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Индекс потребительской уверенно-
сти жителей Казахстана (CCI) снизил-
ся на 5,2 пункта под влиянием резко-
го подорожания продуктов в марте и 
бензина – в апреле.

Индексы – вниз
Центр социологических исследований Kursiv 

Research подготовил результаты обновленного ис-

следования потребительской активности жителей 
Казахстана. В апреле этот интегральный индика-
тор упал с 101,8 до 96,5 пункта, переместившись из 
оптимистической зоны в пессимистическую. Сни-
зились и оба субиндекса: индекс оценки текущего 
состояния потерял 3,8 пункта, индекс ожидаемых 
изменений – 8 пунктов.

Апрель ознаменовался снижением большинства 
частных индексов. Так, участники опроса более 

негативно оценили изменения экономической си-
туации в Казахстане – индикатор опус тился на 9,9 
пункта. Меньше респондентов стали ждать улучше-
ния финансового климата как в ближайший месяц 
(–9,7 пункта), так и в ближайший год (–9,2 пункта).

Не столь сильно упали индикаторы оценки 
респондентами своей финансовой ситуации.
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Замедление инфляции пока 
не добавило казахстанцам 
потребительского оптимизма

РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК
РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК
РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК

Доходность по социальным 
облигациям в Казахстане 
соответствует уровню рыночных 
ставок. Для инвестора 
определяющими выступают уровень 
финансовой надежности эмитента, 
объем и дюрация выпуска, а не 
фактор целевого использования. 

Айгуль ИБРАЕВА 

SIB (аббревиатура от Social Impact Bonds, с ан-
глийского – облигации социального воздействия, 

или социальные облигации) в Казахстане выпуска-
ют исключительно институты развития. Эмитен-
там таких облигаций на KASE необходимо пройти 
не только все те же процедуры, что и при выпуске 
обычных бондов, но и дополнительные. Поскольку 
существуют определенные требования по раскры-
тию информации о целевом назначении денег, 
нужно доказать, что облигация действительно 
«социальная». А для этого – получить независимую 
оценку у верификатора (одобренного уполномо-
ченным органом) и заплатить за эту оценку.

В результате эмитенту выпуск социальных об-
лигаций обходится дороже, чем обычных. И при 

этом инвесторы могут требовать более высокую 
ставку доходности по социальным облигациям, 
комментирует директор департамента финансово-
го консультирования и андеррайтинга АО «Halyk 
Finance» Олег Хван. «Они делают это, чтобы ком-
пенсировать риск (включая риск низкой ликвид-
ности и в определенных случаях риск длительного 
срока обращения соцоблигаций), связанный с 
финансированием проектов, которые могут быть 
социально значимыми, но иметь низкую доход-
ность», – говорит Хван.
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Затраты госбюджета в первые 
три месяца этого года росли почти 
вдвое быстрее доходов, и это вызвало 
стремительный рост дефицита, 
который увеличился с 188 млрд 
тенге в I квартале 2022 года 
до 382 млрд в I квартале 2023-го. 
Однако двукратное расширение 
дефицита не должно пугать – скорее 
прошлогодний результат был 
исключением из правил. 

Сергей ДОМНИН

Деньги текут
Минфин РК подвел итоги государственного 

бюджета в первые три месяца нынешнего года. 
Напомним, что в РК несколько уровней бюджетов: 
государственный бюджет, который объединяет 
поступления и расходы республиканского бюд-
жета, а также местных бюджетов. Статистику 
госбюджета Минфин обновляет каждый месяц. 
Также ежегодно составляется консолидированный 
бюджет, который объединяет данные госбюджета, 
поступления и расходы Нацфонда РК, Фонда со-
циального медицинского страхования, Госфонда 
социального страхования и других внебюджетных 
государственных фондов. Поскольку напрямую 
правительство оперирует госбюджетом, когда 
речь идет о государственных финансах, понима-
ется в первую очередь бюджет данного уровня. 

После впечатляющих результатов прошлого 
года доходная часть бюджета растет более мед-
ленными темпами: доходы выросли на 16,6% 
(год назад – на 44,8%), до 5,6 трлн, расходная 
часть увеличилась на 29,7% (15,4% годом ранее), 
до 5,7 трлн.

Доходы госбюджета складываются из двух 
крупных и двух малых компонентов. Крупнейший 
компонент – налоговые поступления. По итогам I 
квартала этого года динамика их прироста оста-
валась высокой (+23,5%), но значительно более 
слабой, чем год назад (+72,0%), когда на бюджет 
обрушился поток денег от выросших цен на угле-
водороды (в госбюджет попадает экспортная та-
моженная пошлина) и все еще высоких котировок 
промышленных металлов. 
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Неопасные 
ножницы 
Почему расходы 
госбюджета РК в 
I квартале 2023 года 
росли быстрее доходов

Социальные вливания
В Казахстане инвесторы покупают SIB 

не из идейных соображений, а из рыночных
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Более десятка казахстанских экспорте-
ров продуктов питания попали в 2022 
году под пристальное внимание над-
зорных органов России из-за наруше-
ний СанПиН. Казахстанские санврачи 
в этом году выявили среди российско-
го импорта 211 наименований товаров 
с сальмонеллой, стафилококком и ки-
шечной палочкой. «Курсив» изучил и 
казахстанский, и российский «черный 
список» пищевой продукции. 

Ирина ОСИПОВА

Система контроля импорта продуктов питания и 
в Казахстане, и России имеет две ступени. Первая 
– это так называемый входной контроль, который 
страны проводят на основании техрегламентов 
Таможенного союза. Перечень товаров, которые 
подлежат ветеринарному надзору в странах ЕАЭС, 
был утвержден 12 лет назад. Поставщики продук-
тов питания из этого перечня (мясные, молочные 
продукты, рыба и т. д.) должны еще «у себя дома» 
проводить экспертизу товара и оформлять серти-
фикат соответствия. При этом страны-импортеры 
оставляют за собой право делать отбор проб и про-
водить проверки. Вторая ступень – это внутренний 
санэпиднадзор.

Проверка по полной программе
Со стороны РФ первый уровень – ветеринар-

ный контроль – осуществляет Россельхознадзор. 
По информации с портала ведомства, за 2022 
год федеральная служба по ветеринарному и 

Осторожно, 
еда!

Мобилизация арендаторов

Какие претензии 
предъявляют друг 
другу Казахстан и 
Россия по качеству 
продуктов

Что происходит на рынке жилья  
в Казахстане, Кыргызстане и Узбекистане

Коллаж: Илья Ким

АО «Казпочта»
ТОО «Эврика-Пресс»
ТОО «Евразия Пресс»

Подписка через каталоги:ЧИТАЙТЕ 

НА БУМАГЕ!
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Чтобы выполнить ус-
ловия, поставленные в 
президентском указе об 
удержании цен на ГСМ 

мированию процесса покупки 
нефти для дальнейшей поставки 
на внутренний рынок, а также 
процесс реализации нефтепро-

Так держать
Какие механизмы помогают государству удерживать предельные цены  
на нефтепродукты в рознице

Страшно хочется летать
Что, кроме проблем со страховкой, мешает Air Astana летать в Россию
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Пресс-с лу жба Qazaq Air по-
обещала ответить редакции на 

  anatsA riA а ,еледен йещюуделс
– по мере возможности.

Мы написали запрос в ФНБ 
«Самрук-Казына», которая вла-
деет 100% акций Qazaq Air и 51% 
Air Astana, с просьбой пролить 
свет на ситуацию. К выходу но-
мера в печать ответа из ФНБ не 
последовало. 

Редакция за да ла вопросы 
и второму держателю акций 
Air Astana (49%)  – британской 
компании BAE Systems, которая 
занимается разработкой оборо-
нительных и аэрокосмических 
систем. Британцы также не от-
реагировали на запрос. 

Сотрудница, которая отвечает 
на телефонные звонки в при-
емной председателя Комитета 
гражданской авиации Талгата 
Ластаева, отказалась соеди-
нять журналиста с главой КГА. 
Представитель пресс-службы 
МИИР (куда входит КГА) посо-
ветовала задать вопросы напря-
мую авиакомпаниям. Редакция 

направила официальный запрос 
в госстурктуру, которая кури-
рует авиацию. Пока «Курсив» 
никаких комментариев от КГА 
не получил.

Перестраховщики 
решили перебдеть

В протоколах закупок группы 
Air Astana за 2021 год указано, 
что перевозчик решил закупить 
услуги добровольного страхова -
ния имущества у Jusan Garant. 
В компании пояснили, что эта 
страховка не имеет отношения 
к сложившейся ситуации, что 
дело в страховании авиацион-
ных рисков.

Обязательную и доброволь-
ную страховку авиарисков Air 
Astana закупала у страховой 
компании «Халык». Последняя 
на вопросы редакции не отве-
тила.

В компании Freedom Finance 
Insurance пояснили, что отече-
ственные авиакомпании страху-
ют свой парк у казахстанских 
страховщиков: «Последние, в 
свою очередь, перестраховыва-
ют данные риски у перестрахо-

вочных компаний (в большин-
стве своем зарубежных, в том 
числе находящихся в странах 
Европы), потому что в случае 
катастрофы выплаты окажутся 
слишком огромными для бюд-
жета одного страховщика». К 
примеру, как выяснили журна-
листы российского «Коммерсан-
та», средний лимит покрытия по 
европейским требованиям — до 
$600 млн за судно.

В договорах перестрахова-
ния, как правило, используются 
оговорки, то есть оговаривают-
ся случаи, когда перестрахо-
вочная защита не покрывается. 
«Среди этих исключений есть 
оговорка «о санкциях», соглас-
но которой перестраховщик 
не предоставляет покрытия 
и не несет ответственности в 
отношении любого убытка, ко-
торый возникнет в результате 
действия торговых и экономи-
ческих санкций и в стране, где 
действуют такие санкции. При-
остановление полетов в первую 
очередь связано с отсутствием 
перестраховочной защиты на 
территориях, где введены санк-

ции», – считают во Freedom 
Finance Insurance.

Поймают за хвост
Другой возможной причиной 

приостановки полетов в РФ 
Freedom Finance Insurance на-
зывает условия договоров, по 
которым в лизинг взяты борта. 
«Это выражается в том, что ли-
зингодатели могут потребовать 
вернуть взятые в лизинг самоле-
ты, если авиаперевозчик продол -
жит летать в Россию», – поясняют 
эксперты.

В своих документах Air Astana 
указывает: «На начало 2020 
года наш авиапарк состоял из 35 
воздушных судов (9 собствен-
ных и 26 арендованных) сле-
дующих типов: Boeing 767 (3), 
Boeing 757 (4), Airbus A320/321 
(18), Embraer E190-E1/E2 (10)». 
Своих арендодателей (лизинго-
дателей) компания в отчете не 
называет. Однако в информа-
ции о крупных сделках перевоз-
чик сообщает, что, к примеру, в 
2017 году она заключила сделку 
с AerCap Holdings B.V. (основана 
в США, со штаб-квартирой в 

Дублине) по операционному 
лизингу пяти воздушных судов 
типа Эмбраер Е190-Е2 на шесть 
лет. В том же году Air Astana 
«ударила по рукам» с японской 
SMBC Aviation Capital и взяла у 
нее в операционный лизинг три 
воздушных судна типа Airbus 
A320 NEO на шесть лет. 

Для российских перевозчиков 
уже перестали действовать до-
говоры перестрахования – это 
произошло после того, как Евро-
союз 26 февраля ввел санкции, 
запрещающие поставки, про-
дажу, лизинг, техобслуживание 
и страхование самолетов в РФ. 
По данным агентства Cirium, 
в лизинге у международных 
компаний находится более по-
ловины (55%) всего российского 
авиационного флота, или  515 са -
молетов. Среди лизингодателей 
«Аэрофлота» и других российских 
перевозчиков значатся AerCap, 
SMBC, которые дают в аренду 
борты и для Air Astana.

Кроме того, часть флота Air 
Astana зарегистрирована на 
острове Аруба – в самоуправ-
лялемом государственном обра-

зовании, которое входит в состав 
Нидерландов. О юрисдикции го-

  .4P – хателомас ан ыловмис тяров
Как ранее объясняла в СМИ Air 
Astana, «место прописки» также 
продиктовано  требованиями 
лизингодателей.

Самолеты Qazaq Air «помече-
ны» казахстанскими бортовыми 
знаками – UP.   «По состоянию 
на 31 декабря 2020 года ком-
пания эксплуатировала пять 
собственных воздушных судов», 
– указывает перевозчик в своем 
отчете.

 Два источника из авиацион-
ной сферы сообщили «Курси-
ву»: тот факт, что борты Qazaq 
Air принадлежат самой компа-
нии, позволил ей максимально 
быстро решить вопросы со стра-
ховкой. А вот прописка судов Air 
Astana в Арубе и иностранные 
лизингодатели поставили под 
вопрос полеты этой компании 
в Россию. Лизингодатели опаса-
ются, что РФ может присвоить 
их имущество в ответ на то, что 
самолеты российских компаний 
уже арестовывали за границей 
по требованию арендодателей. 

Фото: Depositphotos/lyazatretyakova
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Как менялись процентные ставки 
в США за последние два столетия

После безудержной 
инфляции в 70-х глава 
ФРС Пол Уокер поднял 
ключевую ставку до 
рекордных значений
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15,8%
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Создана Федеральная резервная система

Количество банковских 
кредитов резко выросло
с появлением первого банка 
Америки, и вскоре после 
этого экономика 
погрузилась в рецессию

30 тыс. миль железных 
дорог было построено
в то время, как 
экономика быстро росла 
после Гражданской войны

В то время как 
государственный долг 
взлетел до небес, ключевую 
ставку резко снизили, чтобы 
была возможность 
финансировать войну

Между 2007 и 2008 годами 
ключевую ставку 
понизили с 5,1 до 2,3%
в попытке сократить 
ипотечный и банковский 
кризис

Исторические тренды 
показывают, что
на будущее 
прогнозируются «более 
низкие ставки на более 
длительный срок»

Новый цикл повышения 
процентных ставок 
уверенно набирает 
обороты из-за повышенной 
инфляции
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ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЙ РЫНОК

Объем реализации услуг по доставке еды
на заказ (через интернет)

Источник: Бюро национальной статистики РК

Food
Delivery 2021

2020

2019 1,7 млрд тенге

2,4 млрд тенге

3,1 млрд тенге
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«Яндекс.Еда» сообщил «Курси-
ву», что в 2021 году количество 
заявок на подключение к их сер-
вису от ресторанов увеличилось 
вдвое по сравнению с 2020-м. В 
Glovo отдельную разбивку по об-
щепиту не дали, но отметили, что 
за 2020–2021 годы к платформе 
подключилось более трех тысяч 
бизнес-клиентов (рестораны, 
супермаркеты, зоомагазины, 
магазины косметики и т. д.). Для 
сравнения: в 2019 году их было 
500. «При этом отток составляет 
менее 3% в год», – добавили в 
Glovo.

Спрос рождает 
приложение

Во время локдаунов рынок 
доставки рос не только благода-
ря агрегаторам, общепит также 
развивал собственные каналы 
связи с клиентами: call-центры, 
сайты и приложения, через 
которые активно шли заказы. 
В отличие от агрегаторов инди-
видуальные приложения позво-
ляют установить прямую связь 
с заказчиком. Кафе и рестораны 
получают представление о кли-
ентской базе, видят, кто и что за-
казывает. Агрегаторы подобной 
информацией с заведениями не 
делятся.

Заведения, которые разраба-
тывали собственные приложе-
ния, условно можно разделить на 
два типа: «без своей доставки» и 
«со своей доставкой». 

Платформы «без доставки» 
позволяют сильнее привязывать 
к себе потребителя. Чаще всего 
такие приложения развивают ко-
фейни, так как доставка горячего 
кофе или чая не очень востре-
бована. Зато через приложения 
постоянные клиенты могут на-
капливать бонусы, обменивая их 
на разные «плюшки». 

Для сетей ресторанов, пицце-
рий или суши-баров больше под-
ходят «приложения с доставкой». 
Они позволяют развивать систе-
му лояльности и доставку либо 
только сервис доставки. Причем 
довозить заказы до клиента заве-
дения могут как собственными 
силами, так и с помощью услуг 
агрегаторов. 

Например, пиццерия Eza pizza &
pasta в Шымкенте запустила при-
ложение под влиянием пандемии 
в 2021 году. Заказы, поступа-

ющие через него, доставляют 
только курьеры агрегаторов: 
штатных содержать невыгодно. 
Собственное приложение по-
могает в этом случае заведению 
«видеть» своих клиентов.

Гибридный подход применил 
ресторан Japona sushi в Алматы. 
Видя запрос со стороны клиен-
тов, в 2021 году они запустили 
свое приложение для получения 
заказов. При этом заказы выпол-
няли как штатные курьеры, так 
курьеры «по вызову» из агрега-
торов. Заведение привлекает их в 
случае большого потока заказов, 
когда свои курьеры не успевают. 

«Система доставки у нас уже 
была, до запуска приложения за-
казы принимали через наш call-
центр. Для удобства клиентов мы 
запустили еще и приложение, 
так как нам была интересна сама 
идея попробовать что-то новое. 
К тому же это положительно 
влияет на узнаваемость бренда», 
– рассказала управляющая заве-
дением Марал Шильдебаева. 

Такой же подход у сети пицце-
рий Nexxio Pizza (представлены 
в восьми городах Казахстана) 
и ресторанов Rumi (работают в 
Алматы и Астане).

«Пандемия повлияла в целом 
на развитие доставки. А прило-
жение стало одним из способов 
коммуникации с клиентами. 
Например, некоторым клиентам 
удобнее заказывать через при-
ложение. Для их удобства мы и 
разработали его», – рассказал 
руководитель службы доставки 
Rumi Жандос Мухтарханов.

Остаются в игре
С завершением активной фазы 

пандемии перестало работать и 
приложение Japona sushi – по за-
верению ресторана, временно. 
«Приложение временно не рабо-
тает, так как оно редактируется 
под новое меню», – сообщила 
нам Марал Шильдебаева. В 2021 
году приложение запускалось 
целенаправленно для доставки 
в режиме dark kitchen (формат 
кухни, которая готовит еду 
только навынос, без посадочных 
мест), чтобы не влиять на за-
груженность работы основного 
ресторана. В этот период на при-
ложение приходилось около 40% 
всех заказов. Сейчас, по словам 
Марал Шильдебаевой, необходи-
мости в таком формате уже нет 
(количество заказов в приложе-

На ковидном движке 
Как работают открывшиеся во время пандемии 

приложения для общепита

нии снизилось до 10–15%), поэ-
тому отдельную кухню закрыли, 
а приложение перекинули на 
основной ресторан.

Снизилось количество заказов 
и у Eza pizza & pasta. По данным 
владельца пиццерии Аята Ази-
мова, на долю их приложения в 
2021 году приходилось 20% всех 
заказов. Однако сейчас, когда 
нет жестких ограничений и люди 
могут самостоятельно ходить 
в пиццерию, этот показатель 
упал до 10%. «Приложение еще 
не окупилось, и на это, по моим 
подсчетам, при нынешнем темпе 
заказов потребуется еще около 
года», – рассказал Азимов. Не-
смотря на спад, в Eza pizza & pasta 
не планируют отказываться от 

начатого. «Запуск собственного 
приложения – это долгосрочный 
план. Когда сеть разрастется (в 
планах открыть пиццерию в сто-
лице), мы могли бы отказаться от 
агрегаторов, за счет маркетинга 
люди начали бы у нас заказы-
вать», – считает Аят Азимов. 

Подобного плана придержива-
ются и в сети Rumi. «Мы хотим 
расширяться, открывать Rumi во 
всех городах. В каких-то городах 
агрегаторы не работают, где-то 
они не сильно развиты, поэтому 
мы не будем отказываться от 
своей доставки, наоборот, будем 
ее развивать», – сказал Жан-
дос Мухтарханов. Более того, 
отметил спикер, доля заказов 
через приложение растет. В 2021 

году их было 10–15%, сейчас – 
22–25%.

Растет количество заказов в 
приложении и у Nexxio Pizza. 
Владелец сети Денис Серегин 
поясняет: «Если раньше основная 
часть заказов на доставку посту-
пала через call-центр, то сейчас, 
спустя два года существования 
приложения, на долю call-цен-
тра приходится 35% заказов. По 
этому показателю его догнало 
приложение, сейчас через него 
поступает также 35%».

Приложение,
от которого нельзя 
отказаться

Почему, даже при наличии 
собс т вен ног о п ри ложе н и я

и (или) собственной доставки, 
заведения продолжают рабо-
тать с агрегаторами, объяснили 
в сети пиццерий Nexxio Pizza. 

«Агрегаторы предоставляют 
другой сегмент клиентов. Это 
те клиенты, которые заказы-
вают только через них. Это 
о тде л ьн ы й ис т оч н и к за к а-
зов», – объяснил Серегин. Он 
отметил, что сотрудничество 
это далеко не самое выгодное: 
агрегатор может забирать до 
40% от стоимости заказа. Для 
сравнения: в среднем на оплату 
труда собственного штатного 
к у рьера сет ь т рат и т около 
25–30% от заказа. Но даже при 
таких аппетитах агрегаторов 
с ними все равно выгодно со-
трудничать. 

«С агрегаторами сотрудни-
чают больше не для дохода, а 
для рекламы. Например, Wolt 
или Glovo насчитывают ты-
сячи пользователей, которые 
заходят в эти приложения и 
ви д ят ваше заве дение. Это 
положительно сказывается на 
узнаваемости», – дополнила 
Марал Шильдебаева.

Чтобы в этом с лу чае соб-
ственные приложения остава-
лись конкурентоспособными, 
заведения запускают акции, 
которые не распространяются 
на агрегаторы, предоставляют 
в своем приложении более ши-
рокий ассортимент.

Food
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Только для системы 
лояльности (без доставки)

Для гибридного формата 
доставки  (заказы 
доставляют и свои курьеры, 
и курьеры агрегаторов) 

Только для принятия 
заказов (доставку делают 

курьеры агрегаторов)

Для собственной доставки 
(заказы доставляют свои 
курьеры)

Самые распространенные типы приложений для общепита

Фото: Илья Ким
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Отношения с Россией 
могут меняться в луч-
шую или худшую сторо-
ну, но они всегда будут 
занимать центральное 
место во внешней поли-
тике Казахстана.

Николай КУЗЬМИН

После завершения парламент-
ских выборов многие ждали 
смены правительства. Однако 
единственной важной кадро-
вой перестановкой стала смена 
главы внешнеполитического ве-
домства. Самое важное отличие 
Мурата Нуртлеу, пришедшего 
на смену Мухтару Тлеуберди, 
состоит в том, что он входит в 
«команду Токаева» и пользуется 
безусловным доверием прези-
дента. Следовательно, значение 
внешней политики для Казахста-
на выросло. Кроме того, в своем 
выступлении на расширенном 
совещании по вопросам соци-
ально-экономического развития 
страны Касым-Жомарт Токаев 
поручил обновить Концепцию 
внешней политики с учетом из-
менившейся геополитической 
ситуации. Это хороший повод для 
того, чтобы пристальнее взгля-
нуть на отношения Казахстана 
с другими странами – нашими 
соседями, союзниками и парт-
нерами.

Начнем с России, которая в 
иерархии внешнеполитических 
приоритетов занимает первое 
место. Именно ее президент 
назвал первой в своей инаугура-

В 2022 году экспорт
РК составил $8,8 млрд

Топ-5 стран по объему
казахстанского экспорта
в 2022 году и доля в совокупном
экспорте РК 

Источник: БНС АСПР РК 
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Машины и оборудование,
включая транспорт 

Продовольствие, включая
продукты животного 
и растительного происхождения
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Российский импорт в РК
(укрупненные товарные группы) 

Казахстанский экспорт в РФ
(укрупненные товарные группы) 

Россия

Казахстан

Позитивный дуализм
Двойственность в отношениях с РФ позволяет Казахстану 

эффективно балансировать

ционной речи в ноябре прошло-
го года. Именно в Россию Ка-
сым-Жомарт Токаев направился 
с визитом сразу после инаугура-
ции. Мурат Нуртлеу свой первый 
официальный визит в начале 
минувшего апреля совершил 
тоже в Москву.

Фундамент братской 
дружбы

Почему Россия так важна 
для нас? В последнее время 
принято вспоминать про самую 
длинную в мире границу меж-
ду двумя странами. Но длина 
границы сама по себе всего 
лишь создает предпосылки для 
тесных отношений, но не фор-
мирует их. Качество двусторон-
них отношений определяется 
тремя ключевыми факторами: 
развитостью институтов дву-
стороннего сотрудничества, 
объемом двусторонней тор-
говли и участием в совместных 
международных проектах и 
организациях. 

Россия является одним из круп-
нейших торговых партнеров 
Казахстана. В прошлом году 
объем взаимной торговли вырос 
примерно на 6% и составил $26,1 
млрд (по российским оценкам, 
$28,2 млрд). При этом западные 
санкции слегка скорректировали 
структуру нашего экспорта – в 
ней выросла доля компьютеров, 
мониторов и различной быто-
вой техники. Да, мы помогаем 
России выживать в условиях 
санкций, при этом официально 
мы их соблюдаем. 

Обороноспособность нашей 
армии во многом опирается 
на сотрудничество с Россией. В 
феврале прошлого года вступил 
в силу обновленный Договор о 
военном сотрудничестве между 
Казахстаном и Россией, кото-
рый предусматривает помимо 
прочего «совместное планиро-
вание применения войск (сил) в 
интересах обеспечения безопас-
ности Сторон в случае обраще-
ния одной из Сторон», а также 
«совместное противодействие 
вызовам и угрозам региональной 
безопасности в случае обраще-
ния одной из Сторон». При этом 
Россия спокойно реагирует, когда 
мы покупаем «Байрактары» и 
любую другую военную технику 
у третьих стран.

Российское образование вно-
сит важный вклад в подготовку 
казахстанских кадров. Несколько 
десятков тысяч казахстанских 
студентов учатся в России, в 
самом Казахстане работают фи-
лиалы шести российских вузов.

Наши президенты встречаются 
в среднем чаще, чем раз в месяц. 
Такая частота встреч обеспечи-

вается участием наших стран 
в региональных организациях 
безопасности и сотрудничества – 
СНГ, ЕАЭС, ОДКБ, ШОС, СВМДА, 
а также на различных форумах. 
На правительственном уровне 
сотрудничество с Евразийской 
экономической комиссией до-
полняется работой двусторонних 
структур, важнейшей из которых 
стал ежегодный форум регио-
нального сотрудничества. 

Таким образом, общие интере-
сы нашего государства, нашего 
бизнеса и наших граждан имеют 
развитую сеть институтов для 
их реализации. А интеграцион-
ные институты в свою очередь 
строятся на прочном фундаменте 
национальных интересов двух 
стран. Однако не все так безоб-
лачно и благополучно.

Украинский фактор
Проблемным местом в двусто-

ронних отношениях стал украин-
ский кризис, в отношении которо-
го официальный Казахстан занял 
позицию неучастия в конфликте. 
На рассмотрение Генеральной 
ассамблеи ООН регулярно выно-
сятся резолюции с осуждением 
России. Поскольку голосование 
происходит в условиях политиче-
ского давления со стороны США 
и их союзников, то голосовать 
против решаются только те стра-
ны, которые уже находятся под 
санкциями. А Казахстан, так же, 
как Китай, Индия, наши соседи 
по Цент ральной Азии, и многие 
другие страны, при голосовании 
воздерживается. 

Более ощутимые неприятности 
нам принесло не само вторжение 
РФ на территорию Украины, а 
связанные с ним санкции, вве-
денные США и их союзниками 
против России. Не будем здесь 
подробно рассматривать сами 
санкции, специфику и послед-
ствия для разных стран – это 
отдельная очень важная и слож-
ная тема. Отметим лишь, что все 
попытки создать какую-то реаль-
ную альтернативу российской 
трубопроводной и транспортной 
инфраструктуре успехом пока 
не увенчались. Зато в работе с 
казахстанским обществом США и 
их союзники добились большего. 
Можно сказать, что сегодня в 
борьбе за сердца и умы казах-
станцев американцы начисто 
переигрывают россиян. 

Долгосрочная и последова-
тельная поддержка западными 
фондами ряда популярных ка-
захстанских политологов, социо-
логов, гражданских активистов, 
а также блогеров и цифровых 
журналистов привела к тому, 
что в информационном поле 
Казахстана сегодня доминирует 
поддержка Украины, призывы к 
выходу из ОДКБ и ЕАЭС, а также 
обвинения (иногда хорошо, 
иногда излишне эмоционально 
обоснованные) России во всех 
наших бедах – прошлых, настоя-
щих и будущих. 

Москва же для формирования 
пророссийских настроений ис-
пользует иерархические струк-
туры (такие как Россотрудниче-
ство), эффективность которых 

Торгуем дальше 
Взаимная торговля с Россией по итогам 2022 года выросла на 6,1%

Николай КУЗЬМИН,
политолог

По объему взаимной 
торговли и импорта 
Россия на первом месте. 
Также российский ры-
нок является третьим по 
величине для казахстан-
ского экспорта. 

Тамерлан БАБАЕВ

Россия – ключевой торговый 
партнер РК. В минувшем году 
объем взаимной торговли до-
стиг $26,1 млрд, что на 6,1% 
больше предыдущего значения. 
По объему взаимной торгов-
ли Россия опережает другие 
страны. На втором месте рас-
положился Китай ($24,1 млрд), 

тройку замыкает Италия (почти 
$13,9 млрд). 

У северного соседа преоблада-
ющая роль в совокупном казах-
станском импорте. Треть наших 
расходов на импортные товары 
приходится на российскую про-
дукцию; в абсолютных значениях 
речь идет о $17,3 млрд. В тройку 
ключевых импортеров также 
входят Китай (почти $11 млрд) 
и Германия ($2,2 млрд). 

Пятерка российских поставок 
в Казахстан по укрупненным 
товарным группам выглядит 
следующим образом. В 2022 
году стоимость импорта машин 
и оборудования, включая транс-
портные средства, составила $3,4 

млрд. Было отгружено продо-
вольствия на $3,2 млрд, металлов 
и металлических изделий – на 
$3,1 млрд, товаров химической 
промышленности – на $2,9 млрд, 
минеральных продуктов, куда 
входят руды и топливо, – на $2,1 
млрд.

В российских поставках в РК 
нет высокой концентрации. В бо-
лее детализированной классифи-
кации (на основе шестизначных 
кодов ТН ВЭД) самая высокая 
доля по итогам 2022 года на-
блюдается в импорте нефтяных 
дистиллятов, и она не превысила 
3% от всех российских отгрузок 
в РК. Стоимость импорта этой 
категории составила $497,7 млн. 

В топ-5 также пшеница ($260,3 
млн), концентраты драгоценных 
металлов ($253,9 млн), необра-
ботанное золото ($248,9 млн) и 
угольный кокс ($245,8 млн).

Россия в числе важнейших для 
Казахстана экспортных рынков. 
По итогам 2022 года Казахстан 
отгрузил в Италию товаров на 
$13,6 млрд, в Китай – на $13,2 
млрд, в Россию – на $8,8 млрд. 
Отметим, что в российском на-
правлении казахстанский экс-
порт более диверсифицирован. К 
примеру, в итальянском направ-
лении нефть занимает порядка 
96% от всех казахстанских поста-
вок, в китайском – почти треть. 
В российском направлении самая 

крупная доля приходится на 
уран, и она не превышает 11%. 

В 2022 году Казахстан отгрузил 
в РФ урана на $946,6 млн, плоско-
го проката толщиной более 10 мм
– $364,7 млн, концентратов драг-
металлов – $339,1 млн, оксида 
алюминия – $326,5 млн, лома и 
чермета – на $235,9 млн. 

В пятерку казахстанских по-
ставок в РФ по укрупненным 
товарным группам входят ма-
шины и оборудование ($2,1 
млрд), металлы и металлические 
изделия (чуть более $2 млрд), 
химпродукция (чуть более $1,9 
млрд), минеральные продукты 
($1,8 млрд) и продовольствие 
($544 млн). 

Товарооборот с Россией
в 2022 году достиг
$26,1 млрд

Топ-5 стран по объему взаимной
торговли в 2022 году и доля
в совокупном товарообороте 

Источник: БНС АСПР РК 
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близка к нулю. Эффект от рус-
ского балета, русского театра и 
русской литературы, разумеется, 
есть, но любовь к ним может 
мирно уживаться с ненавистью 
к политике Кремля. 

В итоге возникает следую-
щая картина: правительство 
и «простой народ» Казахстана 
настроены пророссийски или 
нейтрально, а вот «политиче-
ский класс» – антироссийски. 
Правительство – потому что 
экономическое развитие и без-
опасность Казахстана могут 
быть обеспечены лишь в сотруд-
ничестве с Россией, «простой 
народ» является потребителем 
российских товаров широкого 
спектра – от продуктов питания 
до пассатижей, все еще ездит 
на российских автомобилях и 
потребляет продукцию россий-
ских СМИ. Зато политический 
и медийно активный класс как 
по искренним идеологическим, 
так и по вполне меркантильным 
причинам лоялен западной 
повестке. 

Такая ситуация Акорду вполне 
устраивает, поскольку позволяет, 
как ей кажется, поддерживать 
баланс между пророссийскими 
и прозападными настроения-
ми, извлекая выгоду из сотруд-
ничества со всеми внешними 
игроками. 

Если попытаться свести вместе 
все положительные и отрица-
тельные стороны двусторонних 
отношений, то мы получим, 
пожалуй, классический образец 
братской дружбы, если понимать 
под этим не советскую полити-
ческую метафору, а социальное 
явление. То есть отношения двух 
братьев – с взаимными симпа-
тиями и обидами, надеждами и 
подозрениями, а также понима-
нием того, что им никуда друг от 
друга не деться. 

Мнение автора может не 
совпадать с позицией редакции
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БИЗНЕС И ВЛАСТЬ

Казахстанские власти в 
планах инновационного 
развития ориентируют-
ся на количественные 
показатели, такие как 
объем инвестиций в 
НИОКР или количество 
научных сотрудников. 
Однако более надежный 
способ достичь цели 
– «целиться» в совокуп-
ную факторную произ-
водительность (TFP), 
развивая свободу пред-
принимательства 
в целом. 

В апреле 2023 года вышел пра-
вительственный программный 
документ «Экономическая по-
литика на среднесрочный пери-
од». Центральной задачей этот 
документ ставит «устойчивый, 
качественный и инклюзивный 
экономический рост», причем 
такой, который позволил бы 
Казахстану выбраться из «ло-
вушки среднего дохода» и занять 
место среди стран с высокими 
доходами на душу населения 
(как, например, страны Бал-
тии – бывшие соседи по СССР, 
а ныне члены клуба развитых 
государств, ОЭСР).

Немалое значение для эконо-
мического роста имеет увели-
чение капитала, инвестиции, и 
успехи Казахстана в создании 
благоприятного инвестицион-
ного климата довольно велики. 
По данным UNCTAD за 2021 год 
(последние имеющиеся дан-
ные), за годы независимости 
Казахстан в расчете на человека 
привлек более чем в два раза 

больше инвестиций, чем Рос-
сия, и больше, чем любая дру-
гая бывшая республика СССР, 
помимо как раз стран Балтии. 
В последнем опубликованном 
рейтинге Doing Business (2020 
год) Казахстан находился на 
высоком, двадцать пятом месте, 
между двумя членами ОЭСР – 
Исландией и Ирландией. 

В то же время экономический 
рост обеспечивают не только 
экстенсивные факторы вроде 
увеличения труда или капита-
ла, но и интенсивный фактор, 
инновации в широком смысле. 
Как можно увидеть из обзорной 
работы Уильяма Истерли и 
Росса Левина «Дело не в на-
коплении факторов» («It’s Not 
Factor Accumulation: Stylized 
Facts and Growth Models»), в та-
ких странах ОЭСР, как Германия, 
Италия или Великобритания, 
на протяжении трех десятиле-
тий на совокупную факторную 
производительность, которая 
как раз обозначает инновации 
в широком смысле, приходилось 
около половины вклада в эко-
номический рост. При этом и в 
других странах этот компонент 
показывал высокую значимость. 

Таким образом, важен не только 
инвестиционный, но и иннова-
ционный климат.

Наиболее тесно связан с зада-
чей инновационного развития 
национальный проект «Техно-
логический рывок за счет циф-
ровизации, науки и инноваций». 
Основная часть, 53%, бюджет-
ных расходов в рамках данного 
проекта приходится на задачу 
«Рост вклада науки в развитие 
страны». Еще 10% расходов при-
ходится на «развитие инноваций 
в бизнесе». 

Насколько успешен этот про-
ект? Заявляя масштабные цели, 
он их очевидно не достигает. 
Скажем, доля ИКТ в ВВП по 
итогам 2022 года должна была 
составить 4%, тогда как фак-
тически – 2,2%. Численность 
работников, выполнявших науч-
ные исследования и разработки, 
снизилась с 22,7 до 22,5, тогда 
как должна была вырасти до 27,2 
тыс. человек. Доля инноваци-
онно активных предприятий по 
плану – 15%. Данных за минув-
ший год пока нет, однако прежде 
этот показатель не превышал 
11,5% (2020 год). 

В то же время реальные ре-
зультаты Казахстана в инно-
вационном развитии по ми-
ровым меркам вовсе не малы. 
Как показывает в своей работе 
«Экономический рост и пока-
затели производительности в 
Центральной Азии» (2022) до-
цент Университета Центральной 
Азии Мирзобобо Ёрмирзоев, 
совокупная факторная произ-
водительность в Казахстане в 
2010–2017 годах росла на 2,2% 
в год, тогда как в развитых 
странах этот показатель обычно 

будет менее 1%. В то же время, 
по данным Ёрмирзоева, этот 
показатель оказался самым низ-
ким среди стран Центральной 
Азии: 2,4% в Кыргызстане, 5,5% 
в Таджикистане, 4,3% в Туркме-
нистане, 3,5% в Узбекистане. 
Эпоха быстрого роста произво-
дительности, 2000–2009 годы, 
когда показатель в Казахстане 
рос на 5,8% в год, прошла. Таким 
образом, и здесь видна «ловушка 
среднего уровня». Показатели, 
если они сохранились к 2022 
году, хорошие, однако не соот-
ветствуют амбициозным целям.

Что может изменить ситуа-
цию? Национальный проект 
«Технологический рывок за 
счет цифровизации, науки и 
инноваций» предполагает, что 
в общем и целом это вложения 
в коммерциализацию научных 
разработок. 

Эту надежду сложно считать 
обоснованной. Во-первых, ис-
следования и их коммерциализа-
ция и правда важны, однако это, 
видимо, касается лишь финанси-
руемых частными организация-
ми исследований. Проведенное 
в 2007 году исследование Офиса 
продуктивности и технологий 
США (часть бюро трудовой ста-
тистики США) «Исследования и 
рост производительности: обзор 
литературы» показывает, что 
если рентабельность частных 
НИОКР составляет около 25%
(а вместе с внешними эффек-
тами 65%), то рентабельность 
большинства форм государ-
ственных инвестиций близка к 
нулю, включая и эффекты для 
общества. Отметим, что в дан-
ном случае речь идет о стране 
с высоким качеством государ-

ственного управления, где от 
госаппарата следовало бы ожи-
дать особенно благоприятных 
результатов. И исследование 
проведено не внешними кри-
тиками, а самим государством.

Во-вторых,  значительная 
часть инноваций – а они быва-
ют не только технологическими, 
но и организационными или 
маркетинговыми – не связана 
напрямую с наукой. Согласно ис-
следованию Уильяма Баумоля 
(«Рост производительности и но-
вая экономика»), в США в 1975–
2000 годах наибольшим вкла-
дом в инновационное развитие 
отличалась розничная торговля 
при оптовой на третьем месте 
и финансовых посредниках на 
втором. Этим же отличалась, 
согласно моим подсчетам, Рос-
сия в 2004–2009 годах. В основе 
этого вклада, с одной стороны, 
организационная инновация, 
сетевая торговля и сопутству-
ющее ей изменение логистики. 
С другой стороны, то простое 
обстоятельство, что скромные 
изменения в большой отрасли 
вроде торговли могут дать для 
экономики намного больший 
результат, чем значительные 
изменения в маленькой отрасли 
вроде ИТ и других высокотехно-
логичных секторов. 

Более перспективную основу 
для инновационной политики, 
чем нынешняя коммерциализа-
ция исследований, дает средне-
срочная программа правитель-
ства с ее установкой на «новый 
принцип максимальной свободы 
предпринимательства», который 
может выступать и меркой инно-
вационного климата. Они связа-
ны как косвенно, так и прямо. 

Косвенная связь состоит в том, 
что хотя совокупная факторная 
производительность связана 
с вложениями в НИОКР, но 
они в свою очередь связаны с 
инвестиционным климатом и 
экономической свободой. Люди 
инвестируют в инновации там, 
где и другого рода инвестиции 
высоки.

При этом исследования ука-
зывают и на прямую связь меж-
ду экономической свободой и 
совокупной факторной произ-
водительностью, причем эта 
связь многообразна. Например, 
снижение административных 
барьеров упрощает выход на 
рынок новых бизнесов и новых 
товаров, тогда как снижение 
барьеров для внешнеторговой 
деятельности упрощает приоб-
ретение современного обору-
дования и переток технологий. 

Нет сомнений, что благопри-
ятный инновационный климат 
требует заботы о многих вещах 
помимо уже упомянутой эко-
номической свободы. Ключ к 
правильной постановке зада-
чи должна дать концентрация 
вместо показателей вроде коли-
чества исследователей или па-
тентов на конечный желаемый 
результат. Экономисты называ-
ют его совокупной факторной 
производительностью.

Мнение автора может 
не совпадать с позицией 

редакции

Вспомним о TFP
В инновационном развитии следует таргетировать 

производительность, а не отдельные количественные показатели

Вадим НОВИКОВ, 
антимонопольный экономист, 

assistant professor «Алматы 
Менеджмент Университет» (AlmaU)

Рост  совокупной
факторной

производительности
в странах

Центральной Азии

Казахстан

Кыргызстан

Таджикистан

Туркменистан

Узбекистан

5,8%

2,2%

6,9%

4,9%

3,7%

2,2%

2,4%

5,5%

4,3%

3,5%

2000–2009 2010–2017

ЗКО

Атырауская
область

Актюбинская
область

Мангистауская
область

Кызылординская
область

Костанайская
область

Улытауская
область

Жамбылская 
область

Туркестанская
область

Акмолинская
область

Карагандинская
область

Алматинская
область

Жетысуская
область

Алматы

Астана

Шымкент

ПРЕДЕЛЬНЫЕ ЦЕНЫ ОПТОВОЙ
РЕАЛИЗАЦИИ ТОВАРНОГО ГАЗА
НА ВНУТРЕННЕМ РЫНКЕ РК*

+3%

15,1

+19%

11,4

+75%

14,8

+75%

18,5

+39%
31,9

+19%

35,1

+45%

36,2

+53%

41,3 +53%

41,3

+22%

36,2

+22%

36,2

+22%

36,2

+73%

44,5

+73%

44,5

ВКО

+73%

44,5

14,6

9,6

8,5

18,3

10,6

23,0

29,6

24,9

26,9
26,9

26,9

26,9

26,9

25,8

25,8

25,8

С 1 июля 2023 года,
тыс. тенге за 1 000 м  без НДС

С 1 июля 2027 года,
тыс. тенге за 1 000 м  без НДС

Источник: Министерство национальной
экономики, Министерство энергетики РК

7,6

Оптовая цена

* По СКО, Павлодарской и Абайской
областям данных нет.

3

3

Цены на природный газ в Казахстане долгое время остаются од-
ними из самых низких в регионе, при этом газовый нацоператор 
QazaqGaz получает убыток от внутренней торговли газом, который 
компенсирует за счет экспортных поставок и доходов от транзита. 
На совместном заседании парламента вопрос о стоимости ресурса 
поставил президент Касым-Жомарт Токаев. В конце апреля пра-
вительство РК представило план реализации этих тезисов в виде 
карты предельных цен на оптовую реализацию природного газа до 
2028 года включительно. 

Тамерлан БАБАЕВ, Сергей ДОМНИН

Газанут не все
Как отразятся поручения Токаева на 
предельных оптовых ценах природного газа

Рынок природного газа в РК 
далек от картинки из учебника 
по экономике со свободной 
конкуренцией. Если в сегмен-
те производства за последние 
десять лет сложилась олигопо-
лия (79% приходится на трех 
крупнейших производителей), 
то в дистрибуции и реализации 
царит монополия нацкомпании 
QazaqGaz, которая оптом прода-
ет до 95% всего объема своей 
«дочке» – «КазТрансГаз Айма-
ку», а та реализует населению 
через другие подконтрольные 
сбытовые организации в реги-
онах.

Предсказуемые оптовые цены 
– важный компонент выстраи-
вания нового формата рынка, 
где могут появиться независи-
мые розничные реализаторы. 
Помимо цен на сырье конечный 
поставщик также несет затраты 
на транспортировку газа до по-
требителей и непосредственно 
расходы на реализацию. Все 
эти сегменты уже регулируются 
различными государственными 
ведомствами. 

В этом году средняя предель-
ная розничная цена природного 
газа составляет 20,7 тыс. тенге 
за 1000 куб. м без учета НДС, 
это на 2% меньше показате-
лей на начало прошлого года. 
Наиболее дорогой газ в Кара-
гандинской области и Астане 
– 35,2 тыс. и 33,6 тыс. тенге 
за аналогичные объемы. Эти 
регионы были газифицированы 
несколько лет назад благодаря 
газопроводу «Сарыарка». Маги-
страль, соединившая газопро-
вод Бейнеу – Бозой – Шымкент 
(ветка идет из Кызылординской 
области) и столицу, была по-
строена в рамках уже порядком 
подзабытых пяти социальных 
инициатив экс-президента Нур-
султана Назарбаева. В проекте 
много квазигосударственных и 
заемных денег, компания-опе-
ратор «АстанаГаз КМГ» вышла 

на прибыль лишь в минувшем 
году. 

Самый дешевый газ будут 
получать розничные реализа-
торы в ВКО (7,6 тыс. тенге), 
Актюбинской (8,5 тыс. тенге) 
и Атырауской (9,6 тыс. тенге) 
областях. Это те регионы, кото-
рые уже давно газифицированы 
и располагаются максимально 
близко к к лючевым место-
рождениям – Тенгизу, Карача-
ганаку и Жанажолу. В случае с 
ВКО низкие цены объясняются 
ограниченным использованием 
газа с месторождения Сарыбу-
лак, благодаря ресурсам кото-
рого удалось газифицировать 
несколько населенных пунктов 
в Зайсанском районе. 

В опубликованном для об-
суждения указе Минэнерго РК 
предельные цены оптовой ре-
ализации определены на пять 
лет вперед, вплоть до 30 июня 
2028 года. 

За этот период оптовые цены 
покажут наибольший рост в 
Жетысуской и Алматинской 
областях (73%), достигнув зна-
чения 44,5 тыс. тенге за 1000 
куб. м без учета НДС, а цены в 
ВКО и Мангистауской области 
останутся на прежнем уровне. 
Топ-3 по уровню цен обновится 
– в него войдут Алматы, Алма-
тинская и Жетысуская области. 
Тройка регионов с самыми 
низкими предельными ценами 
останется прежней, лишь в 
двух регионах изменятся цены: 
в Атырауской области они вы-
растут на 19%, в Актюбинской 
– на 75%. 

Рост оптовых цен будет вли-
ять и на розничные, однако 
зависимость тут нелинейная. 
Правилами определения пре-
дельных оптовых цен установ-
лено ограничение повышения 
оптовых цен не более 15% в год, 
а при максимально допустимом 
росте цен в опте рост в рознице 
не превысит 13%. 
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Согласно данным за апрель, 
индекс произошедших изме-
нений личного материального 
положени я снизи лс я на 3,5 
пункта, а индекс ожидаемых 
и з ме не н и й л и ч ног о м ат е -
риального положения – на 5 
пунктов.

Единственный показатель, 
который увеличился – это индекс 
благоприятности условий для 
крупных покупок, его значение 
выросло на 2 пункта.

Те же лидеры 
и аутсайдеры

Более существенное снижение 
уровня потребительской уверен-
ности в апреле демонстрировали 
мужчины (–6,7 пункта), чем жен-
щины (–3,9 пункта). Индекс CCI 
сократился во всех возрастных 
группах, самое существенное 
падение отмечено среди людей 
старшего возраста. Наибольшее 
падение – в возрастной катего-
рии от 45 до 59 лет, где индекс 
опустился на 6,8 пункта, до 86,1, 
а также у пенсионеров (от 60 лет 

и старше) – на 6,6 пункта, до 85,3. 
Самое незначительное снижение 
индикатора – на 2,1 пункта –  от-
мечено среди молодежи, которая 
по-прежнему является наиболее 
оптимистичной возрастной груп-
пой (CCI = 114,7).

В апреле Туркестанская об-
ласть остается лидером с са-
мым высоким индексом CCI в 
республике (109,9). В первом 
квартале 2023 года самый густо-
населенный регион Казахстана 
показал существенный экономи-
ческий рост в промышленности 

(106,3%) и сельском хозяйстве 
(101,1%), объем инвестиций в 
экономику по сравнению с про-
шлым годом увеличился в 1,6 
раза. Тогда как Восточно-Казах-
станская область по-прежнему 
показывает самое низкое значе-
ние индекса CCI (85). При этом 
за прошедший месяц индексы в 
обоих регионах снизились: на 2,2 
пункта в Туркестанской области 
и на 7 пунктов в ВКО.

Самый значительный спад 
показателя зафиксирован в 
Улытауской области – на 15 
пунктов (до 88,7). 15 апреля 
премьер-министр Казахстана 
Алихан Смаилов назвал основ-
ные экономические проблемы 
этого региона – высокие цены 
на продовольственные товары, 
вызванные нехваткой собствен-
ного производства и низкой 
диверсификацией экономики. 
Значительный рост цен в апреле 
отметили 89,6% жителей Улытау-
ской области – это наибольший 
показатель для всех регионов 
Казахстана.

Максимальный рост индекса 
CCI в апреле отмечен в Запад-
но-Казахстанской области, одна-
ко он составил всего 2,8 пункта 
(до 97,8).

Для лучшего понимания того, 
что контекстуально влияет на 
инфляционные оценки респон-
дентов, в ходе исследования всег-
да задается вопрос о том, что за 
прошедший месяц больше всего 
волновало жителей РК. В апре-
ле казахстанцев традиционно 
больше всего волнуют финансо-
вые трудности (23,9%), а также 
инфляция, рост цен и тарифов 
(14%). Впервые за всю историю 
измерений в тройку самых важ-
ных проблем вошли семейно-бы-
товые вопросы (9,8%), потеснив 
на четвертое место проблемы 
со здоровьем и болезни (9,2%). 
Еще 6,5% респондентов пожало-

вались на проблемы с работой 
или учебой. При этом следует 
отметить, что чуть больше трети 
опрошенных (36,6%) настроены 
более спокойно, и либо затрудни-
лись ответить на вопрос о своих 
волнениях и тревогах, либо 
заявили, что таких факторов 
попросту не было.

Инфляция ниже, 
восприятие – острей

В Казахстане второй месяц 
подряд замедляется инфляция 
в годовом выражении. В апре-

ле текущего года она достигла 
16,8%, в то время как в марте 
этот показатель составил 18,1%, 
а в феврале – 21,3%, сообщает 
Бюро национальной статистики 
РК. Среди непродовольственных 
товаров наибольший прирост 
цен в апреле наблюдался на 
дизельное топливо – 16,1% и 
бензин – 9,7%, что объясняется 
повышением предельных роз-
ничных цен на автомобильное 
топливо с 12 апреля. Причиной 
такого решения в Министерстве 
энергетики Казахстана назвали 
борьбу с серым экспортом.

Несмотря на замедление ин-
фляции в апреле большинство 
респондентов вновь констати-
ровали быстрый рост цен за 
последний месяц. Доля участни-
ков опроса, заметивших суще-
ственное подорожание жизни, 
составила 57,4% – это на 2,3% 
выше по сравнению с анало-
гичным показателем в марте 
(55,2%). Значительное повы-
шение цен на товары и услуги 
за прошедший месяц отметили 
больше женщины (61,9%), чем 
мужчины (52,4%). Негативные 
оценки давали представители 
всех возрастных групп, особенно 
болезненно инфляцию по итогам 
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Индекс потребительской уверенности по регионам

Источник: Центр социологических исследований Kursiv Research

Ту
рк

ес
та

нс
ка

я 
об

л.

Ш
ы

м
ке

нт

М
ан

ги
ст

ау
ск

ая
 о

бл
.

Ж
ам

бы
лс

ка
я 

об
л.

Кы
зы

ло
рд

ин
ск

ая
 о

бл
.

 А
ст

ан
а

А
кт

ю
би

нс
ка

я 
об

л.

ЗК
О

А
лм

ат
ин

ск
ая

 о
бл

.

Ат
ы

ра
ус

ка
я 

об
л.

А
км

ол
ин

ск
ая

 о
бл

.

Аб
ай

ск
ая

 о
бл

.

Ж
ет

ы
су

ск
ая

 о
бл

.

А
лм

ат
ы

Ка
ра

га
нд

ин
ск

ая
 о

бл
.

СК
О

П
ав

ло
да

рс
ка

я 
об

л.

Ул
ы

та
ус

ка
я 

об
л.

Ко
ст

ан
ай

ск
ая

 о
бл

.

ВК
О

109,9

103,1

102,8

102,2

100,3

99,7

98,5

97,8

97,0

96,7

93,9

93,2

92,7

92,5

91,8

91,7

91,5

88,7

86,0

85,0

Индекс ожидания безработицы

Окт. Нояб. Дек. Янв. Фев. Март Апр.

90,9

79,8 77,7 79,6 77,0
81,5

75,3

Источник: Центр социологических исследований Kursiv Research

Индекс CCI к апрелю по регионам
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Как возникла идея 
измерять уровень 
потребительской 
уверенности?

Изначально интерес к потре-
бительскому поведению возник 
еще в конце 1940-х – начале 
1950-х годов в связи с перехо-
дом к поведенческой экономике 
в ее современной интерпрета-
ции. До перехода к современ-
ному пониманию экономики 
рынок для экономистов (осо-
бенно теоретиков) представлял 
собой совокупность акторов, 
действующих исключительно 
рационально. Благодаря этому 
подходу создавались идеализи-
рованные модели экономиче-
ского поведения, основанные, 
в первую очередь, на экономи-
ческой теории, а не на конкрет-
ных потребительских практи-
ках. В конце 40-х – начале 50-х 
годов появляется понимание 
важности data-driven подхода, 
который базировался бы на 
психологических аспектах по-
требительского поведения.    

Результатом внимания к 
конкретным потребительским 
практикам и настроениям стало 
появление индекса потреби-
тельских настроений (Index 
of Consumer Sentiment, ICS), 
замеряемого Исследователь-

ским центром Мичиганского 
университета, который на тот 
момент возглавлял Джордж 
Катона – инициатор междис-
циплинарного подхода (эконо-
мики и психологии) и пионер 
бихевиоризма в экономике. 
Благодаря развитию бихевио-
ризма в экономике многие 
макроэкономические модели и 
индексы стали рассматриваться 
и рассчитываться на основании 
практик, поведения и настрое-
ния потребителей как наиболее 
крупной группы участников 
рынка.

Индекс уверенности 
потребителей – 
зачем его измеряют?

Индекс уверенности потре-
бителей (Consumer Confidence 
Index, CCI) появился в 1967 году, 
когда основанная в 1916 году 
американская независимая не-
коммерческая организация The 
Conference Board в составе ис-
следовательской группы и пред-
ставителей бизнеса поставила 
перед собой задачу оперативно 
информировать лидеров бизнеса 
об изменениях и вызовах аме-
риканской экономики. С 1967 
года методология и процедуры 
расчета индекса не менялись, за 
исключением перехода от опроса 

раз в два месяца к ежемесячному 
замеру индекса потребитель-
ской уверенности в 1977 году, 
респондентам все также рассы-
лаются 5 тыс. опросников по 

американским домохозяйствам 
– при этом достаточным для про-
гнозирования потребительских 
настроений считается получе-
ние 3500 заполненных анкет, на 
основании анализа которых и 
публикуются результаты индекса 
и его субиндексов в последний 
вторник каждого месяца.  

Индекс уверенности потреби-
телей анализирует то, насколько 
оптимистичны или пессимистич-
ны граждане по отношению к 
экономике страны, учитывая их 
собственный финансовый статус, 
а также их субъективные пред-
ставления о будущей экономи-
ческой ситуации в стране. Учи-
тывая, что в зависимости от типа 
экономики (и ряда других факто-
ров) индивидуальное потребле-
ние занимает от 60% экономики 
страны, индекс уверенности 
потребителей является важным 
сигналом для инвесторов, бан-
ков и бизнеса о том, планируют 
ли потребители тратить больше 
или меньше в ближайший год. 
Соответственно, этот макроэко-
номический показатель дает воз-
можность финансовому сектору 
страны и бизнесу выстраивать 
свою экономическую политику 
в краткосрочной перспективе – 
сколько товаров производить, 
какие цены устанавливать и т. д. 

Индекс 
потребительской 
уверенности 
в страновом разрезе

Американская экономиче-
ская психология стала новато-
ром анализа экономического 
поведения исходя из конкрет-
ных потребительских практик 
еще в нача ле 1950-х годов 
(например, благодаря индексу 
потребительских настроений), 
в то время как другие страны 
позднее перенимали опыт севе-
роамериканских экономистов 
и начинали анализировать 
макроэкономические феноме-
ны с помощью повседневного 
потребительского поведения. 
В частности, Франция ввела 
индекс потребительской уве-
ренности на пять лет позже 
США, в 1972 году, Австралия 
– на семь лет позже, в 1974 
году. Некоторые страны начали 
анализировать рынок с помо-
щью индекса потребительской 
уверенности только в XXI сто-
летии – Бразилия в 2000 году и 
Китай в 2002 году. 

В данный момент индекс 
потребительской уверенности 
рассчитывается в более чем 40 
странах в разных частях света, 
что позволяет анализировать 
как общемировые экономиче-

ские тренды, так и локальные 
тренды – для конкретной стра-
ны или континента. В частно-
сти, международная исследо-
вательская организация IPSOS 
собирает и анализирует данные 
по 29 рынкам, ежемесячно 
опрашивая более 21 тыс. че-
ловек из стран Европы, Азии, 
Ближнего Востока, Северной 
и Южной Америки, агрегируя 
данные по всем анализируемым 
рынкам и континентам. Другим 
источником, анализирующим 
потребительскую уверенность, 
является Организация эконо-
мического сотрудничества и 
развития (OECD), представляю-
щая данные по более чем 40 
странам. 

Однако Казахстан оказался 
не включен в список стран-
участниц исследований потре-
бительской уверенности ни 
IPSOS, ни OECD. Данные по 
потребительской уверенности 
казахстанцев предоставляются 
Национальным банком Казах-
стана и в материалах «Курси-
ва» – на основании результатов 
анализа данных ежемесячного 
опроса, который проводится 
по оригинальной методологии 
расчета индекса CCI Центром 
социологических исследований 
Kursiv Research.     

Происхождение индекса уверенности 
потребителей (CCI)

Дата начала расчета
индекса уверенности
потребителей в разрезе
стран

Франция

Австралия

Германия

Великобритания

Япония

Канада

Юж. Корея

Бразилия

Китай

1967

1972

1974

1980

1982

1982

1989

1998

2000

2002

США

Фото: Shutterstock/drills

Замедление инфляции 
потребительского

Kursiv Research
Index
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пока не добавило казахстанцам
оптимизма

месяца чувствовали граждане с 
доходом менее 60 тыс. тенге в 
месяц (63,3%).

При этом на 1,8% за месяц 
снизилось число респондентов, 
заявивших о чрезмерно быстром 
росте цен по итогам года: с 72,6% 
в марте до 70,8% в апреле. Годо-
вую инфляцию острее ощущают 
женщины (74,8%), чем мужчины 
(66,3%). Подорожание жизни 
отмечает большинство участ-
ников опроса среднего (73,6%) 
и предпенсионного возраста 
(73,8%). В региональном разрезе 
особенно обеспокоены годовой 
инфляцией оказались жители 
Карагандинской области (79,9%) 
и Астаны (78%).

Респонденты, как и прежде, 
отмечают значительный рост 
цен на продукты первой необхо-
димости: овощи и фрукты, мясо 
и птицу, молоко и молочные 
продукты, крупы и макаронные 
изделия, хлеб и хлебобулочные 
изделия, сахар и соль. Медианная 
оценка предполагаемого уровня 
инфляции осталась на мартов-
ском уровне  – 20%.

Таким образом, замедление 
инфляции в апреле (–1,3%) пока 
не сказалось на восприятии ди-
намики роста цен. Это связано с 
особенностями общественного 
восприятия инфляции, которому 
свойственна инертность.

В апреле на 4,2% увеличилась 
доля респондентов, которые ожи-
дают более быстрого роста цен 
либо сохранения текущих темпов 
роста (64,8%). При этом доля 
тех, кто ожидает замедления или 
остановки роста цен, сократилась 
с 12,9 до 11,5% (в том числе за 
счет увеличения доли неопреде-
лившихся). В результате ожидае-
мый уровень годовой инфляции 
в апреле превысил фактический 
уровень годовой инфляции в 
марте на 0,3 процентных пункта и 
прогнозируется на уровне 18,4%.

Уровень доверия 
к доллару

В апреле тенге укрепился по 
отношению к доллару на 0,8% 
и достиг отметки 452,2 тенге за 
единицу американской валюты. 
Разброс значений был всего 7 
тенге, что говорит о большей 

стабильности, чем в марте, ког-
да курс колебался в диапазоне 
44 тенге. На фоне стабилизации 
валютных курсов на 2,6% (до 
45,9%) снизилась доля респон-
дентов, ожидающих резкого 
подорожания американской 
валюты через год. При этом 
повышательные настроения 
больше наблюдаются у мужчин 
(47,5%), чем у женщин (44,5%). 
Среди возрастных групп в пер-
спективы доллара особенно 
верит молодежь (58%). На 
региональном уровне роста ва-
люты США более всего ожидают 
жители Астаны (56,1%), Шым-
кента (55,5%) и Мангистауской 
области (55,2%).

Страх безработицы 
усилился

Индекс ожидания безрабо-
тицы характеризует уровень 
обеспокоенности респондентов 
проблемами на рынке труда. 
Причем снижение этого индек-
са говорит об усилении страха 
безработицы, а не наоборот.
В апреле индекс ожидания без-
работицы снизился на 6,2 пун-
кта, что свидетельствует о росте 
тревоги относительно ситуации 
на рынке труда. Доля тех, кто 
прогнозирует увеличение безра-
ботицы в стране через год, за ме-
сяц увеличилась на 3%, составив 
39,8%. Негативные ожидания 
по-прежнему преобладают сре-
ди респондентов предпенсион-
ного возраста (48,7%).

В региональном разрезе обра-
щает на себя внимание резкое 
снижение индекса ожидания без-
работицы в Атырауской области 
– с 86,7 до 44,6 пункта. Падение 
на 42,1 пункта за месяц говорит 
о сильном росте страха потери 
работы. По данным БНС, в IV 
квартале 2022 года безработица 
в Атырауской области составля-
ла 4,8%, но к концу марта этот 

показатель увеличился до 5,4%. 
Рост страхов потери работы 
в Атырауской области можно 
объяснить масштабными уволь-
нениями в рамках завершения 
строительных работ в проекте 
будущего расширения (ПБР) 
«Тенгизшевройл».

Копить нельзя 
занимать

Значительное влияние на по-
требительскую уверенность 
жителей оказывают индексы 
кредитного и депозитного опти-
мизма, поскольку они отражают 
оценку финансовых возмож-
ностей людей и их ожидания 
относительно экономической 
ситуации в стране.

В апреле индекс кредитного оп-
тимизма в среднем по Казахстану 
снизился на 1 пункт. Самый высо-
кий показатель зафиксирован в 
Улытауской области (37,8). При-
мечательно, что жители регио-
на считают настоящий момент 
подходящим для кредитования 
несмотря на то, что рост цен там 
ощущается довольно остро. Са-
мое низкое значение кредитного 
оптимизма – в Мангистауской 
области (22,7).

Индекс депозитного оптимиз-
ма в республике напротив пока-
зал незначительный рост – на 0,6 

пункта за месяц: от 49,8 в марте 
до 50,5 в апреле. В возрастном 
разрезе наибольшее доверие 
к депозитам демонстрировала 
молодежь (59,1), наименьшее – 
респонденты предпенсионного 
(45,6) и пенсионного возраста 
(45,4). В разрезе регионов са-

мый высокий показатель индек-
са зафиксирован в Улытауской 
области (63,9), самый низкий 
– в Западно-Казахстанской об-
ласти (42,1). 

В сухом остатке
В апреле индекс потребитель-

ской уверенности жителей Казах-
стана (CCI) упал на 5,2 пункта, 
переместившись из оптимисти-
ческой зоны в пессимистичес-
кую. При этом снизились все 
частные индексы за исключе-
нием индекса благоприятности 
условий для крупных покупок. 
Результаты исследования пока-
зывают, что жители Казахстана 
пока не ощутили долгожданного 
замедления темпов инфляции в 
стране. Их по-прежнему остро 
волнует подорожание продук-
тов первой необходимости, в 
особенности на фоне роста цен 
на бензин и дизельное топливо.

В будущие месяцы значитель-
ную роль в формировании ожи-
даемого уровня инфляции будет 
играть динамика цен на основные 
продукты питания, такие как 
мясо, птица, овощи и фрукты, мо-
локо и молочные изделия, а также 
крупы и макаронные изделия.
И то, как на цены этих продуктов 
питания будет влиять подорожа-
ние топлива для их транспорти-
ровки. Перечисленные товары 
являются основными и наиболее 
заметными для жителей, по-
этому изменения их цен могут 
значительно повлиять на общий 
уровень воспрития инфляции.

Стабилизация курса тенге по 
отношению к доллару также не 
оказала существенного влияния 
на оценки будущего националь-
ной валюты. Если позитивные 
экономические тенденции будут 
иметь долгосрочный характер, 
стоит ожидать, что они положи-
тельно скажутся и на динамике 
индекса потребительской уве-
ренности CCI. 

Материал подготовлен 
Центром социологических 

исследований Kursiv Research
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Объявления

 ТОО «ТИКО», БИН 000840013159, сообщает о своей ликвидации. 
Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня публикации 
объявления по адресу: г. Актау, мкр-н 14, д. 18, кв. 52. Тел. +7 701 
227 00 27.

 ТОО «Sunrise Food Services», БИН 050640006544, сообщает о 
своей ликвидации. Претензии принимаются в течение двух месяцев 
со дня публикации объявления по адресу: г. Актау, мкр-н 14, д. 18, 
кв. 52. Тел. +7 701 227 00 27.

 ТОО «WH GROUP», БИН 140940029315, сообщает о своей лик-
видации. Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня 
публикации объявления по адресу: г. Актау, мкр-н 14, д. 18, кв. 52. 
Тел. +7 701 227 00 27.

 ТОО «КОМПАНИЯ ХАН-ТЕНГРИ», БИН 060440015944, сообщает 
о своей ликвидации. Претензии принимаются в течение двух месяцев 
со дня публикации объявления по адресу: г. Алматы, Ауэзовский р-н, 
ул. Пригородная, 32. Тел. +7 701 350 79 83.

 ТОО «АБТ–НС», БИН 121040000135, сообщает о своей лик-
видации. Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня 
публикации объявления по адресу: г. Астана, ул. Сүйінбай акына, 
28. Тел. +7 777 695 17 93.

 ТОО «Айлин kz», БИН 170740032452, сообщает о своей лик-
видации. Претензии принимаются в течение двух месяцев со дня 
публикации объявления по адресу: г. Астана ул. А. Иманова, д. 7. 
Тел. +7 708 485 48 05.

 ТОО «Lotocom LTD», БИН 070440001341, сообщает о своей 
ликвидации. Претензии принимаются в течение двух месяцев со 

дня публикации объявления по адресу: г. Алматы, пр-т Абылай хана,
д. 74. Тел. +7 708 485 48 05.

 Уважаемые жильцы, 27.05.2023 в 10 часов 30 минут утра по 
времени г. Алматы приглашаем на общественные слушания по 
поводу строительства информационно-развлекательного центра по 
адресу: Ауэзовский р-н, мкр-н 10А, участок 1/1. Слушания состоятся 
27.05.2023 по адресу: Ауэзовский р-н, мкр-н 10А, д. 1.

 ТОО «Марс трэвэл», БИН 190740021282 (г. Алматы, Алма-
линский р-н, пр-т Абая, д. 143/93), уведомляет о реорганизации 
путем присоединения к компании ТОО «DGS COMPANY KZ» (БИН 
220940038887, юр. адрес: г. Алматы, Алмалинский р-н, ул. Богенбай 
батыра, 148, оф. 310). Требования кредиторов могут быть предъяв-
лены не позднее 60 дней с даты последнего опубликования уведом-
ления.
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Кроме того, год назад еще со-
хранялся импульс постковидного 
восстановления – продолжала 
бурно расти деловая активность, 
в том числе и в торговле, где рост 
еще не был придушен высокой 
инфляцией. Повторить такие 
результаты экономика и бюджет 
смогут, пожалуй, лишь после 
следующего кризиса. 

Наиболее высокие темпы роста 
поступлений показывали акцизы 
(+53,8%), которые испытали 
приток из-за роста цен на ГСМ, а 
также из-за роста ставок акцизов 
на табачную продукцию. Продол-
жает расти поток денег от НДС 
(+33,6%), который в минувшем 
году (+115,5%) испытал на себе 

импульс как от роста внутренних 
цен, так и от притока реэкспор-
тируемых товаров. Поступления 
от соцналога выросли на 24,3% 
(+20,0%). Более умеренно росли 
прямые налоги – индивидуаль-
ный и корпоративный. По линии 
КПН, на который по итогам всего 
2022-го пришлось до 27% всех на-
логовых поступлений, поступило 
на 18,4% больше, чем в I квартале 
минувшего года (тогда рост со-
ставил 104,0%). ИПН вырос на 
16,5% (годом ранее – на 37,0%). 

Второй крупный компонент: 
поступления от трансферта из 
Нацфонда составили 981 млрд 
тенге и сократились в годовом 
выражении на 5,2%. Общая 
сумма трансферта на этот год 
определена в 3,2 трлн тенге, что 

на 30% ниже прошлогоднего. 
Это значит, что правительство 
несколько изменило график 
расходования трансферта отно-
сительно прошлогоднего и пла-
нирует к концу года потратить из 
этой суммы значительно меньше, 
чем в 2022-м. 

Малые компоненты имеют 
разнонаправленную динамику. 
Неналоговые поступления вы-
росли на 25,1%, до 87 млрд тенге. 
Доходы от продажи основного 
капитала сократились с высокой 
базы прошлого года на 40,4%, до 
30 млрд.

Есть куда потратить
Расходная часть госбюджета 

увеличилась почти на треть на 
фоне ускорения темпов роста 
расходов по восьми из топ-10 
укрупненных статей затрат, 
причем по шести статьям рост 
превысил отметку 20%. 

В турбореактивном режиме 
второй год растут расходы по 
статье «транспорт и комму-
никации», куда относят траты 
правительства на строительство 
и модернизацию объектов транс-
портной инфраструктуры – же-
лезные и автомобильные дороги, 
мосты и прочие коммуникации. 
Если в первые три месяца 2022-
го эти затраты увеличились на 
41,5%, то за аналогичный период 
этого года – на 44,8% (229 млрд 
за январь – март). Несколько 
недель назад премьер-министр 
Алихан Смаилов рассказал, 
куда направят государственные 
деньги: в 2023-м строитель-
ством и реконструкцией будет 
охвачено 3,6 тыс. км дорог с вве-
дением в эксплуатацию 856 км, 
продолжается стройка второй 
линии железнодорожных путей 
на участке Достык – Мойынты, 
«ведутся работы по развитию 
Транскаспийского международ-
ного транспортного маршрута».

Вторая по темпам роста рас-
ходов статья – «образование» 
(+39,2% против 24,4% годом 
ранее). Продолжается повы-
шение заработных плат в госу-
дарственном образовательном 
секторе, кроме того, под демогра-
фическим напором идет рост ко-
личества общеобразовательных 
школ. До 2025 года планируется 
построить и ввести свыше 400 
таких объектов, правда, стро-
ительство не всех из них будет 
оплачено казной. 

Третье место по темпам роста 
занимает «обслуживание долга». 
В I квартале 2023 года на оплату 
долга пущено 560 млрд тенге, что 
на 38,1% больше прошлогоднего 
значения. Причем в первые три 
месяца 2022-го затраты на обслу-
живание гособязательств также 
динамично росли (+23,0%). Рост 
расходов по этой статье продол-
жится по мере увеличения доли 
обязательств, выпущенных в пе-

риод высоких ставок (начиная с 
2022 года). Затраты на обслужи-
вание долга приблизились к объ-
емам госрасходов на все нацио-
нальное здравоохранение и уже 
превышают расходы на оборону 
и поддержание общественного 
порядка, вместе взятых. 

Самая крупная расходная ста-
тья бюджета – «социальная по-
мощь и социальное обеспечение» 
(по ней проходят все пенсии и 
пособия), в январе – марте 2023 
года она выросла на 19,8%, при-
близившись к 1,3 трлн тенге. Но 
и этот рост ощутим после 6,7% в 
аналогичный период прошлого 
года. Продиктован он в первую 
очередь индексацией пенсий и 
пособий, а также увеличением 
выплат группе граждан с особен-
ными потребностями. 

Сальдо минус
На фоне показателей доходов 

и расходов бюджета не такой 
заметной становится метрика 

чистого бюджетного кредито-
вания, которое за первые три 
месяца года выросло на 42,2%, 
до 179 млрд тенге. Показатель 
отражает разницу между вы-
данными и погашенными бюд-
жетными кредитами, которые, в 
свою очередь, являются инстру-
ментом проведения различных 
государственных политик в ре-
гионах. Замедление динамики 
роста показателя отражает не 
столь крупную потребность в 
ресурсах на условиях срочности 
и возвратности. 

В первые три месяца дефицит 
бюджета вырос на 103,2%, до 
382 млрд тенге, против роста на 
29,8% годом ранее. Объясняется 
такой взрывной рост просто. 
Доходы – даже с учетом транс-
ферта из НФ – в РК традиционно 
ниже расходов, а когда динамика 
последних начинает опережать, 
возникает «эффект ножниц», в 

результате чего вырастает опе-
рационный дефицит госбюдже-
та, который финансируется за 
счет эмиссии государственных 
ценных бумаг. Когда «ножницы» 
работают постоянно, происходит 
быстрое наращивание долга, что 
в свою очередь утяжеляет расхо-
ды на его обслуживание. 

В случае с казахстанским бюд-
жетом пока о высоком уровне 
этого риска говорить прежде-
временно, однако стоит от-
метить, что статья расходов 
на обслуживание долга в по-
следние годы растет и в абсо-
лютных показателях (на 34% 
к значению прошлого года), и 
структурно – с 1,3 до 1,5% ВВП 
(расчеты сделаны на базе офи-
циального прогноза Минэка). 

Выбирают планово 
На существенные изменения 

в госфинансах указывает также 
показатель освоения средств 

Kursiv Research
Report Неопасные ножницы

Почему расходы госбюджета РК в I квартале 2023 года 
росли быстрее доходов

Казну тратят активнее,
чем год назад

Динамика налоговых
поступлений и совокупных
расходов госбюджета РК, % г/г 

Источник: МФ РК 
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Минфин выбрал больше трети запланированных поступлений
по КПН за первые три месяца

Освоение госбюджета РК по основным статьям доходов, % 
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В этом году использование бюджета на транспорт и ЖКХ идет активнее

Освоение госбюджета РК по основным статьям расходов, % 
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по отношению к плановому. В I 
квартале 2022 года бюджет по 
факту был исполнен на 24% по 
доходам и на 20% по расходам. 
Результаты первых трех месяцев 
этого года к текущему плану 
почти такие же: 25% по доходам 
и 23% по расходам. Предсказуемо 
высокие значения демонстри-
руют чистое бюджетное креди-
тование (203% от плана – здесь 
возможно действие эффекта се-
зонности: в начале года кредиты 
раздают, в конце собирают) и де-
фицит (12,1% плана вместо 5,9% 
в январе – марте прошлого года). 

Если провалиться глубже – в 
структуру доходов и расходов, 
то появляется несколько любо-
пытных подробностей. В струк-
туре доходов сократилась доля 
налоговых поступлений в целом 
(с 29% в I квартале прошлого 
года до 24,1% в аналогичный 
период этого) из-за более низких 

показателей по КПН и ИПН, а 
также по акцизам. Если в про-
шлом году на фоне активной 
приватизации еще в первые 
три месяца года выше годового 
плана оказались поступления от 
продажи основного капитала, 
то в этом году поток денежных 
средств скромнее – всего 16,5% 
от годового плана. Предсказуемо 
сократились и поступления от 
трансфертов (с  35,1 до 30,7%). 

В структуре затрат госбюджета 
в основном фиксируется неболь-
шое снижение доли освоения по 
большинству крупных статей, од-
нако обращает на себя внимание 
более активное использование 
по статьям «транспорт и комму-
никации» (с 15,6 до 16,1%) и ЖКХ 
(с 13,8 до 15,1%). По-видимому, 
администраторы бюджетных 
денег на фоне больших аварий 
на инфраструктуре в прошлом 
году решили не затягивать с мо-
дернизацией объектов.

Только оборонные расходы росли не так быстро,
как в прошлом году
Динамика расходов госбюджета РК по крупнейшим статьям, % г/г* 

Источник: МФ РК 
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* Указаны показатели топ-10 статей по объему расходов за 2022 год. 

Доходы бюджета по основным налогам
замедляются
Динамика налоговых поступлений в госбюджет РК, % г/г 

Источник: МФ РК 
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Никаких гриниумов
В Казахстане доходность по 

ESG-облигациям (более обоб-
щенная категория облигаций, 
которая включает как социаль-
ные, так и зеленые бонды) соот-
ветствует уровню рыночных ста-
вок. В данный момент рыночные 
инвесторы не имеют каких-либо 
преференций и стимулов при 
покупке ESG-облигаций, поэ-
тому казахстанские инвесторы 
при принятии инвестиционных 
решений рассматривают соцоб-
лигации как обычные, сопоста-
вимые с аналогичными параме-
трами выпуска и размещения, 
отмечают в Halyk Finance. То 
есть ставка по облигациям опре-
деляется не фактором целевого 
использования, а уровнем фи-
нансовой надежности эмитента, 
объемом и дюрацией выпуска. 
«Социальные» инвесторы в Ка-
захстане несут такие же кредит-
ные риски, как и при инвестици-
ях в обычные облигации – и это 
не может не отражаться в ставке 
купона. 

На развитых рынках эмитен-
ты зеленых облигаций могут 
рассчитывать на скидку отно-
сительно цены заимствования 
по идентичной классической 
облигации – скидка обуслов-
лена повышенным спросом на 
устойчивые облигации. Отрица-
тельную премию к доходности 
по таким облигациям называют 
гриниумом. 

Европейский центральный 
банк в феврале 2023 года опубли-
ковал исследование, проведен-
ное совместно с Университетом 
Модены и Реджо-нель-Эмилии. 
Проанализировав выборку из 
64 социальных и классических 
облигаций, исследователи вы-
явили наличие положительной 
«социальной премии» (скидки 
для эмитента при размещении 
социальных бондов) по ана-
логии с гриниумом в размере 
1,242 б. п.

«Ключевым фактором в такой 
разнице является повышенный 
спрос на тематические инстру-
менты, обусловленный инвести-
ционными стратегиями инвесто-
ров, которые движимы аспекта-
ми ESG и политиками государств 
в области устойчивого развития. 
На развитых рынках можно на-
блюдать обязательный мандат 
ряда фондов по инвестированию 
в ESG-облигации, который, в 
свою очередь, создает спрос на 
такие инструменты и снижает 
конечную ставку для эмитента», 
– указывают аналитики Центра 
зеленых финансов МФЦА. 

Самое сильное звено
По данным Climate Bonds 

Initiative, в 2022 году около 90% 
всех социальных облигаций в 
мире были выпущены квазиго-
сударственным сектором, финан-
совыми институтами и банками 
развития. Казахстан в тренде: 
эмитентами соцоблигаций в РК 
выступали пока только институ-
ты развития – международные 
и локальные, АБР, ЕАБР и ФРП 
«Даму». 

«Во многом это объясняется 
работой данных организаций, 
которые по сути реализовывают 
по большей части проекты соци-
ального характера. Но поскольку 
облигации – это элемент при-
влечения заимствований, все во 
многом зависит от финансовой 
политики и работы с долгом 
конкретного эмитента», – ком-
ментирует руководитель группы 
рейтингов устойчивого развития 
агентства «Эксперт РА» Юлия 
Катасонова.

Упомянутые эмитенты не осу-
ществляют целевые проекты 
напрямую, а являются посред-
никами между инвесторами и 
реализаторами соцпроектов. 
Чтобы добраться до конечного 
потребителя, социальные инве-
стиции проходят через биржу, 
банк развития, банк второго 
уровня и, наконец, заемщика, 
который непосредственно за-
нимается социально значимым 
проектом. 

«Высокий уровень кредитного 
рейтинга и статус международ-
ного института развития или 
квазигосударственной организа-
ции позволяют привлекать фон-
дирование данным эмитентам в 
виде денежных средств от разме-

Социальные вливания
В Казахстане инвесторы покупают SIB 

не из идейных соображений, а из рыночных

СОЦИАЛЬНЫЕ ОБЛИГАЦИИ
В КАЗАХСТАНЕ

ASDBe6

ASDBe9

ASDBe15

FRMPb3

EABRb25

EDB.1124

8 400

20 000

1 000

10,2%

11,9%

10,6%

11,0%

14,1%

Объем выпуска, млн тенге

Купонная ставка, %

Площадка

Размещение не состоялось

%

20 000

15.02.2021 – 17.12.2030

14 000

13 300

15.09.2021 – 15.09.2026

28.10.2021

04.11.2021 – 04.11.202425.02.2022 – 17.12.2030

26.04.2023 – 17.12.2030

П Е Р В Ы Е  С О Ц И А Л Ь Н Ы Е

Рынок устойчивых облигаций стал развиваться в Казахстане с 2020 
года с выпусков зеленых бондов. Социальные облигации на локаль-
ном рынке появились чуть позже – в 2021 году. С тех пор на двух 
площадках, KASE и AIX, было размещено пять выпусков соцобли-
гаций на общую сумму 56,7 млрд тенге. Покупают соцоблигации в 
основном институциональные инвесторы, от которых поступает 
около половины заявок, остальные – от прочих юрлиц и банков 
второго уровня.
Первый выпуск социальных (гендерных) облигаций на KASE был 
размещен Азиатским банком развития в феврале 2021 года на 8,4 
млрд тенге со сроком до погашения 10 лет под 10,2% годовых. 
Позже АБР разместил еще два выпуска гендерных облигаций на Ка-
захстанской фондовой бирже: в феврале 2022 года на 14 млрд тенге 
девятилетние бонды под 11% годовых, другой – в апреле 2023 года 
на 13,3 млрд тенге под 14,1% годовых на 7,6 года. Одновременно 
с последним выпуском на Люксембургской фондовой бирже были 
размещены облигации на сумму 2,3 млрд тенге под 10,5%, деномини-
рованные в национальной валюте с расчетами в долларах США. При 
этом АБР осуществляет конвертацию вырученных средств.
«Данные средства будут использованы для финансирования проекта 
АБР по обеспечению гендерного равенства в жилищном финанси-
ровании, который направлен на расширение кредитных операций 

Отбасы банка по предоставлению женщинам-заемщикам доступных 
ипотечных займов на приобретение жилья, прежде всего в регио-
нах», – говорится в пресс-релизе эмитента.
В сентябре 2021 года был осуществлен дебютный и пока единствен-
ный выпуск социальных облигаций казахстанским эмитентом. Фонд 
развития предпринимательства «Даму» разместил социальные 
облигации на сумму 1 млрд тенге сроком на 5 лет под 11,9% годовых. 
Выпуск был направлен на финансирование МСБ в условиях панде-
мии COVID-19 с возможностью сохранения или создания рабочих 
мест. Средства были направлены в Bank RBK для последующего 
кредитования предприятий. 
Согласно отчету фонда, в рамках выпуска было поддержано семь 
инициатив, в том числе строительство школы, реализация ГСМ, 
приобретение зданий для субъектов общественного питания и 
дошкольного образования. Средняя сумма одного кредита состави-
ла 144 млн тенге. В результате в 2021 году данными предприятиями 
было выпущено продукции на 778,4 млн тенге, выплачено налогов 
на 36,3 млн тенге и создано 55 дополнительных рабочих мест. 
В октябре 2021 года в официальный список KASE были включены 
социальные облигации Евразийского банка развития с объемом 
выпуска 20 млрд тенге. Размещение на KASE не состоялось, так как 
ценовые условия в заявках не удовлетворили эмитента. Весь объем 
средств в полном объеме был привлечен через биржу МФЦА под 
10,6% годовых. Средства направлены на развитие социальных про-
ектов ЕАБР на территории Республики Казахстан. 

вания в Казахстане составляет 
около 24%, остальная часть рын-
ка представлена зелеными обли-
гациями и кредитами. При этом 
зеленые бонды более популярны 
среди инвесторов. К примеру, 
средний спрос к предложению 
по четырем выпускам зеленых 
облигаций Азиатского банка 
развития, размещенных на KASE, 
составил 187%, тогда как по со-
циальным облигациям эмитента, 
размещенным здесь же, спрос 
оказался меньше – 138%. Данная 
тенденция прослеживается и по 
другим устойчивым облигациям, 
и не только в Казахстане.

«Если в целом посмотреть на 
динамику рынка инструментов 
устойчивого финансирования, 
куда входят зеленые, социальные 
облигации, облигации устойчи-
вого развития, то доля именно 
социальных облигаций колеба-
лась в районе 18–20% от общего 
объема всех выпусков в мире в 
целом. В этом отношении рынок 
зеленых облигаций традиционно 
гораздо более развит, а инстру-
менты – более востребованы», 
– отмечает директор группы 
«Устойчивое финансирование» 
S&P Global Ratings Ирина Ве-
лиева.

По словам Велиевой, препят-
ствием для выпуска социальных 
бондов может стать отсутствие 
единых стандартов определения 
социальных проектов и целевых 
групп населения, на которые 
эти проекты направлены. Дан-
ные стандарты необходимы 
для минимизации рисков так 
называемого social washing – по 
аналогии с green washing, когда 
зелеными называются проекты, 
которые по факту не являются 
таковыми.

В Казахстане на сегодня при-
нята только зеленая таксономия, 
определяющая критерии зеле-
ных проектов для целей выпуска 
зеленых облигаций и выдачи 
зеленых кредитов. Эмитенты 
соцоблигаций, в свою очередь, 
полагаются на международные 
стандарты в области выпуска 
социальных облигаций ICMA.

Однако ситуация может изме-
ниться уже в ближайшее время. 
Центр зеленых финансов МФЦА 
разработал проект социальной 
таксономии РК, который сейчас 
находится на рассмотрении упол-
номоченных государственных 
органов. 

«Принятие данного докумен-
та позволит государству дать 
своеобразный сигнал рынку о 
потенциально важных секторах, 
в которых ожидаются социаль-
ные инвестиции, и создать более 
широкие возможности финан-
сирования социально-эконо-
мических проектов развития за 
счет привлечения инструментов 
устойчивого финансирования», 
– уверены разработчики соци-
альной таксономии.

На KASE уже сейчас предусмо-
трены стимулы для эмитентов 
зеленых и социальных бондов 
в виде льготных листинговых 
сборов. «Скидка» действует до 
конца 2024 года. Кроме того, 
Казахстанской фондовой бир-
жей предусмотрены налоговые 
льготы для устойчивых обли-
гаций.

«Для дальнейшего развития 
рынка устойчивых, в том числе 
социальных, финансов необходи-
мо стимулировать спрос на такие 
инструменты через дополнитель-
ные льготы, субсидии и создание 
специальных целевых инвести-
ционных фондов. Также стоит 
повышать осведомленность о 
преимуществах и возможностях 
выпуска и инвестирования в та-
кие финансовые инструменты, 
акцентируя внимание на повы-
шении информационной про-
зрачности в отношении целевого 
использования и возникающего 
социального эффекта со сторо-
ны эмитентов», – считает Юлия 
Катасонова.

Джонатан Гросвенор считает, 
что в этом поле себя могли бы 
проявить и другие акторы финан-
сового рынка, к примеру част-
ные компании и банки второго 
уровня. «Прежде всего, было бы 
интересно увидеть, как само пра-
вительство выпускает зеленые 
и/или социальные облигации, 
как это делают правительства 
в Юго-Восточной Азии, таких 
стран, как Индонезия, Филип-
пины и Таиланд», – заключил 
эксперт.

щения облигаций по достаточно 
низким ставкам (с небольшим 
спредом к облигациям Минфина 
РК) по сравнению с частными 
корпоративными эмитентами», 
– объясняет Олег Хван. 

И если бы социальный проект 
в лице неизвестной частной 
компании, не имеющей высоко-
го международного кредитного 
рейтинга, самостоятельно разме-
щал облигации среди рыночных 
инвесторов, то ставка была бы 
намного выше, чем та, по ко-
торой в итоге этот социальный 
проект может привлечь деньги 
от международного института 
развития, указывает собеседник 
«Курсива». И это без учета допол-
нительных расходов, связанных с 
листингом на бирже.

Доступный уровень конечной 
ставки достигается в том числе 
благодаря имеющимся у инсти-
тутов развития возможностям 
по субсидированию ставки для 
социальных проектов. Поэтому 
размещение социальных обли-
гаций институтами развития 
– это пока самый действенный 
способ привлечения денег на 
фондовом рынке для реализации 
соцпроектов.

Например, АБР, как эмитент 
с рейтингом «ААА», привлекает 
облигационное финансиро-
вание на внутреннем рынке 

Казахстана на одном уровне 
или немного ниже кривой суве-
ренной доходности казахстан-
ских казначейских облигаций, 
указывает заместитель казна-
чея Азиатского банка развития 
Джонатан Гросвенор. Тем вре-
менем рост процентных ставок 
в Казахстане за последние 18 
месяцев из-за нетипичного ин-
фляционного давления повлиял 
и на рынок устойчивых обли-
гаций, что объясняет причину 
двузначных процентных ставок 
по облигациям АБР в тенге, ука-
зывает эксперт. 

В частности, последние ген-
дерные облигации эмитента 
размещены по ставке доходно-
сти 14,1% годовых, при этом 
спред к облигациям Минфина 
РК составил около 20 б. п. Это 
значительно выше, чем у ранних 
устойчивых облигаций эмитен-
та (10–11%), но ниже текущей 
базовой ставки НБ РК (16,75%) 
и ставки по облигациям част-
ных корпоративных эмитентов, 
которые сейчас размещаются в 
районе 20–25%.

По сообщению Отбасы банка, 
процентная ставка по женской 
ипотеке «Умай», которая фи-
нансируется за счет вышеупо-
мянутых гендерных облигаций, 
составит 14,4% с последующим 
понижением до 3,5–5%. То есть 

конечная ставка для заемщиков 
фактически основывается на 
стоимости привлечения средств.

В пилотном выпуске социаль-
ных облигаций ФРП «Даму» с 
целью удешевления ставки для 
конечных заемщиков был при-
менен механизм софинансиро-
вания, то есть участие фонда соб-
ственными средствами наряду с 
привлеченными в соотношении 
один к двум. Таким образом уда-
лось удешевить стоимость фон-
дирования и увеличить общую 
сумму средств, направленных на 
финансирование.

В результате конечная ставка 
для заемщиков фонда составила 
от 6% по проекту строительства 
школы (участник программы 
субсидирования «ДКБ-2025») до 
11–14,5% по остальным проек-
там. При этом купонная ставка 
соцоблигаций «Даму», напом-
ним, составила 11,9% годовых. 

Зеленые в приоритете
Согласно анализу Центра зеле-

ных финансов МФЦА, на конец 
апреля 2023 года объем социаль-
ных облигаций в общем объеме 
рынка устойчивого финансиро-

Фото: Shutterstock/vectorart
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LIFESTYLE

Наведи камеру телефона 
на QR-код и перейди  на страницу 

«Би-2» в АлматыStand-up концерт Евгения
Чебаткова «Москитная

сетка» в Алматы

Ани Лорак в Алматы

Almaty Arena, 3 июня,
19:00

Almaty Arena, 17 июня,
20:00

Премия «Тикетон – 2023»

Almaty Theatre, 3 июня,
18:00

Дворец Республики, 25 мая,
20:00

Дворец Республики, 17 мая,
20:00

Arash | Orda | Outlandish

Жюри Жюри 
проголосовало проголосовало 

ногаминогами
Как сорвали Каннский кинофестиваль в 1968 году

На следующей неделе начинается 76-й Каннский кинофестиваль – это 
один из крупнейших и респектабельных мировых фестивалей, чей прес-
тиж складывался десятилетиями. 
Традиционная «светскость» этого фестиваля удивительным образом 
сочетается с оригинальными и даже вызывающими поступками руко-
водства, жюри и участников, граничащими с хулиганскими выходками 
(можно вспомнить средний палец Квентина Тарантино после победы 
«Криминального чтива» в ответ всем недовольным или скандальное 
выступление Ларса фон Триера). Но, пожалуй, самый яркий из таких 
эпизодов произошел 55 лет назад, когда фестиваль отменили в разгар его 
проведения, причем усилиями самих участников. 

Матвей ШАЕВ

Пальмы первенства
Несмотря на то что статус самого политизиро-

ванного кинофестиваля традиционно закреплен 
за Берлинским, его Каннский «коллега» никогда 
не отворачивался от мировых событий и по-
трясений. Во многом он зародился как раз под 
влиянием социально-политического климата 
Европы 1930-х годов. Кинофестиваль был за-
думан как альтернатива уже существовавшему 
Венецианскому (все перечисленные киносмотры 
сейчас входят в тройку крупнейших), который 
проводился при поддержке Бенито Муссолини 
и неизбежно следовал конъюнктуре диктатор-
ских режимов. В 1938 году приз за иностранный 
фильм там вручили печально известной немецкой 
документальной картине Лени Рифеншталь 
«Олимпия» – об Олимпийских играх в нацистской 
Германии, проигнорировав годом ранее классиче-
скую французскую антивоенную драму «Великая 
иллюзия»; правда, как потом писал режиссер 
Франсуа Трюффо, специально для нее в Венеции 
изобрели «утешительный приз». 

Одним из организаторов и идеологов кино-
фестиваля в Каннах стал французский министр 
народного образования и антифашист Жан Зе, 
убитый позднее при оккупации Франции, а по-
четным председателем жюри – кинематографи-
ческий отец-основатель Луи Люмьер. 

Однако после начала гитлеровского вторжения 
в Польшу о намеченном на сентябрь 1939 года 
первом фестивале на Лазурном берегу речи и 
быть не могло (удалось показать всего один фильм 
– американскую экранизацию французской клас-
сики «Горбун из Нотр-Дама»). Следующая попытка 
проведения состоялась только после войны в 1946 
году и была успешной. 

А теперь не смотри
Вторую в истории отмену Каннского кинофе-

стиваля также сопровождала тень 1939 года: зна-
менитые Канны-1968 открылись 10 мая показом 
выпущенных в том году «Унесенных ветром» – рос-
кошной голливудской саги о Гражданской войне в 
США. Это стало своеобразным прологом к будуще-
му расколу: участники фестиваля решили пойти 
против дирекции и досрочно отменить его прове-
дение. Причиной тому стали студенческие проте-
сты в Сорбонне, известные как события «красного 
мая». Французская молодежь, в основном левых 
взглядов, вышла на улицы, требуя либерализации 
страны и повышения уровня жизни (хотя критике 
подверглась и американская война во Вьетнаме, и 
фигура президента Шарля де Голля, занимавшего 
к этому моменту свой пост почти 10 лет), а рабо-
чие объявили забастовку на фабриках. Режиссеры 
решили их поддержать и провести свою стачку – в 
обстановке Лазурного берега. 

Однако у них был и личный повод для недоволь-
ства действиями правительства. За три месяца до 
этого было принято беспрецедентное решение об 
отстранении Анри Ланглуа, основателя и главы 
французской Синематеки, которую планирова-
лось таким образом взять под государственный 
контроль. Это было не просто хранилище филь-
мов, но по-настоящему культовое место и колы-
бель кинематографической «новой волны». Там 
выросли «дети Синематеки» Франсуа Трюффо, 
Жан-Люк Годар, Клод Шаброль и другие участ-
ники важнейшего журнала Cahiers du Cinéma, 
ставшие в будущем режиссерами и главными 
лицами помолодевшего французского кино, ко-
торое пришло на смену «папочкиным фильмам» 
(так насмешливо они называли выходившие до 
этого картины, казавшиеся им безыдейными и 
устаревшими). 

Вместе они пошли на защиту Ланглуа и непри-
косновенности Синематеки, а редакция журнала 
временно стала их штабом по борьбе. Кампания 
также превратилась в масштабный культурный 
бойкот. Режиссеры со всего мира, такие как Чар-
ли Чаплин, Стэнли Кубрик и Акира Куросава, 
начали присылать письма в поддержку снятого 
директора Синематеки и запрещать новому ру-
ководству использовать их фильмы для показа, 
пока его не восстановят в должности. 

14 февраля противостояние достигло высшей 
точки: собравшиеся кинематографисты (не толь-
ко режиссеры-синефилы) у стен Синематеки де-
рутся с полицией и в итоге отстаивают Ланглуа на 
его посту. Битва закончилась возгласом Трюффо: 
«Даешь кино!», но, как оказалось позже, это была 
лишь краткая передышка – очень скоро показы 
кино опять придется прекратить. 

Дворцовый переворот 
И уже в мае конфликт интеллигенции и влас-

тей перестал быть локальным спором вокруг 
Синематеки. Революционный дух студентов и 
рабочих быстро завоевал симпатии ядра моло-
дого французского кино – все тех же Трюффо, с 
трудом тогда приехавшего в Канны из-за почти 
полностью парализованного транспорта, и Года-
ра. «В нынешних условиях фестиваль проводить 
невозможно», заявили они 18 мая на пресс-конфе-
ренции во Дворце фестивалей и конгрессов, и ра-
ботникам кино необходимо солидаризироваться с 
протестующими. Инициативу также всецело под-
держали «Генеральные штаты кинематографии» 
– свободолюбивая, как Синематека, группировка, 
которая позиционировала себя как альтернатива 
традиционному кинопроцессу. 

В то время как одни встретили предложение 
с энтузиазмом (друг Годара и Трюффо режиссер 
Луи Маль, актриса Моника Витти и автор самого 
первого фильма о Джеймсе Бонде «Доктор Ноу» 

Теренс Янг вышли из состава жюри), другие от-
неслись к этому как к блажи. 

Ситуация дошла до абсурда, когда начался показ 
картины «Мятный коктейль со льдом» испанского 
режиссера Карлоса Сауры. Саура, также под-
державший идею об отмене фестиваля, решил 
сорвать сеанс своего же фильма и вместе со своей 
женой Джеральдиной Чаплин, дочерью Чарли 
Чаплина, снявшейся в главной роли, повис на 
занавесе перед экраном, не давая ему подняться. 
Этот эпизод стал самым ярким в истории каннско-
го саботажа, нелепым и одновременно отчаянным 
по своей сути. Это поставило финальную точку в 
жизни фестиваля в тот год – он закрылся досроч-
но, не выдержав напора режиссеров-бунтарей и 
зафиксировав тем самым состояние Франции в 
тот период. Сам «красный май» фактически по-
дошел к концу еще через месяц, при объявлении 
досрочных парламентских выборов. 

Хотя для некоторых участников фестиваля такое 
решение, вероятно, было не очень простым (здесь 
можно вспомнить один из парадоксальных лозун-
гов студентов: «Запрещается запрещать!»). Сам 
Саура, работавший при диктатуре Франсиско 
Франко и запечатлевший в своих фильмах его 
последние дни, не понаслышке знал о цензуре и 
ограничениях, в том числе на показ кино. Пона-
чалу к саботажу фестиваля скептически отнесся 
и член жюри Роман Полански, сказав, что видел 
достаточно запретов в родной Польше, где был 
свой надзор за кинематографом. При этом снятие 
с конкурса собственного фильма поддержал че-
хословацкий режиссер Милош Форман, который 
в тот год приехал в Канны с сатирической коме-
дией «Бал пожарных». Для властей Чехословакии, 
увидевших в ней намек на критику государства, 
она оказалась слишком вызывающей: имен-
но после нее Форман, которому даже грозила 
тюрьма, покинул страну, а через несколько лет 
сделал успешную карьеру в Голливуде, выпустив 
«Пролетая над гнездом кукушки» – об отчаянной 
борьбе одиночки. 

Так или иначе, фильмы программы, даже бу-
дучи снятыми за месяцы до майских волнений, 
не могли игнорировать нерв времени, и многие 
сюжеты оказались созвучны происходившему на 
улицах Франции и событиям во Дворце фести-
валей и конгрессов. Так, место нашлось и для 
Альберта Финни, звезды британского «рассер-
женного» кино (идейного собрата французской 
«новой волны»), и для рок-н-ролльной одиссеи с 
Аленом Делоном и подругой Мика Джаггера из 
The Rolling Stones Марианной Фэйтфул. Однако 
все награды остались неврученными, и только в 
следующем году главные призы достались четы-
рем политически актуальным картинам, в том 
числе бунтарской фантазии «Если…» о восстании 
в британской школе с Малкольмом Макдауэллом 
в главной роли, после которой он попал в «За-
водной апельсин» Стэнли Кубрика, и ставшему 
манифестом поколения «Беспечному ездоку» с 
Джеком Николсоном. 

Наэлектризованный театр 
Наряду с Францией после «красного мая», ре-

зультаты которого некоторые склонны оценивать 
как победу, другие – как поражение, Каннский 
кинофестиваль претерпел изменения. Самым 
главным стало появление специальной незави-
симой секции «Двухнедельник режиссеров», соз-
данной в 1969 году Гильдией режиссеров именно 
по следам майских событий. Она предназначена 
для необычных и нестандартных для фестиваля 
фильмов (например, в 1999 году в ее рамках была 
показана «Ведьма из Блэр», которая стала новым 
словом в жанре ужасов из-за своего псевдодоку-
ментального стиля). В этом году почетным гостем 
секции станет Квентин Тарантино. 

С тех пор выпады в адрес буржуазного общества, 
против которого в том числе выступали в 1968 
году, оставались в Каннах в основном на экране 
(это лишний раз подтверждает прошлогодний 
победитель – язвительная комедия «Треугольник 
печали»), а фестиваль проводился в штатном 
режиме. Лишь в 2020 году дирекция снова сда-
лась под напором внешних событий (на этот раз 
пандемии) и отменила его проведение, несмотря 
на полностью готовую программу. 

Грядущий 76-й смотр откроется фильмом 
«Жанна Дюбарри» с «отмененным» ранее 
Джонни Деппом в роли короля Людовика XV. 
Решение может показаться не столь однознач-
ным, как и, например, включение во внекон-
курсную программу нового сериала «Кумир» 
от создателя «Эйфории» Сэма Левинсона, 
создание которого в прессе описывают как 
смесь хаоса и кошмара. 

Пока неизвестно, какие оценки этому дадут 
критики и жюри, зато уже известны планы проф-
союза работников энергетической отрасли – они 
намерены отключить свет всему фестивалю. 
Радикальный поступок связан с повышением 
пенсионного возраста во Франции, и теоретиче-
ски такая возможность у них есть, утверждают 
эксперты. Станет ли предполагаемый «темный» 
май в истории Канн таким же по значимости, как 
«красный», сейчас сказать трудно, но он проис-
ходит, например, на фоне начавшейся большой 
забастовки голливудских сценаристов (последний 
раз такой кризис индустрии происходил 15 лет 
назад), которые среди прочего требуют… урегули-
рования применения искусственного интеллекта 
в кинопроизводстве. Возможно, впереди нас ждут 
большие перемены, несмотря на то, что это всего 
лишь кино. 
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