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Криптовалюта биткоин с 
начала 7о8а по8скочила на 55%, 
закрепившись выше отметки $70 тыс. 
Значительный вкла8 в этот скачок 
внесло о8обрение американским 
ре7улятором спотовыE биткоин-ETF, 
которые привлекают инвестиFии 
рекор8ными темпами.

Айгуль ИБРАЕВА

Спотовый биткоин-ETF iShares Bitcoin Trust (IBIT) 
от BlackRock накопил под управлением более $10 
млрд всего за 39 торговых дней. Это новый рекорд 
среди биржевых фондов. Первому американскому 
ETF на базе золота – SPDR Gold Shares – для дости-
жения такой капитализации понадобилосL более 
двух лет. При Mтом совокупные активы спотовых 
биткоин-фондов США на рынке превысили $54 млрд, 
прибавив 89% с момента запуска инструментов.

Напомним, в середине января 2024 года ко-
миссия по ценным бумагам и биржам (SEC) США 

одобрила запуск одиннадцати спотовых биржевых 
фондов (ETF), инвестирующих непосредственно в 
биткоин. ЦелL данных фондов – доступ к криптова-
люте для широкого круга инвесторов. В частности, 
SEC разрешила фондам от всех компаний-претен-
дентов, включая BlackRock и Fidelity Investments, 
начатL торговлю акциями на НLю-Йоркской фон-
довой бирже (NYSE), NASDAQ и Чикагской бирже 
опционов. 
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Биткоин-ETF привлекают денLги 
рекордными темпами
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В МФЦА 
Сакса нет
Goldman Sachs 
вышел из состава 
акционеров 
Астанинской биржи

Месяц год 
кормит
Ослабевший спрос 
на региональную 
недвижимость 
ожил

ИнвестиFионный банк Goldman 
Sachs, который зашел в капитал 
Astana International Exchange в 2018 
7о8у, в марте 2023 7о8а про8ал свою 
8олю. Бума7и купил 8ру7ой акFионер 
AIX – АО «А8министраFия Меж8уна-
ро8но7о финансово7о Fентра «Аста-
на» (МФЦА).

Татьяна ТРУБАЧЕВА

В июле 2018 года в Казахстане открыли Меж-
дународный финансовый центр «Астана», указ о 
создании которого президент (тогда Нурсултан 
Назарбаев) подписал еще в 2015 году. В денL 
открытия МФЦА сразу же запустили биржу фин-
центра – Astana International Exchange (AIX).

Список иностранных акционеров AIX изна-
чалLно выглядел респектабелLно: NASDAQ, Шан-
хайская фондовая биржа и Фонд Шелкового пути 
(точнее, его дочерний фонд). Через пару месяцев 
AIX усилился еще одним акционером – инвести-
ционным банком Goldman Sachs.

«1 октября 2018 года Goldman Sachs и AIX со-
вместно завершили структурирование сделки, в 
рамках которой Goldman Sachs International (вме-
сте со аффилированными лицами) подписался 
на выкуп примерно 108 480 вновL выпущенных 
обыкновенных акций», – сообщали тогда СМИ.

Одновременно Goldman Sachs приобрел у АО 
«Администрация МФЦА» пут-опцион сроком на 
пятL лет. Опцион давал право Goldman Sachs про-
датL свои акции по цене покупки. Это защищало 
нового акционера от падения стоимости акций 
ниже покупной цены. Цена за акцию, судя по 
отчетам МФЦА, составила $16,36 (около $1,8 млн 
за весL пакет).

Кайрат Келимбетов, который в то время управ-
лял финцентром, сказал, что «вхождение Goldman 
Sachs в капитал AIX – болLшая честL для МФЦА». 

Активность покупателей в ре7ионаE 
РК на фоне отсутствия ль7отныE 
ипотечныE про7рамм стремитель-
но сокращается. Е8инственное, что 
может спасти спрос, – у8ачный сбор 
урожая, 7оворят опрошенные «Курси-
вом» участники рынка.

Наталья �АЧА�ОВА

После рекордного спроса на недвижимостL в 
2021-м и начале 2022 года, спровоцированного 
возможностLю снятия пенсионных накоплений, в 
2023-м активностL покупателей на рынке жилLя 
существенно сократиласL. 

Особенно заметен Mтот тренд в регионах – здесL 
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С@едние цены на @ынке жилья в @егионах Р�
Август, 2023
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По данным Отбасы банка, 
количество выданных займов 
в Mтих областях действителLно 
ощутимо снизилосL по сравне-
нию с показателями прошлого 
года: в ЗКО – на 16%, в СКО – на 
21%, а в Жамбылской области и 
вовсе на 39%.

И?отечные ломки
В агентствах недвижимости и 

отделах продаж застройщиков 
Костанайской и Карагандин-
ской областей, где объем сделок 
сократился не так значителLно 
(–22 и –31% к прошлому году 
соответственно), тоже сетуют 
на отсутствие клиентов. А среди 
причин называют недостаточ-
ностL накоплений у населения и 
практически полное отсутствие 
в стране доступных ипотечных 
программ. 

«Рынок, конечно, оченL изме-
нился. Продажи упали в 4–5 раз. 
Цены застройщики не силLно 
опускают, болLше давят на ак-

й

Месяц год кормит
Ослабевший спрос на региональную недвижимость ожил

«Сделки уже проходят не так 
активно, как буквалLно полгода 
назад. В целом в текущем году 
ситуация по продаже и покупке 
недвижимости, конечно, ухуд-
шиласL. Это связано с сокраще-
нием лимита по ипотечной про-
грамме «7-20-25». Практически 
каждый второй клиент первым 
делом спрашивает, возможно 
ли оформитLся по данной про-
грамме», – добавляет �алентина 
�убарева, руководителL отдела 
продаж Sunrise home – компании, 
занимающейся строителLством 
и продажей недвижимости в 
Караганде. 

Люди сейчас ищут алLтерна-
тивные варианты кредитования. 
«Население уже стало привы-
катL к отсутствию выгодных 
ипотечных программ и все чаще 
полLзуется алLтернативными 
вариантами – коммерческой 
ипотекой или партнерскими 
программами банков и застрой-
щиков, – делится Валентина 
Губарева и добавляет: – &акже 
все болLшим спросом полLзуется 

й

Заст@ойщики 
ко@@екти@уют ?ланы

Снижение спроса вынуждает 
девелоперов в регионах коррек-
тироватL свои планы.

«Застройщики стали строитL 
менLше. В разговорах говорят: 
Mтот ЖК достроим, дай бог прода-
дим – и все, пока строитL ничего 
не будем», – делится наблюдения-
ми о костанайском рынке АйгулL 
Сеитова.

«Застройщики пока строят, но 
тоже испытывают затруднения 
в продажах. Некоторые застрой-
щики скидывают по цене, чтобы 
быстрее продатL», – рассказы-
вает о рынке 'ралLска Радмира 
Кушалиева. 

«ЗемелLные участки под за-
стройку тоже не так активно 
сейчас продаются, как в пре-
дыдущем году. РанLше уходили 
прямо влет, хороший участок не 
стоял. Сейчас участки, которые 
продавалисL за неделю-две, стоят 
месяцами», – добавляет другой 
уралLский риелтор. 

«Новых проектов не так много. 
Думаю, Mто связано с тем, что 
существующие в нашем городе 
сети исчерпали свои ресурсы 
для снабжения города теплом, 
светом и прочими коммуника-
циями», – считает Валентина 
Губарева из Караганды.

Кроме проблем с продажами 
и городскими коммуникациями 
на планы девелоперов в регио-
нах повлияла прокатившаяся по 
стране в 2022–2023 годах серия 
проверок строителLных компа-
ний на наличие разрешителLных 
документов. 

&ак, в Караганде решением 
суда приостановлено строи-
телLство десяти ЖК, возводитL 
которые начали без необходимых 

й В К

ватL и вводитL в Mксплуатацию», 
– объясняет один из риелторов.

Цены 
?@ис?осабливаются

«В сложившейся ситуации 
(сниженного спроса. – «Кур-
сив») радует одно: цены на не-
движимостL становятся более 
адекватными», – считает риелтор 
�ульжауар Ба8еева.

Вторичка стала дешевле в пяти 
из 17 областных центров РК, 
еще в двух цены не изменилисL, 
в осталLных рост цен составил 
от 1,2 до 6,9%. Цены на новое 
жилLе не поменялисL или снизи-
лисL в трех областных центрах, 
в 13 городах новостройки по-
дорожали на 1,4–5,5%, и лишL 
в Караганде рост цен превысил 
10% (+10,6% с начала года). 
Средние цены на новое жилLе в 
областных центрах, по данным 
БНС РК, варLируются в диапазо-
не от 267 тыс. до 393 тыс. тенге 
за «квадрат». Самое бюджет-
ное жилLе – в Актобе (267 тыс. 
тенге за 1 кв. м), 'ралLске (278 

) К (282 )

дерах новые административные 
центры: Конаев (468 тыс. тенге 
за 1 кв. м), &алдыкорган (416 
тыс.) и Семей (404 тыс.). А самую 
бюджетную вторичку можно ку-
питL в Кокшетау (293 тыс. тенге 
за 1 кв. м), &аразе (294 тыс.) и 
&уркестане (297 тыс.).

Будет хлеб – 
будут и ?@одажи

В ближайшей перспективе 
представители регионалLного 
рынка жилLя уповают лишL на 
денLги, вырученные казахстан-
цами от сбора урожая.

«Ситуация с уборкой в нашем 
зерносеющем Костанайском 
регионе оченL силLно влияет на 
покупателLский спрос. Как гово-
рится, нет хлеба – нет и песни», 
– говорит АйгулL Сеитова.

«Бизнесмены, занятые в селL-
скохозяйственном секторе, вкла-
дываются в жилLе после сбора 
осеннего урожая», «Каждый 
сезон происходит одно и то же: 
люди заработали денLги и вкла-
дывают их в недвижимостL», – 

й
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Чтобы выполнить ус-
ловия, поставленные в 
прези8ентском указе об 
у8ержании Fен на �СМ 

мированию процесса покупки 
нефти для далLнейшей поставки 
на внутренний рынок, а также 
процесс реализации нефтепро-

&ак держатL
Какие механизмы помогают государству удерживать предельные цены  
на нефтепродукты в рознице

Страшно хочется летатL
Что, кроме проблем со страховкой, мешает Air Astana летать в Россию

> стр. 1

Пресс-с лу жба Qazaq Air по-
обещала ответитL редакции на 

  anatsA riA а ,еледен йещюуделс
– по мере возможности.

Мы написали запрос в ФНБ 
«Самрук-Казына», которая вла-
деет 100% акций Qazaq Air и 51% 
Air Astana, с просLбой пролитL 
свет на ситуацию. К выходу но-
мера в печатL ответа из ФНБ не 
последовало. 

Редакция за да ла вопросы 
и второму держателю акций 
Air Astana (49%)  – британской 
компании BAE Systems, которая 
занимается разработкой оборо-
нителLных и аMрокосмических 
систем. Британцы также не от-
реагировали на запрос. 

Сотрудница, которая отвечает 
на телефонные звонки в при-
емной председателя Комитета 
гражданской авиации Тал7ата 
Ластаева, отказаласL соеди-
нятL журналиста с главой КГА. 
ПредставителL пресс-службы 
МИИР (куда входит КГА) посо-
ветовала задатL вопросы напря-
мую авиакомпаниям. Редакция 

направила официалLный запрос 
в госстурктуру, которая кури-
рует авиацию. Пока «Курсив» 
никаких комментариев от КГА 
не получил.

Пе@ест@аховщики 
@ешили ?е@ебдеть

В протоколах закупок группы 
Air Astana за 2021 год указано, 
что перевозчик решил закупитL 
услуги доброволLного страхова -
ния имущества у Jusan Garant. 
В компании пояснили, что Mта 
страховка не имеет отношения 
к сложившейся ситуации, что 
дело в страховании авиацион-
ных рисков.

ОбязателLную и доброволL-
ную страховку авиарисков Air 
Astana закупала у страховой 
компании «Халык». Последняя 
на вопросы редакции не отве-
тила.

В компании Freedom Finance 
Insurance пояснили, что отече-
ственные авиакомпании страху-
ют свой парк у казахстанских 
страховщиков: «Последние, в 
свою очередL, перестраховыва-
ют данные риски у перестрахо-

вочных компаний (в болLшин-
стве своем зарубежных, в том 
числе находящихся в странах 
Европы), потому что в случае 
катастрофы выплаты окажутся 
слишком огромными для бюд-
жета одного страховщика». К 
примеру, как выяснили журна-
листы российского «Коммерсан-
та», средний лимит покрытия по 
европейским требованиям — до 
$600 млн за судно.

В договорах перестрахова-
ния, как правило, исполLзуются 
оговорки, то естL оговаривают-
ся случаи, когда перестрахо-
вочная защита не покрывается. 
«Среди Mтих исключений естL 
оговорка «о санкциях», соглас-
но которой перестраховщик 
не предоставляет покрытия 
и не несет ответственности в 
отношении любого убытка, ко-
торый возникнет в резулLтате 
действия торговых и Mкономи-
ческих санкций и в стране, где 
действуют такие санкции. При-
остановление полетов в первую 
очередL связано с отсутствием 
перестраховочной защиты на 
территориях, где введены санк-

ции», – считают во Freedom 
Finance Insurance.

Поймают за хвост
Другой возможной причиной 

приостановки полетов в РФ 
Freedom Finance Insurance на-
зывает условия договоров, по 
которым в лизинг взяты борта. 
«Это выражается в том, что ли-
зингодатели могут потребоватL 
вернутL взятые в лизинг самоле-
ты, если авиаперевозчик продол -
жит летатL в Россию», – поясняют 
Mксперты.

В своих документах Air Astana 
указывает: «На начало 2020 
года наш авиапарк состоял из 35 
воздушных судов (9 собствен-
ных и 26 арендованных) сле-
дующих типов: Boeing 767 (3), 
Boeing 757 (4), Airbus A320/321 
(18), Embraer E190-E1/E2 (10)». 
Своих арендодателей (лизинго-
дателей) компания в отчете не 
называет. Однако в информа-
ции о крупных сделках перевоз-
чик сообщает, что, к примеру, в 
2017 году она заключила сделку 
с AerCap Holdings B.V. (основана 
в США, со штаб-квартирой в 

Дублине) по операционному 
лизингу пяти воздушных судов 
типа Эмбраер Е190-Е2 на шестL 
лет. В том же году Air Astana 
«ударила по рукам» с японской 
SMBC Aviation Capital и взяла у 
нее в операционный лизинг три 
воздушных судна типа Airbus 
A320 NEO на шестL лет. 

Для российских перевозчиков 
уже перестали действоватL до-
говоры перестрахования – Mто 
произошло после того, как Евро-
союз 26 февраля ввел санкции, 
запрещающие поставки, про-
дажу, лизинг, техобслуживание 
и страхование самолетов в РФ. 
По данным агентства Cirium, 
в лизинге у международных 
компаний находится более по-
ловины (55%) всего российского 
авиационного флота, или  515 са -
молетов. Среди лизингодателей 
«АMрофлота» и других российских 
перевозчиков значатся AerCap, 
SMBC, которые дают в аренду 
борты и для Air Astana.

Кроме того, частL флота Air 
Astana зарегистрирована на 
острове Аруба – в самоуправ-
лялемом государственном обра-

зовании, которое входит в состав 
Нидерландов. О юрисдикции го-

  .4P – хателомас ан ыловмис тяров
Как ранее объясняла в СМИ Air 
Astana, «место прописки» также 
продиктовано  требованиями 
лизингодателей.

Самолеты Qazaq Air «помече-
ны» казахстанскими бортовыми 
знаками – UP.   «По состоянию 
на 31 декабря 2020 года ком-
пания Mксплуатировала пятL 
собственных воздушных судов», 
– указывает перевозчик в своем 
отчете.

 Два источника из авиацион-
ной сферы сообщили «Курси-
ву»: тот факт, что борты Qazaq 
Air принадлежат самой компа-
нии, позволил ей максималLно 
быстро решитL вопросы со стра-
ховкой. А вот прописка судов Air 
Astana в Арубе и иностранные 
лизингодатели поставили под 
вопрос полеты Mтой компании 
в Россию. Лизингодатели опаса-
ются, что РФ может присвоитL 
их имущество в ответ на то, что 
самолеты российских компаний 
уже арестовывали за границей 
по требованию арендодателей. 

Фото: Depositphotos/lyazatretyakova
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Б�ЗНЕС � ВЛАСТЬ

НДС В МИРЕ И В КАЗАХС&АНЕ

С'ММА НДС И ЕЕ ДОЛЯ О& ВСЕХ НАЛОГОВ

И ДОХОДОВ ГОСБЮДЖЕ&А

ЕС-27

Ст@аны – члены ЕАЭС и ст@аны ЦА

Эстония 20%

Дания 25%

Швеция 25%

Армения 20%

Беларусь
до

20%

&уркменистан 15%

&а8жикистан 15%

Кыр7ызстан 12%

Россия 20%

Финлян8ия 24%

2018

2019

2020

2021

2022

26% 19%

29% 21%

30% 17%

26% 18%

28% 21%

2 034
млрд тенге

2 693
млрд тенге

2 533
млрд тенге

2 808
млрд тенге

4 226
млрд тенге

НДС %, налоги %, доходы

ИEFочник: Минфин  К 

Кабмин намерен повы-
сить ставку НДС с 12
8о 16%, чтобы сократить 
трансферты в бю8жет 
из НаFфон8а. Бизнес 
против это7о, поскольку 
считает, что более высо-
кая ставка приве8ет
к росту инфляFии 
и снижению 8еловой 
активности.

Аска@ МАШАЕВ 

В первой декаде сентября 
Министерство националLной 
Mкономики РК опубликовало 
консулLтативный документ ре-
гуляторной политики к проекту 
Налогового кодекса. Из логики 
документа следует, что кабмин 
планирует увеличитL ставку 

НДС, а также снизитL порог обо-
рота, по достижении которого 
бизнес платит Mтот налог. Но в 
нем не указаны новые значения 
ставки НДС и порога по ней. Дис-
куссия, начавшаяся между вла-
стLю и бизнесом после появле-
ния документа, сосредоточиласL 
вокруг значения будущей ставки 
НДС. ВыяснилосL, что министер-
ство планирует повыситL ставку 
с нынешних 12 до 16% к началу 
2025 года. На Mтом фоне ничего 
не было сказано о планируемых 
значениях нового порога для 
постановки на учет по НДС.

Аргументы властей, доказыва-
ющие рационалLностL повыше-
ния ставки НДС, строятся на двух 
предпосылках. Первая – «ставка 
НДС в Казахстане является одной 
из самых низких в мире, тогда как 
в России, Беларуси, Армении –

20%, в странах ОЭСР – доходит 
до 27%». Вторая – «собираемостL 
налога находится на низком 
уровне». 

Власти планируют повыситL 
ставку, чтобы увеличитL доход-
ную частL бюджета. По оценке 
вице-министра нацMкономики 
РК Азамата Амрина, если до-
вести ставку НДС до 16%, Mто 
принесет казне дополнителLные 
2,0–2,4 трлн тенге. По мнению 
Амрина, Mтот объем заместит це-
левые трансферты из Нацфонда, 
которые в последние годы уста-
новилисL на уровне 2 трлн тенге.

На возражение бизнеса, что 
с ростом ставки НДС вырастет 
и налоговая нагрузка, Амрин 
напомнил, что речL идет о кос-
венном налоге, который не 
вк лючается в коMффициент 
налоговой нагрузки. «Мы не 

трогаем бизнес вообще, Mто 
толLко конечный потребителL», 
– заявил он. Более того, он 
считает, что реформа поможет 
отечественному бизнесу, для 
чего привел в качестве примера 
российский импорт. 

Российский производителL по-
лучает возврат НДС на величину 
Mкспорта. ПосколLку там ставка 
НДС достигает 20%, то разница 
доходит до 8 п. п., и Mти денLги, 
по мнению Амрина, могут пойти, 
например, на маркетинговые 
мероприятия – покупку лучших 
полок в ретейле. «Реклама, смо-
трите, демпинг в конце концов, 
то естL снижение цены. Соответ-
ственно, наш товар становится 
конкурентным», – заявил Амрин. 
Следуя его логике, при повыше-
нии ставки НДС в Казахстане до 
16% разница между значениями 

ставки сокращается с 8 до 4 п. п., 
соответственно, уменLшаются 
ресурсы у российского импор-
тера, позволяющие ему воздей-
ствоватL на рынок РК. 

Казахстанский бизнес, однако, 
видит болLше минусов от повы-
шения ставки НДС. ПредседателL 
президиума НПП «Атамекен» 
Раимбек Баталов, сославшисL 
на расчеты организации, заявил, 
что «повышение ставки НДС 
приведет не толLко к инфляции, 
но и к снижению темпов роста 
ВВП в реалLном выражении на 
1% в год». 

Ерканат Маканов, зампред 
Союза машиностроителей Ка-
захстана, объяснил негативные 
Mффекты на примере своей от-
расли. НДС – косвенный налог, 
который бизнес не платит на-
прямую, но посколLку машино-

За четыре пункта
Планы повышения ставки НДС разделили бизнес и власть

строители зависят от импортных 
комплектующих, то увеличение 
ставки приведет к изъятию обо-
ротных средств из бизнеса. «К 
сожалению, машиностроение 
на сегодняшний денL «теряет» 
порядка 50–60% на материалы, 
комплектующие. Мы их импор-
тируем. И мы платим сразу НДС», 
– заявил он. 

Аргумент против высказали и 
Mнергетики. По мнению директо-
ра департамента анализа рынка 
и законодателLных инициатив 
KEGOC ДарEана АEметова, сле-
дом за повышением ставки НДС 
вырастут расходы компании и 
тарифы для конечных потреби-
телей. «СебестоимостL Mлектро-
Mнергии, как вы знаете, заложена 
в стоимостL многих товаров и 
услуг», – сказал Дархан Ахметов. 

НДС в РК был введен в 1992 
году с первоначалLной ставкой 
28%. С тех пор ставка толLко 
снижаласL, последний раз в 
январе 2009-го – до 12%. В 2015 
году первый президент РК Нур-
султан Назарбаев предложил 
заменитL НДС налогом с продаж, 
но его инициатива не была реа-
лизована. 

Динамика роста потребительскиE 
Fен в КазаEстане в после8ние 
12 месяFев заме8лялась, 
протестировав рекор8ные за 
четверть века значения. О8нако 
статистика января и февраля 2024-7о 
показывает, что 8езинфляFионный 
трен8 ослабевает, появляются 
новые Fеновые шоки. Ключевые 
про7нозы по инфляFии на 2024 7о8 – 
в материале «Курсива». 

Се@гей ДОМНИН

Но не ниже девяти
Минувший год был отмечен стремителLным 

торможением динамики потребителLских цен: 
после февралLских темпов инфляции в 23,1% г/г к 
декабрю 2023 года показателL опустился до 9,8%. 
Однако январL и февралL 2024 года показали, 
что ресурс для далLнейшего замедления близок 
к исчерпанию: в январе годовая инфляция в РК 
составила 9,5%, а в феврале – 9,3%. 

Ключевыми драйверами замедления инфляции 
были цены на продоволLственные и непродоволL-
ственные товары. &емпы роста продоволLствен-
ных цен в феврале 2024-го на фоне рекордного 
февраля 2023-го сократилисL почти в четыре раза 
– с 26,2 до 7,4%. В февралLском издании отчета 
Нацбанка РК по денежно-кредитной политике ре-
гулятор отмечает, что рост цен на продоволLствие 
в диапазоне одного года замедляется «в условиях 
снижения мировых цен на продоволLствие, вну-
тренних цен производителей в обрабатывающей 
промышленности и селLском хозяйстве на фоне 
роста предложения отделLных видов кулLтур». 
На то, что горячка спала, указывает и динамика 
месячной инфляции по итогам февраля 2024-го: 
рост цен продуктов питания к январю 2024-го 
составил всего 0,8% при среднем значении за 
2019–2023 годы в 1,2%. 

Цены на непродоволLственные товары в по-
следние 12 месяцев также существенно сбавили 
обороты: если в феврале 2023-го их рост составлял 
20,5% г/г, то в минувшем феврале – 8,5%. Объяс-
няя причины замедления инфляции непродоволL-
ственных товаров, в НБ РК указывают на выход 
из расчета высоких значений минувшего года, 
снижение цен на импортные товары из-за замед-
ления инфляции в странах-партнерах, укрепляю-
щийся реалLный курс тенге и снижение цен про-
изводителей отделLных промышленных товаров. 

> EFр. 2

МедвежLи 
услуги
Что будет дорожать 
быстрее в Казахстане 
в 2024 году?

� мае в КазаEстане офиFиально 
стартуют про8ажи Kaiyi. Это уже 15-й 
китайский автобрен8 на рынке РК. 
Начнется на казаEстанском рынке 
внутренний каннибализм сре8и 
автопроизво8ителей По8небесной 
или «пое8ание» иностранныE 
конкурентов – «Курсив» спросил 
у экспертов.

Анастасия МАР�ОВА 

СемL из десяти самых популярных по продажам 
брендов в Казахстане по итогам 2023 года были 
«выходцами» из Китая. За прошлый год китай-

ские автобренды вдвое увеличили свою долю на 
казахстанском рынке, продав около 40 тыс. машин 
(официалLные продажи в целом – 200 тыс., и пока 
Mто лучший показателL за всю историю отечествен-
ного авторетейла). Самые продаваемые в Казах-
стане китайские автобренды – Chery, Haval и Jac. 

Главный фактор прошлогоднего успеха – от-
ложенный спрос, возникший из-за проблем с 
логистикой на фоне войны в 'краине, и проблем 
с поставкой комплектующих во время коронакри-
зиса. В 2024 году, по прогнозам дилеров, борLба за 
покупателя будет жестче. А выход на казахстанский 
рынок новых брендов толLко усилит конкуренцию.  

«На рынке Казахстана представлены все 
бренды (из множества стран. – «Курсив»), в том 

числе европейские и корейские. Но Казахстан не 
резиновый. Не получится уместитL на рынке с 
емкостLю около 200 тыс. автомобилей в год все 
желания производителей и выполнитL те зада-
чи, которые они ставят перед своими дистри-
бLюторами. ПоMтому, я думаю, в Mтом году будет 
оченL жесткая борLба. Безусловно, те силLные 
бренды, которые имеют под собой основание, 
останутся. Но многие бренды, которые не бу-
дут полLзоватLся клиентской популярностLю, 
уйдут в небытие рано или поздно», – говорил 
директор дистрибLюции Geely в Казахстане 
�иктор Нестеров на встрече с журналистами 
в феврале. 

> EFр. 8

Фото: Илья Ким

Довезти до предела
Как и с кем автобренды из Китая конкурируют на казахстанском рынке
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В месяч=>м выраже=ии це=ы =а 
эFG грGппG F>вар>в в ми=Gвшем 
феврале выр>сли чGFь выше 
исF>рических з=аче=ий – =а 
0,7% пр>Fив 0,5% сред=их за 
2019–2023 г>ды.

Ключев>й исF>ч=ик ш>к>в – 
плаF=ые GслGги. ЭF>F к>мп>=е=F 
и=фляции >FсFавал в пери>д 
ралли це= в 2022–2023 г>дах: 
=а пике в феврале 2023-г> це=ы 
=а плаF=ые GслGги выр>сли =а 
15,0%. К >кFябрю 2023-г> сер-
вис=ая и=фляция замедлилась д> 
11,0%, >д=ак> =ачала =абираFь в 
п>след=ие парG месяцев и п> иF>-
гам февраля 2024 г>да с>сFавила 
12,8%. В месяч=>м выраже=ии 
февральская сервис=ая и=фляция 
была в шесFь раз выше сред=их 
исF>рических з=аче=ий – 1,7% 
пр>Fив 0,3%. ЭF>F р>сF связа= с 
пересм>Fр>м к п>выше=ию Fари-
ф>в =а жилищ=>-к>ммG=аль=ые 
GслGги – эFа грGппа GслGг в >бщей 
сFрGкFGре п>казываеF =аиб>лее 
ди=амич=ый р>сF. П> иF>гам 
февраля в г>д>в>м выраже=ии 
це=ы =а в>д>>Fведе=ие выр>сли 
=а 33,9%, це=Fраль=>е >F>пле=ие 
– =а 30,9%, х>л>д=Gю в>дG – =а 
30,8%, выв>з мGс>ра – =а 30,7%, 
г>рячGю в>дG – =а 29,4%, элекFр>-
э=ергию – =а 19,9%. 

Такая ди=амика плаF=ых GслGг 
ме=яеF сл>жившиеся и=фляци-
>==ые Fре=ды. «С февраля 2023 
г>да >FмечаеFся п>сFепе==>е 
с=иже=ие вклада пр>д>в>ль-
сFве==>й и =епр>д>в>льсFве=-
=>й к>мп>=е=Fы в >бщGю и=-
фляцию. В F> же время вклад сер-
вис=>й к>мп>=е=Fы в и=фляцию 
GвеличиваеFся с =>ября 2023 
г>да в Gсл>виях р>сFа Fариф>в 
=а регGлирGемые к>ммG=аль-
=ые GслGги, а Fакже Gд>р>жа=ия 
ры=>ч=ых GслGг. В я=варе 2024 
г>да Gд>р>жа=ие плаF=ых GслGг 

для =аселе=ия в=есл> >с=>в=>й 
вклад в п>FребиFельскGю и=фля-
цию (3,5 п.п.), превысив вклад 
пр>д>в>льсFве==>й и=фляции 
(3,4 п.п.)», – следGеF из февраль-
ск>г> >FчеFа Нацба=ка п> ДКП. 
ПлаF=ые GслGги в феврале 2024 
г>да дали чGFь ме=ее п>л>ви=ы 
вклада в прир>сF и=фляции. 

На эF>м ф>=е и=фляци>==ые 
>жида=ия – исF>ч=ик п>зиFива. 
«Медиа==ая >це=ка >жидаем>й 
и=фляции с =>ября пр>шл>г> 
г>да дем>=сFрирGеF с=иже=ие, 
с>сFавив в я=варе 2024 г>да 
14,4%. Оце=ки в>спри=имаем>й 
и=фляции Fакже замедлились д> 
16,6% в я=варе 2024 г>да с 18,2% 
в декабре 2023 г>да», – фиксирG-
юF в НБ РК. 

Чуть помедленнее
АкFGаль=ые пр>г=>зы п> и=-

фляции в КазахсFа=е =а 2024 г>д 
сх>дяFся в F>м, чF> Fемп р>сFа 
п>FребиFельских це= бGдеF б>лее 
медле==ым, чем в предыдGщие 
два г>да, => все еще д>сFаF>ч-
=> выс>ким п> исF>рическим 
меркам. 

Пр>екции междG=ар>д=ых 
>рга=изаций, как правил>, б>-
лее >пFимисFич=ы, чем =аци>-
=аль=ых эксперF>в. Всемир=ый 
ба=к (ВБ), в середи=е февраля 
выпGсFивший >черед=>й д>клад 
п> эк>=>мике РК, >жидаеF, чF> в 
2024-м и=фляция с>сFавиF 8%. В 
эFих выкладках GчFе=а факFиче-
ская и=фляция п> иF>гам 2023-г> 
– 9,8%. А=алиFики ВБ >жидаюF, 
чF> медле==>е замедле=ие п>ка-
заFеля и приближе=ие к FаргеFG 
НБ РК (5%) =ач=еFся лишь в 
следGющем г>дG. 

П>след=ие >це=ки и=фляции в 
РК, к>F>рые делались МВФ – >к-
Fябрьские, – свидеFельсFвGюF > 
F>м, чF> Fемпы казахсFа=ских п>-
FребиFельских це= в эF>й междG-
=ар>д=>й >рга=изации >це=ива-

ли пример=> =а F>м же Gр>в=е – в 
9%. УчиFывая, чF> >це=ки МВФ 
г>д>в>й и=фляции в 2023-м были 
=еск>льк> завыше=ы – =а Gр>в=е 
15%, – в апрельск>м >б=>вле=ии 
пр>г=>за м>ж=> >жидаFь к>р-
рекFир>вки в сF>р>=G с=иже=ия. 

ТекGщие >це=ки Fемп>в и=-
фляции, к>F>рые даеF Наци>-
=аль=ый ба=к РК =а 2024 г>д, 
=ах>дяFся в диапаз>=е 7,5–9,5% 
– д>сFаF>ч=> к>=серваFив=ая 
>це=ка. В следGющем г>дG НБ РК 
ждеF замедле=ия д> к>рид>ра в 
5,5–7,5%, а в 2026 г>дG – д> 5–6%. 
«Темп с=иже=ия и=фляции пр>-
д>лжаеF замедляFься в Gсл>виях 
п>л=>г> вых>да в феврале FекG-
щег> г>да выс>к>й баз>й пр>-
шл>г> г>да и =аличия факF>р>в 
це=>в>г> давле=ия в=GFри эк>=>-
мики», – >Fмечал в марF>вск>м 
высFGпле=ии п> иF>гам реше=ия 

> баз>в>й сFавке глава Нацба=ка 
РК Тимур Сулейме=>в. 

Ожида=ия правиFельсFва РК 
зал>же=ы в Пр>г=>зе с>циаль-
=>-эк>=>мическ>г> развиFия 
(ПСЭР) РК, >б=>вле=ия к>F>р>г> 
Ми=исFерсFв> =аци>=аль=>й 
эк>=>мики РК пGбликGеF дваж-
ды в г>д – вес=>й и >се=ью. В 
акFGаль=>м изда=ии ПСЭР – >F 
се=Fября 2023-г> – закладываеF-
ся следGющий диапаз>= р>сFа п>-
FребиFельских це=: 6–8% =а 2024 
г>д и 5,5–7,5% =а 2025 г>д. При 
эF>м >це=ка и=фляции в 2023-м
эксперFами Ми=эк>=>мики =а-
х>дилась в пределах 7,5–9,5%, 
F> есFь чGFь =иже факFическ>г> 
Gр>в=я.  

Таким >браз>м, к>=с>лиди-
р>ва==ые >жида=ия и=фляции 
в РК =а 2024 г>д =ах>дяFся в 
диапаз>=е 8,0–9,5%, а =а 2025-й 
– в к>рид>ре 6,7–7,5%. �сли срав-
=иваFь эFи з=аче=ия с> сред=им 
з=аче=ием за п>след=ие 5 леF 
(10,3%), F> =алиц> медле==>е 
замедле=ие ди=амики р>сFа це=. 
Од=ак> =а ф>=е д>па=демий=ых 
п>казаFелей (сред=ее з=аче=ие за 
2015–2019 г>ды – 8%) эF> лишь 

в>звраще=ие к верх=им гра=ицам 
«=>рмаль=>г>» Gр>в=я и=фляции. 

ЖКХ, курс, ставка
Среди ключевых факF>р>в 

и=фляции п>ка самым замеF-
=ым >сFаюFся Fарифы =а GслGги 
�КХ. «При=яFая в 2023 г>дG 
г>сGдарсFве==ая пр>грамма 
«Тариф в >бме= =а и=весFиции» 
предGсмаFриваеF в>зм>ж=>сFь 
GчасFия часF=ых и=весF>р>в в 
м>дер=изации и развиFии �КХ 
сFра=ы. В рамках пр>граммы 
предGсм>Fре=> п>выше=ие Fа-
риф>в =а регGлирGемые GслGги 
�КХ, – >FмечаюF в НБ РК. – Ре-
ализация да==>й пр>граммы 
м>жеF привесFи к п>выше=ию 
це= и Fариф>в =а регGлирGемых 
ры=ках в краFк>ср>ч=>м пери-
>де. Од=ак> в сред=еср>ч=>м 
пери>де эF> м>жеF п>зв>лиFь 

сGщесFве==> GлGчшиFь и=фра-
сFрGкFGрG, >б=>виFь >с=>в=ые 
ф>=ды, п>высиFь эффекFив=>сFь 
деяFель=>сFи предприяFий и 
GлGчшиFь качесFв> пред>сFавля-
емых GслGг».

Также в г>риз>=Fе д> г>да 
=а сиFGацию м>жеF п>влияFь 
изме=е=ие >бме==>г> кGрса к 
валюFам, в к>F>рых пр>исх>-
диF б>льшая часFь расчеF>в за 
имп>рF. 

РасчеFы Kursiv Research п>ка-
зываюF, чF> изме=е=ия в паре 
USD/KZT >казываюF д>сFаF>ч-
=> серьез=>е влия=ие =а це=ы 
=епр>д>в>льсFве==ых F>вар>в 
(изGчаемый пери>д: я=варь 2021 
– декабрь 2023 г>да; к>эффици-
е=F к>рреляции – междG п>каза-
Fелями – 0,6). ЭF> >бъяс=яеFся 
Fем, чF> з=ачиFель=ая часFь 
F>вар>в д>лг>време==>г> п>ль-
з>ва=ия в РК с>сFавляеF имп>рF 
либ> F>вары, пр>изведе==ые в 
КазахсFа=е из имп>рFир>ва==ых 
к>мп>=е=F>в. 

Зафиксир>ва=а и замеF=ая 
к>рреляция междG ди=амик>й 
це= =а пр>д>в>льсFвие и >б-
ме==ым кGрс>м RUB/KZT (0,7). 

ЭF> >бъяс=яеFся Fем, чF> д>ля 
р>ссийских пр>д>в>льсFве==ых 
пр>дGкF>в и сельск>х>зяйсFве=-
=>г> сырья в с>в>кGп=>м им-
п>рFе КазахсFа=а =ах>диFся =а 
Gр>в=е 50% (2023), а расчеFы за 
имп>рF с РФ пр>изв>дяFся преи-
мGщесFве==> в рGблях.  

Пери>д >F=>сиFель=>й сFа-
биль=>сFи кGрса USD/RUB м>жеF 
завершиFься п>сле президе=F-
ских выб>р>в в РФ, первый FGр 
к>F>рых завершиFся 17 марFа. 
В слGчае >слабле=ия рGбля при 
пр>чих рав=ых Gсл>виях пр>-
д>лжиFся Gкрепле=ие Fе=ге, 
в резGльFаFе чег> пр>из>йдеF 
с=иже=ие эффекFив=>сFи в=GF-
ре==ег> пр>изв>дсFва. ОFвеF>м 
=а GхGдше=ие Gсл>вий F>рг>вли 
м>жеF быFь >слабле=ие Fе=ге в 
парах RUB/KZT и USD/KZT. На 
кGрс USD/KZT давиF и пр>д>лжа-
ющееся GхGдше=ие бала=са счеFа 
FекGщих >пераций РК. 

Св>е влия=ие =а це=ы >казы-
ваеF и Gр>ве=ь сF>им>сFи де=ег 
в эк>=>мике, к>F>рый регGли-
рGеFся баз>в>й сFавк>й НБ РК. 
Несм>Fря =а пяFь реше=ий > 
с=иже=ии сFавки п>дряд с авгG-
сFа ми=Gвшег> г>да, ее Gр>ве=ь 
все еще =ах>диFся д>сFаF>ч=> 
выс>к> – 14,75%. Таким >браз>м, 
реаль=ая сFавка =ах>диFся =а 
самых выс>ких з=аче=иях за п>-
след=ие Fри г>да. ЭF> прив>диF к 
Gд>р>жа=ию кредиF=ых средсFв 
для биз=еса, к>F>рый привлекаеF 
их в ба=ках в >с=>в=>м для п>-
п>л=е=ия >б>р>F=ых средсFв, а 
заFем перекладываеF издержки 
сF>им>сFи де=ег в це=G реализG-
ем>й пр>дGкции. СGдя п> F>мG, 
чF> НБ РК =асFр>е= с>хра=яFь 
Gмере==> жесFкGю де=еж=>-кре-
диF=Gю п>лиFикG, эF>F факF>р 
сбрасываFь с> счеF>в =ельзя. 

В д>лг>ср>ч=>й перспекFиве 
глав=ый пр>и=фляци>==ый 
факF>р – бюджеF=ые расх>-
ды. Х>Fя >F=>сиFель=> ВВП их 
Gр>ве=ь в п>след=ие парG леF 
>сFаеFся сFабиль=ым, =ах>дясь в 
диапаз>=е 21–22%, в абс>люF=>м 
выраже=ии расх>ды г>сбюджеFа 
ди=амич=> расFGF (в сред=ем =а 

19% в г>д в 2019–2023 г>дах), а 
сFр>г>е вып>л=е=ие фискаль=ых 
правил п>ка =е являеFся к>=ьк>м 
казахсFа=ск>г> кабми=а.

А=алиFики ВБ счиFаюF, чF> 
ключевые риски и=фляции =есGF 
расшире=ие расх>д>в бюджеFа 
и к>ррекцию >бме==>г> кGрса. 
«УчиFывая, чF> и=фляция и и=ф-
ляци>==ые >жида=ия >сFа=GFся 
выше FаргеFа, п>ддержа=ие 
жесFк>й м>=еFар=>й п>лиFики 
бGдеF криFически важ=ым для 
власFей. СледGеF пр>д>лжаFь 
Gсилия п> фискаль=>й к>=с>ли-
дации. Также =е>бх>димы шаги, 
дем>=сFрирGющие приверже=-
=>сFь вып>л=е=ию фискаль=ых 
правил», – п>дчеркиваюF в ВБ. 

Перечисляя в марFе эF>г> г>да 
и=фляци>==ые риски, ТимGр СG-
лейме=>в Gп>мя=Gл «=ед>сFаF>ч-
=Gю >пределе==>сFь парамеFр>в 
бюджеF=>й п>лиFики, FекGщее 
фискаль=>е сFимGлир>ва=ие, 
GсF>йчив>сFь и=фляции при 
=езаяк>ре==ых и=фляци>==ых 
>жида=иях, а Fакже в>зм>ж=ый 
р>сF са=кци>==>г> давле=ия в 
>F=>ше=ии >с=>в=ых F>рг>вых 
парF=ер>в КазахсFа=а». 

Потребительская 
инфляция в РК, % г/г

ИEFочник: БНС АС�   К 
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Потребительская 
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и базовая ставка НБ РК,
%

ИEFочник: БНС АС�   К

Я
н

в
. 2

0
2

2

Я
н

в
. 2

0
2

3

Я
н

в
. 2

0
2

4

И
ю

л
ь 

2
0

2
2

И
ю

л
ь 

2
0

2
3

20

15

10

5

25

�оFребиFельEкая инфляция

БС НБ  К

Соотношение расходов 
госбюджета РК к ВВП, % 
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+58,9
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+13,8

–25,3
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–0,4

+56,1

+21,1

–15,8

–12,7

233 288
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13

7,3 11

20

9,5 25

26

30

33

42

21

10,99,0

10,8 13

11

26 40

36 53

40 59

Объем активов, млрд тенгеПозиция
в ренкинге

Изменение01.01.2023 01.01.2024
тенге,
млрд %

* По78ц8я в ренк8нге по 8тогам 2022 года. Источн8к: Нацбанк РК, расчеты «Курс8ва»

9,9

86 115

Согласно св565опубликован-
ной статистик5 Нацбанка, сово-
купны5 активы микроDинан-
совыE организаций (МФО, б5з 
уч5та ломбардов и кр5дитныE 
товарищ5ств) за минувший год 
выросли с 1,1 трлн т5нг5 (для 
230 лиц5нзированныE игроков) 
до 1,4 трлн (для 229 компаний), 
или на 26,3%. У 19 компаний 
активы на начало 2024 года пр5-
высили 10 млрд т5нг5, год назад 
такиE МФО насчитывалось 16. 
На рынк5 5сть ч5тыр5 игрока 

(см. инDограDику), которы5 
по разм5рам бизн5са зам5тно 
пр5восEодят конкур5нтов: KMF, 
«Тойота Файнаншл С5рвис5з 
КазаEстан», MyCar Finance и 
«ОнлайнКазФинанс» (с бр5ндом 
Solva). Дв5 из ниE, как видно 
да65 по названию, выдают 
исключит5льно автокр5диты. 
Влад5льц5м МФО «Тойота» яв-
ля5тся японская Toyota Motor 
Corporation. Компания MyCar 
принадл56ит бизн5см5ну Нур-
лану Смагулову ч5р5з ТОО 
«Астана-Моторс». В 2022 году 
Смагулов заявлял о нам5р5нии 
открыть в КазаEстан5 сп5ци-
ализированный банк для ав-
толюбит5л5й, однако спустя 
год п5р5думал из-за см5щ5ния 
приорит5тов в сторону «стра-
т5гич5ски значимыE про5ктов 
по углубл5нию локализации и 
развитию от5ч5ств5нного авто-
производства». В 2023-м активы 
MyCar выросли лишь на 6,2%, 
и она опустилась на тр5тью 
строчку в р5нкинг5 крупн5йшиE 
МФО, пропустив вп5р5д как 
раз «Тойоту» (+21,5%). Кстати, 
пято5 м5сто соEранила за собой 
кор5йская «ШинEан Финанс» 
(«с5стра» одноим5нного банка), 
которая то65 Dокусиру5тся на 
автокр5дитаE.
KMF (№1 в р5нкинг5) и Solva 

(№4), в отличи5 от «автокр5-
дитныE» МФО, располагают 
гораздо бол55 див5рсиDициро-
ванным ссудником, а иE за5м-
щики – это пр5имущ5ств5нно 
бизн5с-кли5нты (зачастую б5-
рущи5 займы как Dизлица). 
Наприм5р, в портD5л5 KMF 
доля кр5дитов на розничную 
торговлю, услуги и производ-
ство составляла 54% (данны5 на 

начало 2023 года из посл5дн5й 
аудированной отч5тности), 
с5льEозкр5дитов – 36%, по-
тр5бит5льскиE – лишь 10%. На 
начало 2024-го ссудник KMF 
достиг 245 млрд т5нг5, что сопо-
ставимо с портD5л5м Нурбанка 
(288 млрд т5нг5) и больш5, ч5м 
у с5ми н5 рискующиE актив-
но кр5дитовать иностранныE 
банков.
Solva основным направл5ни5м 

сво5й д5ят5льности называ5т 
б5ззалогово5 онлайн-кр5дито-
вани5 МСБ и Dизлиц на сумму до 
10 млн т5нг5. На начало 2023-го 
доля МСБ в ссудник5 компании 
составляла 46%. В отч5тности 
Solva сказано, что кр5диты 
МСБ «отличаются бол55 низким 
уровн5м просрочки при боль-
ш5м разм5р5 ср5дн5го ч5ка, что 
д5ла5т данный продукт основ-
ным Dокусом для компании». На 
начало 2024-го Solva обладала 
ч5тв5ртым по разм5рам ссудни-
ком в с5ктор5 (99 млрд т5нг5), 
при этом по прибыли заняла 
лишь 30-5 м5сто (519 млн т5нг5 
за 2023 год).
Крупны5 МФО, занимающи-

5ся кр5дитовани5м бизн5са, 
говорили о сво5м инт5р5с5 
конв5ртироваться в банк, что 
с июля 2022 года разр5ш5но 
казаEстанским законодат5ль-
ством. В том числ5 этот инт5р5с 
связан с возмо6ностью привл5-
кать кли5нтски5 вклады и т5м 
самым получать бол55 д5ш5во5 
Dондировани5, ч5м то, что 
доступно игрокам с микроDи-
нансовой лиц5нзи5й. В аудиро-
ванном отч5т5 Solva за 2022 год 
сказано, что компания нам5р5-
на начать Dункционировать как 
банк «в т5ч5ни5 бли6айш5го 
года». �оскольку отч5т был 
подписан в ма5 2023-го, у Solva 
5щ5 5сть пара м5сяц5в, чтобы 
исполнить задуманно5 в срок.
Об аналогичныE нам5р5нияE 

заявляла и KMF, но б5з указания 
д5длайнов. В D5врал5 прошлого 
года влад5льцы компании приня-
ли р5ш5ни5 о 55 пр5образовании 
из ТОО в АО, в ноябр5 – об ув5ли-
ч5нии уставного капитала до 50 
млрд т5нг5 (с 14,4 млрд). Судя по 
вс5му, оба р5ш5ния вс5 5щ5 на-
Eодятся в проц5сс5 р5ализации.

Там, гд5 банки н5 Eотят или н5 могут
Рынок микрокредитования, несмотря на его 
зарегулирование, остается привлекательным
для владельцев этого бизнеса. «Курсив» изучил, 
какие МФО по итогам 2023 года вошли в двадцатку 
самых крупных и наиболее прибыльных.

Виктор АХРЁМУШКИН

Самой прибыльной компани-
5й с5ктора по итогам прошлого 
года стала МФО « обокэш.кз» 
(бр5нд «Займ5р»), заработавшая 
15,9 млрд т5нг5. Это молодой 
Dинт5E-игрок, образованный 
ос5нью 2020 года. Выда5т почти 
мгнов5нны5 (5сли оDормлять 
онлайн) ссуды в разм5р5 от 10 
тыс. до 184 тыс. т5нг5 на срок до 
45 дн5й (так называ5мы5 займы 
«до зарплаты»). Об уровн5 спро-
са на такого рода услуги мо6но 
судить по утв5р6д5нию на сайт5 

компании, согласно которому 
микрокр5дит выда5тся «ка6ды5 
3 минуты». Единств5нным учр5-
дит5л5м « обокэш.кз» явля5тся 
сингапурская Robocash Pte. Ltd. 
Кон5чный контроль над бизн5-
сом принадл56ит гра6данину 
 оссии Сергею Седову и гра6-
данину Франции Полу Валину.  
На дняE « обокэш.кз» оказа-

лась вовл5ч5на в скандал, свя-
занный с ут5чкой п5рсональной 
инDормации. Как сообщило АО 
«Государств5нная т5Eнич5ская 
слу6ба» (ГТС, подчиня5тся 
Комит5ту национальной б5з-
опасности), «инDраструктура 
МФО Zaimer.kz стала объ5ктом 
взлома», в р5зультат5 ч5го в от-
крытый доступ в Telegram якобы 
попали данны5 двуE миллионов 
казаEстанц5в (ФИО, т5л5Dон, 
email, удостов5р5ни5 личности, 
адр5са р5гистрации и про6и-
вания, св5д5ния о работ5, дан-
ны5 банковскиE карт и сч5тов). 
ГТС р5ком5ндовала гра6данам 
обратиться в банк для н5м5д-
л5нной блокировки карты и в 
Комит5т по инDормационной 
б5зопасности Минист5рства 
циDрового развития «для рас-
смотр5ния вопроса возбу6д5-
ния административного д5ла». 
Многи5 казаEстанцы получили 
ув5домл5ния в мобильном при-
ло65нии eGov, что иE п5рсональ-
ны5 данны5 им5ются в ут5кш5й 
баз5 кли5нтов zaimer.kz и они 
вправ5 обратиться с 6алобой 
в МинциDры. �оздн55 эти ув5-
домл5ния таинств5нно исч5зли.
В « обокэш» заявили, что 

«пр5дпринимают вс5 м5ры 
для рассл5дования инцид5нта, 
пров5рку достов5рности ин-
Dормации о данныE кли5нтов, 
появивш5йся в инт5рн5т5», под-
ч5ркнув, что «личны5 кабин5ты 
за5мщиков компании над56но 
защищ5ны». В свою оч5р5дь Ка-
заEстанская ассоциация ФинТ5E 
сообщила, что, по пр5дварит5ль-
ным р5зультатам рассл5дования, 
распространя5мая инDормация о 
доступности банковскиE карточ-
ныE данныE кли5нтов « обокэш» 
в инт5рн5т5 н5 подтв5рдилась. 
«Мы осу6да5м любы5 попытки 
инDормационныE атак на инду-
стрию онлайн-МФО и призыва5м 
соотв5тствующи5 органы к пра-
вовым санкциям в случа5 распро-
стран5ния ло6ной инDормации 
с нам5р5ни5м нан5сти ущ5рб 
д5ловой р5путации. �ризыва5м 
госструктуры к активному в5д5-
нию рассл5дования и об5сп5ч5-
нию правопорядка в циDровой 
ср5д5», – говорится в заявл5нии 
ассоциации.  

МИКР�ФИНАНС�ВЫЕ �Р�АНИЗАЦИИ РК 
�� ИТ��АМ 2023 ���А, в тенге

% – 87менен8е 01.01.2023 01.01.2024

СОВОКУПНЫЕ 
АКТИВЫ

2023 год  

ССУДНЫЙ 
ПОРТФЕЛЬ

КРЕДИТЫ 
NPL 90+***

СОВОКУПНАЯ 
ПРИБЫЛЬОБЯЗАТЕЛЬСТВА

70,1 млрд +
6

9
,1

%

118,6 млрд

СОБСТВЕННЫЙ
КАПИТАЛ

+26,3% +21,8%+35,4%

+25,1% +29,5%

1 388 млрд 1 243** млрд 77,1 млрд

985 млрд 403 млрд
2022 год

1 099 млрд 918* млрд 63,3 млрд

787 млрд 312 млрд 

в относ8тельном выражен88+162%

+64,1%
+61,5%

в относ8тельном выражен88

–25,3%
–15,8%

–12,7%

ЛИДЕРЫ**** ПО РОСТУ АКТИВОВ

в абсолютном выражен88

в абсолютном выражен88

+54,8
млрд тенге

–5,4
млрд тенге

+33,0
млрд тенге

–2,0
млрд тенге

+29,6
млрд тенге

–1,4
млрд тенге

рд е е

СНИЖЕНИЕ АКТИВОВ: АНТИЛИДЕРЫ****

* За вычетом ре7ервов на обесценен8е.
** Основной долг.
*** Кред8ты с просрочкой платежей свыше 90 дней.
**** Сред8 топ-20 крупнейш8х компан8й по ра7меру акт8вов на 01.01.2024.

Источн8к: Нацбанк РК, расчеты «Курс8ва». Д8нам8ка пока7ателей пр8вод8тся 7а 2023 год, объемы 8 дол8
ука7аны на конец отчетного пер8ода (1 января 2024 года)

р
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+48,3
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Изменение

тенге,
млн %

* По78ц8я в ренк8нге по 8тогам 2022 года. ** Нераспределенная пр8быль. *** Ч8стая пр8быль.

Источн8к: Нацбанк РК, расчеты «Курс8ва»

10 507

13 335

5 293

5 706

1 161

5 736

7 431

–11 626

6 764

1 501

–1 010

4 959

–4

1 467

720

934

767

15 861

13 067

11 254

8 279

6 870

5 988

5 942

5 280

5 246

4 630

4 364

4 020

3 480

3 476

1 356

1 144

1 091

за 2023 год***

1 928
2 064

2 176

2 099

2 687

2 897



4 «КУ$%ИВ», №10 (1027), 14 марта 2024 г.

ИНВЕ%ТИЦИИ

«КуDEив» изучил, 
как жители Японии, 
Новой Зеландии и США 
EтDахуNтEO от DиEков 
землетDOEений, и 
EпDоEил у учаEтников 
EтDахового Dынка, опыт 
каких EтDан наиболее 
пDименим в КазахEтане. 

Айгерим КУЛЬМУХАМЕДОВА

Japanese Earthquake 
Reinsurance

Японск<= Japanese Earthquake 
Reinsurance (JER) был создан 
законом о страхо6ан<< от 1966 
7ода. Этот закон поя6<лся после 
разруш<тельно7о землетрясен<я 
6 Н<<7ате 6 1964 7оду. То7да 
было ун<чтожено более 3,5 тыс. 
домо6, еще 11 тыс. здан<= был< 
по6реждены.

Страхо6к< от землетрясен<= 
6 Япон<< продают частные ком-
пан<<. Всю сумму прем<= 6ме-
сте с обязательст6ам< получает 
ед<нст6енны= перестрахо6щ<к 
Japanese Earthquake Reinsurance, 
созданны= как раз упомянутым 
6ыше законом. 

В  с л у ч а е  з е м л е т р я с е н < я 
Japanese Earthquake Reinsurance 
< страхо6ые компан<< пер6ым< 
6ыплач<6ают по пол<сам. Есл< 
сумма ущерба от землетрясен<я 
пре6ышает устано6ленное значе-
н<е (на 2024 7од это 153,3 млрд 
японск<х <ен), 6ыплаты 6месте 
с JER < страхо6ым< компан<ям< 
нач<нает 7осударст6о (послед-
нему JER переуступает какую-то 
часть страхо6ых обязательст6). 
Эта модель, пр< которо= пре-
6ышено определенное значен<е 
суммы убытко6 < подключаются 
дополн<тельные <7рок<, на-
зы6ается перестрахо6ан<ем с 
пре6ышен<ем убытко6.

Предельная сумма 6ыплат 
по страхо6ым пол<сам за одно 
землетрясен<е определяется за-
ранее. Се=час она ра6на 12 трлн 
<ен (36,6 трлн тен7е). Столько 
6 сумме мо7ут 6ыплат<ть JER, 
страхо6ые компан<< < 7осудар-
ст6о. Такое значен<е устано6ле-
но с расчетом на де=ст6<тельно 
разруш<тельное землетрясен<е, 
сра6н<мое по с<ле с Вел<к<м 
землетрясен<ем Канто (1923). 
То7да бедст6<е пр<6ело к 105 
тыс. по7<бш<х < пропа6ш<х без 
6ест<, полностью <л< част<чно 
был< разрушены 370 тыс. домо6. 
Получается, что 6 случае с<ль-
ных землетрясен<= 6 Япон<< 
осно6ные обязательст6а будет 
нест< 7осударст6о, но 6 случае 
относ<тельно слабых земле-
трясен<= 6се обход<тся только 
6ыплатам< JER < страхо6ых 
компан<=.

Страхо6ан<е от землетрясен<= 
6 Япон<< нельзя пр<обрест< от-
дельно – е7о можно куп<ть толь-
ко как дополнен<е к обязатель-
ному страхо6ан<ю от пожара. 

Natural Disaster Fund
В Но6о= Зеланд<< Ком<сс<я 

по землетрясен<ям (Toka Tū Ake 
EQC, <л< Earthquake commission) 
предоста6ляет страхо6ан<е от 
ст<х<=ных бедст6<= 6ладель-
цам ж<ло= нед6<ж<мост<. Это 
6<д страхо6ан<я EQCover. Сбор 
EQCover я6ляется частью пре-
м<< страхо6к< но6озеландско7о 
дома – то есть, страхуя с6о= 
дом, ж<тель страны а6томат<-
ческ< пр<обретает страхо6ку 
нед6<ж<мост< (а <но7да даже 
< част< пр<ле7ающе= земл<) от 
ст<х<=ных бедст6<=, а <менно 
от землетрясен<=, оползне=, 
<з6ержен<= 6улкано6, 7<дротер-
мально= акт<6ност< < цунам<.

Есл< макс<мальная сумма 
страхо6ан<я не покроет сто<-
мость 6осстано6лен<я акт<6о6, 
6 ход по=дет покрыт<е обще= 
страхо6к< дома.

Ком<сс<я по землетрясен<ям 
упра6ляет Фондом ст<х<=ных 
бедст6<=. Этот фонд как раз < 
аккумул<рует «ст<х<=ную» часть 
прем<= страхо6ок для дома, 
<н6ест<рует средст6а 6 но6озе-
ландск<е 7осударст6енные цен-
ные бума7< < акц<< 7лобально7о 
фондо6о7о рынка, еже7одно по-
купает перестрахо6ан<е на меж-
дународных рынках. Перестра-
хо6щ<к< 6ключаются 6 6ыплаты 

только после то7о, как Ком<сс<я 
по землетрясен<ям потрат<т на 
компенсац<< застрахо6анным 
1,75 млрд а6страл<=ск<х долла-
ро6 <з с6о<х резер6о6. 

Ком<сс<я еже7одно плат<т 10 
млн а6страл<=ск<х долларо6 м<-
н<стру ф<нансо6 страны за так 
назы6аемую 7арант<ю Короны. 
�арант<я обеспеч<6ает у6ерен-
ность ком<сс<< 6 том, что 6 слу-
чае, есл< 6се средст6а фонда будут 
<счерпаны, 7осударст6о 6озьмет 
обязательст6а по оста6ш<мся 
требо6ан<ям на себя. Ком<сс<я 
также ф<нанс<рует <сследо6а-
н<я < образо6ан<е для лучше7о 
пон<ман<я р<ска ст<х<=ных 
бедст6<= < путе= е7о уменьше-
н<я с помощью средст6 фонда.

На данны= момент ком<сс<я 
работает над 6осстано6лен<ем 
кап<тала фонда, которы= был 
полностью <спользо6ан после 
землетрясен<= 6 Кентербер< < 
Ка=куре 6 2010 7оду. �о бедст6<= 
фонд насч<ты6ал 6,1 млрд а6-
страл<=ск<х долларо6.

California Earthquake 
Authority

California Earthquake Authority 
(CEA) была создана после земле-
трясен<я 6 Нортр<дже 6 1994 7оду 
(то7да более 60 чело6ек по7<бл<, 
7 тыс. чело6ек получ<л< ране-
н<я, 20 тыс. остал<сь без крыш< 
над 7оло6о=, было по6реждено 
40 тыс. здан<=). Это публ<чно 
упра6ляемая некоммерческая 
ор7ан<зац<я, ф<нанс<руемая 
за счет частных средст6. CEA не 

продает страхо6к< напрямую – 
только через с6о<х партнеро6, 
страхо6ые компан<<, которые за-
н<маются страхо6ан<ем ж<лья. 
Страхо6ан<е от землетрясен<= 
6 штате Кал<форн<я я6ляется 
добро6ольным < 6 страхо6ан<е 
нед6<ж<мост< не 6ход<т – про-
дукты продаются по отдельност<. 
В случае землетрясен<= CEA 
делает 6ыплаты за счет прем<= 
застрахо6анных < доходо6 от 
<н6ест<ц<=. Ор7ан<зац<я ф<-
нанс<рует <сследо6ан<я, чтобы 
устано6<ть значен<е прем<< 
на осно6е научных данных, а не 
6ы7оды.

Какие зарубежные 
модели применимы
в КазахEFане?

Пер6ы= замест<тель предсе-
дателя пра6лен<я СК «Е6раз<я» 
Самат Кабдолов сч<тает, что 
на<более подходящ<м< для Ка-
захстана я6ляются 6ар<анты, 
которые <спользуют Но6ая Зе-
ланд<я < Япон<я. «Эт< страны 
находятся 6 очень се=смоопасных 
ра=онах, там уже слож<л<сь < 
успешно работают про7раммы, 
де=ст6ующ<е на протяжен<<
50–60 лет. Пр< этом он< посто-
янно со6ершенст6уются, нака-
пл<6ают реальную стат<ст<ку, 
уч<ты6ают меняющ<еся эконо-
м<ческ<е реал<< < 6озможные бу-
дущ<е р<ск<», – у6ерен Кабдоло6. 

Начальн<к упра6лен<я андер-
ра=т<н7а АО «СК «Казахмыс» 
МаDина ПолOнEкаO сч<тает, 
что 6 Казахстане нужно 6недрять 

обязательное страхо6ан<е от 
землетрясен<=. Но только ус<-
л<ям< частных страхо6ых компа-
н<= здесь не обо=т<сь – должны 
быть подключены < 7осударст6о, 
< международные перестрахо-
6очные про7раммы. Потому что 
6 случае разруш<тельно7о зем-
летрясен<я 6 Алматы кап<тала 
6сех страхо6ых компан<= может 
оказаться недостаточно для стра-
хо6ых 6ыплат. По мнен<ю По-
лянско=, 7осударст6у пр<дется 6 
како=-то степен< субс<д<ро6ать 
убытк< страхо6ых компан<=. 

Упра6ляющ<= д<ректор стра-
хо6о= компан<< Basel Олег 
Павлов указы6ает на схожесть 
6сех трех 6ышепереч<сленных 
ор7ан<зац<=. По е7о мнен<ю, 
Казахстан может 6недр<ть эту 
же модель для аккумул<ро6ан<я 
средст6 6 одном фонде с неко-
торым< <зменен<ям< с учетом 
местных потребносте= < особен-
носте=. Тем не менее, по мнен<ю 
Па6ло6а, тако= пул покроет 
нужды только небольшо= част< 
7раждан (тех, что добро6ольно 
застрахо6ал<сь) – остальные обя-
зательст6а пр<дется полностью 
6зять на себя 7осударст6у.

Поэтому < 6 Basel на<более 
эффект<6ным решен<ем 6<дят 
обязательное страхо6ан<е. «Са-
мы= подходящ<= пр<мер – это 
обязательное страхо6ан<е от 
землетрясен<=, пр<меняемое 6 
Турц<<. М<нус обязательно7о 
страхо6ан<я – населен<е 6оспр<-
мет е7о как очередно= «нало7», 
но тут уже 7осударст6о должно 

решать, что для не7о меньшее 
<з зол. Возможность серьезно7о 
землетрясен<я 6 Алматы – это 
объект<6ная реальность, 6опрос 
только ко7да, но лучше к нему 
начать 7ото6<ться се=час, даже 
есл< оно про<зо=дет через сто 
лет», – 7о6ор<т Па6ло6.

Председатель  пра6 лен<я 
Freedom Insurance Азамат Ке-
Dимбаев также 6<д<т необход<-
мость пр<6лечен<я 7осударст6а, 
6 том ч<сле АРРФР. По мнен<ю 
Кер<мбае6а, 7осударст6о долж-
но 6ыступ<ть с <н<ц<ат<6о= 
создан<я перестрахо6очно7о 
пула – л<бо покры6ая р<ск за 
счет бюджета, л<бо пр<обретая 
перестрахо6очные про7раммы у 
м<ро6ых л<деро6 страхо6ан<я.

Сделать страхо6ан<е от зем-
летрясен<= более доступным 
Кер<мбае6 предла7ает за счет 
ц<фро6<зац<<. «Этот 6<д пол<са 
может стать более доступным для 
казахстанце6, есл< рассмотреть 
участ<е маркетпле=со6 НАО 
«Пра6<тельст6о для 7раждан», 
ТОО «ИВЦ», АО «Алсеко» 6 каче-
ст6е неопосредн<ко6 страхо6ых 
а7енто6. Есл< посредн<ческ<е ус-
лу7< будут ц<фро6<з<ро6аны, то 
цена страхо6к< будет доступно= 
< ее будет ле7ко куп<ть за счет 
6ключен<я 6 пр<ложен<е оплаты 
услу7», – 7о6ор<т он. 

Самат Кабдоло6 со7ласен, что 
ц<фро6<зац<я поз6ол<т удеше-
6<ть страхо6о= продукт. Пр<зна-
6ая, что с ростом реальных дохо-
до6 < бла7осостоян<я населен<я 
растет < спрос на страхо6ые 
продукты, Кабдоло6 предла7ает 
не ждать эконом<ческ< подходя-
ще7о момента. «Платежеспособ-
ность, ф<нансо6ая 7рамотность 
– 6тор<чны. Не сто<т дож<даться 
тра7ед<=, как это было 6 дру7<х 
странах, нам нужно де=ст6о6ать 
на опережен<е», – сч<тает пред-
ста6<тель «Е6раз<<».

В Centras Insurance сол<дарны 
с мнен<ем, что <дея <нст<тута 
страхо6ан<я от ст<х<=ных р<-
ско6 должна быть рассмотрена на 
уро6не 7осударст6а. В компан<< 
предла7ают комплексные меры 
для улучшен<я уро6ня страхо6а-
н<я от ст<х<=но7о бедст6<я: не-
посредст6енно страхо6ые компа-
н<< по6ышают ос6едомленность 
населен<я о р<сках, о страхо6ых 
продуктах, дают ск<дк< <л< 
бонусы по н<м, разрабаты6ают 
про7раммы лояльност< для мало-
защ<щенных 7рупп. �осударст6о 
же со с6ое= стороны предла7ает 
нало7о6ые ль7оты для страхо6а-
теле=, <нформ<рует населен<е 
о необход<мост< страхо6ан<я < 
создает фонд (7осударст6енны= 
<л< публ<чно-частны=) для обе-
спечен<я доступност< защ<ты от 
р<ска уяз6<мых слое6 населен<я.

Под7ото6<тельны= реж<м
Какие инEFиFGFы EFрахования EоздаюF в развиFых EFранах, где выEок риEк 

землеFряEений, и подходяF ли эFи модели КазахEFанG?

Фото: Shutterstock/ptripppic
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П о  с л о в а <  а = а л и т и к а 
Bloomberg Intelligence Эрика 
Балчунаса, объе< торгов по 
спотовы< биткои=-ETF в период 
с 26 февраля по 1 <арта 2024 
года составил $22 <лрд. При это< 
только по фо=ду IBIT упо<я=утый 
показатель ежед=ев=о превы-
шал $1 <лрд.  И<е==о высокий 
спрос =а спотовые биткои=-ETF 
эксперты =азывают од=ой из 
ос=ов=ых причи= скачков це=ы 
криптовалюты. 

ИEFория вопроEа
ETF, связа==ые с криптой, и ра-

=ее фу=кцио=ировали =а ры=ках. 
Еще в 2021 году SEC одобрила 
=есколько ETF, позволяющих 
и=вестора< спекулировать стои-
<остью крипты косве==о – через 
фьючерсы =а биткои=, =о акции 
таких фо=дов =е и<ели пря<ого 
влия=ия =а ры=ок биткои=а. 
Так, в ко=це 2021 года Bitcoin 
Strategy ETF (BITO) от ко<па=ии 
ProShares получил одобре=ие SEC 
и прошел листи=г =а Нью-Йорк-
ской фо=довой бирже. Базовый 
актив BITO – фьючерс=ые ко=-
тракты =а биткои=, которые 
торгуются =а Чикагской товар-
=ой бирже с 2017 года. Позже 
фьючерс=ые биржевые фо=ды 
=а крипту запустили и другие 
управляющие ко<па=ии.

При это< а<ерика=ский ре-
гулятор более десяти лет =е да-
вал одобре=ия =а запуск ETF, 
отслеживающих спотовую це=у 
биткои=а. Реше=ие в пользу спо-
товых биткои=-фо=дов было при-
=ято после того, как ко<па=ия 
Grayscale Investments одержала 
ключевую победу =ад SEC в суде. 
Федераль=ый апелляцио==ый суд 
от<е=ил отказ SEC в удовлетворе-
=ии заявки Grayscale =а преобра-
зова=ие ее существующего бит-
кои=-траста в пол=оце==ый ETF. 

Напо<=и<, спотовый ETF =а 
биткои= – это фо=д, который 
и=вестирует =епосредстве==о в 
биткои=, =о =е требует регистра-
ции кошелька и са<остоятель-
=ого хра=е=ия криптовалюты. 
В отличие от трастов спотовый 
биткои=-ETF представляет собой 
открытый фо=д с более ди=а<ич-
=ой систе<ой выпуска акций. 
Его цель – отслеживать ры=оч-
=ую (спотовую) це=у биткои=а. 
Акции ETF <огут выпускаться 
или погашаться в зависи<ости 
от ры=оч=ого спроса, что позво-
ляет обеспечить соответствие 
це=ы ETF реаль=ой стои<ости 
биткои=а.

РоEF на вере
За 2023 год биткои= взлетел 

в це=е более че< =а 150%. З=а-
читель=ая часть этого роста 
последовала за ию=ьской за-
явкой ко<па=ии BlackRock =а 
созда=ие ETF – до этого биткои= 
торговался =а от<етке $25 тыс. 
После одобре=ия SEC спотовых 
биткои=-ETF стои<ость крипто-
валюты резко пошла вверх. С 11 
я=варя текущего года стои<ость 
биткои=а подскочила почти =а 
55%. Некоторые а=алитики пред-
сказывали, что за больши< пер-
во=ачаль=ы< всплеско< фо=дов 
последует за<едле=ие, =о в<есто 
этого в послед=ие =едели те<пы 
притоков ускорились.

Одобре=ие а<ерика=ски< 
регуляторо< ры=ка це==ых бу-
<аг SEC =ескольких биржевых 
ETF-фо=дов =а биткои= откры-
ло воз<ож=ость и=вестиций в 
ос=ов=ую криптовалюту для 
круп=ых и=ституцио=аль=ых 
и=весторов в лице и=вестици-
о==ых, пе=сио==ых, сувере==ых 
фо=дов и т. д. Также созда=ие 
ETF =а биткои= упростило и 
и=вестиции в криптовалюту 
для роз=ич=ых и=весторов. 
Соответстве==о, =овые и=стру-

<е=ты вызвали повыше==ый 
спрос и=весторов и взви=тили 
це=ы =а биткои=, объяс=яет  
ге=ераль=ый директор DAMU 
Capital Management Мурат Кас-
таев. Пока и<пульс роста себя =е 
исчерпал и биткои= еще долже= 
протестировать диапазо= це= 
$70–80 тыс., после чего =аступит 
=екоторая передышка, и часть 
и=весторов будет фиксировать 
прибыли, увеличив продажи 
биткои=а и толкая це=ы в=из, 
прог=озирует о=.

«Те< =е <е=ее я считаю теку-
щий всплеск спроса =а биткои= 
спекулятив=ы< и растущи< =а 
удовлетворе=ии спроса круп=ых 
игроков, которые ра=ее =е <огли 
и=вестировать в криптовалюты в 
ра<ках своих и=вестицио==ых 

стратегий. По <ере удовлет-
воре=ия этого спроса це=а =а 
биткои= долж=а стабилизиро-
ваться в =овой точке рав=овесия 
спроса и предложе=ия. Поэто<у 
я скло=яюсь к то<у, что текущий 
восходящий тре=д достаточ=о 
краткосроч=ый, и вскоре <ы 
увиди< коррекцию», – полагает 
фи=а=сист. 

Представители криптобирж 
=астрое=ы более позитив=о. 
Вокруг первой исторической 
крипто<о=еты сейчас происхо-
дит ряд позитив=ых факторов, 
которые =е огра=ичиваются при-
=ятие< спотовых биткои=-ETF, 
указывает Жаслан Мадиев, 
ге=ераль=ый <е=еджер Binance 
Казахста=: 

«Пожалуй, более з=ачи<ы< 
факторо< роста це=ы биткои-
=а является халви=г. Халви=г 
биткои=а – событие, которое 
происходит каждые четыре года 
и является ключевы< событие< 
в криптовалюте, в результате 
которого воз=агражде=ие за <ай-
=и=г =овых блоков в блокчей=е 
биткои=ов сокращается вдвое. 
Те< са<ы< происходит сокраще-
=ие предложе=ия =овых <о=ет. 
Халви=г существе==о увеличива-
ет дефицит биткои=ов, что <ожет 
повлиять =а спрос и еще больше 
укрепить статус биткои=а как 
цифрового золота», – объяс=яет 
эксперт.

Исторически сложилось так, 
что биткои= переживал за<ет-
=ый рост в тече=ие шести <е-
сяцев после каждого халви=га. 
Такая це=овая ди=а<ика под-
черкивает реакцию ры=ка =а 
сокраще=ие предложе=ия =овых 
биткои=ов, при это< возросший 
спрос часто повышает стои<ость 
криптовалюты. По<и<о це=ы 
биткои=а халви=г <ожет и<еть 
долгосроч=ые благоприят=ые 
последствия для более широкой 
экосисте<ы, при это< выгоды 
распростра=ятся =а другие акти-
вы, и проекты и будут сти<улиро-
вать созда=ие и=фраструктуры 
и и==овации продуктов в этой 
области. 

Следующий (уже четвертый) 
халви=г биткои=а, соответстве=-
=о и скачок стои<ости, <ожет 

случиться уже в ближайшее вре-
<я – в апреле текущего года, ука-
зывает директор по <аркети=гу 
казахста=ской криптовалют=ой 
биржи ATAIX Eurasia Дмитрий 
�аика. Точ=ую дату предсказать 
слож=о, так как о=а зависит 
от высоты блока. Следующий 
халви=г биткои=а произойдет =а 
высоте блока 840 000.

«Рост стои<ости биткои=а дер-
жится в первую очередь =а вере в 
его рост. Че< больше спрос, те< 
выше це=а. Способствует это<у 
процессу огра=иче==ое предло-
же=ие – <акси<аль=ое количе-
ство <о=ет биткои=а, которое 
физически воз<ож=о =а<ай=ить, 
рав=о 21 <л=, из которых почти 
20 <л= уже в обороте. Халви=г 
также является факторо< огра-

=иче=ия предложе=ия», – ука-
зывает о=. 

Стоит от<етить, что =е<ед-
ле==ые из<е=е=ия це= после 
халви=га =е гара=тирова=ы. 
Даль=ейшие воз<ож=ости для 
роста биткои=а будут зависеть 
от общего =астрое=ия ры=ка, 
те<пов в=едре=ия и других фак-
торов, от<ечает Мадиев. 

По прог=оза< криптовалют=ой 
биржи BigONE, после халви=га и 
при благоприят=ых <акроэко-
=о<ических условиях биткои= 
достиг=ет от<етки в $100 000 к 
ко=цу года.

ПовFорение Eценария
А=алогич=ый сегод=яш=е<у 

всплеск крипторы=ка и=весторы 
=аблюдали и в 2020–2021 году. На 
этот период пришелся очеред=ой 
халви=иг, после которого по-
следовал бычий цикл биткои=а. 
Растущий и=терес к крипторы=ку 
подогревали распростра=е=ие 
доступ=ых приложе=ий для и=-
вестиций и выплаты =аселе=ию 
в США в па=де<ию. Росту стои-
<ости биткои=а способствова-
ли также вложе=ия биз=еса: в 
=ачале февраля производитель 
электро<обилей Tesla �лон Маск 
вложил в криптовалюту $1,5 
<лрд. Од=ако после достиже=ия 
<акси<у<а в $69 тыс. =оябре 2021 
года биткои= обрушился более 
че< =а $20 тыс. в тот же <есяц. 
Ми=и<у< курса – $16 тыс. – был 
зафиксирова= в =оябре 2022 года. 
Медвежий период крипторы=ка 
продолжился до я=варя 2023 года.

Учитывая силь=ую волатиль-
=ость криптовалют, обусловле=-
=ую отсутствие< их обеспече=ия 
реаль=ы<и актива<и (за исклю-
че=ие< =екоторых стейблкои=ов) 
и силь=ой корреляцией це=ы с 
=овост=ой повесткой, =ельзя ис-
ключать повторе=ие да==ого сце-
=ария, считает Д<итрий Заика.

Жасла= Мадиев также =е 
исключает воз<ож=ости пов-
торе=ия подоб=ого развития 
событий. О= добавляет, что по-
веде=ие ры=ка также зависит от 
<=ожества факторов, включая 
глобаль=ую эко=о<ику, регуля-
тор=ые <еры, тех=ологические 
разработки в сфере блокчей=а 

и урове=ь участия и=ституцио-
=аль=ых и=весторов. 

По срав=е=ию с те=де=ция<и, 
которые <ы =аблюдали в 2021 
году, =ы=еш=яя обста=овка =а 
ры=ке кажется более устойчи-
вой, считает вице-президе=т по 
вопроса< развития биз=еса <еж-
ду=арод=ой криптовалют=ой 
биржи BigONE Афина Миао. Это 
дает ос=ова=ия предполагать, 
что биткои= только =ачи=ает 
свой путь вверх. «Хотя в кратко-
сроч=ой перспективе спотовые 
ETF <огут представлять риск 
<а=ипуляций це=а<и со сторо-
=ы Уолл-стрит, в долгосроч=ой 
перспективе этот риск долже= 
у<е=ьшиться с увеличе=ие< 
ры=оч=ой капитализации битко-
и=а», – добавляет эксперт.

Какие ETF предлагаеF 
рынок?

На ры=ке существует <=оже-
ство ETF =а биткои=, предла-
гающих различ=ые стратегии 
и=вестирова=ия и структуры, 
указывает =ачаль=ик управле=ия 
а=алитики BCC Invest Султан 
Жумагали: =екоторые фо=ды  
и=вестируют =епосредстве==о в 
биткои= (спотовые), в то вре<я 
как другие ос=ова=ы =а фьючер-
сах или предлагают с<еша==ые 
стратегии, сочетающие биткои= 
с други<и актива<и.

Круп=ейши< криптовалют-
=ы< ETF по объе<у средств под 
управле=ие< остается ко=вер-
тирова==ый продукт ко<па=ии 
Grayscale Investments (GBTC). 
В отличие от осталь=ых спото-
вых биткои=-фо=дов GBTC =е 
создавался с =уля, а был преоб-
разова= в ETF с существующего 
биткои=- траста с актива<и 
почти в $30 <лрд. С <о<е=та 
перерегистрации в ETF капи-
тализация фо=да =есколько по-
убавилась. Отток средств с <о-
<е=та перерегистрации фо=да 
составил $10,55 <лрд. И=весто-
ры покидали GBTC из-за от=оси-
тель=о высоких управле=ческих 
расходов – годовая ко<иссия 
Grayscale составляет 1,5%, тог-
да как BlackRock, к при<еру, 
взи<ает 0,25% после око=ча=ия 
рекла<=ого периода. В <арте 
капитализация фо=да выросла 
до $27,7 <лрд, в ос=ов=о< за 
счет роста стои<ости биткои=а. 
При это< объе< активов под 
управле=ие< осталь=ых спото-
вых биткои=-фо=дов впервые 
превысил з=аче=ие и=стру<е=-
та от Grayscale. 

Второй по величи=е биткои=- 
ETF от BlackRock – iShares Bitcoin 
Trust ETF (IBIT) – стал глав=ы< 
бе=ефициаро< всей этой «те<ы» 
вокруг спотовых криптофо=дов. 
IBIT достиг капитализацию в 
$10 <лрд всего за 39 торговых 
д=ей после запуска. По да==ы< 
Bloomberg Intelligence, только 
около 4% из более че< 3000 ко-
тирующихся =а а<ерика=ской 
бирже ETF и<еют активы =а 
су<<у более $10 <лрд.  Сегод=я 
под управле=ие< IBIT уже более 

$13 <лрд. На третье< <есте по 
капитализации среди спотовых 
биржевых криптофо=дов оказал-
ся Fidelity Advantage Bitcoin ETF 
(FBTC), по послед=и< да==ы<, 
его капитализация достигла $8 
<лрд. 

BCC Invest реко<е=дует также 
обратить в=и<а=ие =а следую-
щие биткои=-ETF:

– ProShares Bitcoin Strategy ETF 
(BITO): круп=ейший фьючерс-
=ый биткои= ETF с ры=оч=ой 
капитализацией в $3,2 <лрд;

– Bitwise Bitcoin ETF (BITB): 
управляет $1,69 <лрд, является 
еще од=и< спотовы< битко-
и=-ETF;

– Invesco Galaxy Bitcoin ETF 
(BTCO): <е=ьший фо=д с капи-
тализацией в $393,1 <л=, также 

фокусируется =а це=ах =а спото-
вый биткои=; 

– Volatility Shares 2x Bitcoin ETF 
(BITX): плечевой ETF, управля-
ющий $533,4 <л=, связа= с фью-
черса<и =а биткои=;

– ProShares Short Bitcoin ETF 
(BITI): фо=д, разработа==ый для 
извлече=ия прибыли из паде=ия 
фьючерсов =а Bitcoin, под управ-
ле=ие< =аходится $75,8 <л=.

На Казахста=ской фо=довой 
бирже сегод=я продаются ак-
ции упо<я=утого фьючерс=ого 
ProShares Bitcoin Strategy ETF 
(BITO). Да==ые торгов KASE 
показывают, что с декабря 2023 
года =а бирже были проведе=ы 
сделки с акция<и BITO =а су<<у 
в $967 тыс. Хотя BITO является 
фьючерс=ы< биткои=-ETF, этот 
при<ер свидетельствует о ра-
стуще< и=тересе казахста=ских 
и=весторов к криптовалюта<, 
полагает Афи=а Миао.

ВозможноEFи 
и риEки инвеEFиций 
в биржевые 
крипFофонды

Одобре==ые а<ерика=ски< 
регуляторо< биржевые крипто-
фо=ды =есут в себе как =овые 
воз<ож=ости, так и допол=итель-
=ые риски для и=весторов.

«М=огие и=весторы и=тере-
суются влия=ие< спотового 
биткои=-ETF =а фи=а=совые 
ры=ки, как традицио==ые, так 
и криптовалют=ые, а также =а 
блокчей=-и=дустрию в цело<. 
В первую очередь опти<исты 
ожидают, что это будет способ-
ствовать даль=ейше<у в=едре-
=ию и и==овация< в этой сфере, 
поскольку легити<изация и 
доступ=ость ETF будет позитив=о 
воспри=ята достаточ=о широки< 
круго< поте=циаль=ых крипто-
и=весторов. Все эти позитив=ые 
последствия вероят=ы, =о их 
раз<ер и <асштаб труд=о преду-
гадать», – ко<<е=тирует Жасла= 
Мадиев. 

И=вестирова=ие в биткои=- 
ETF включает в себя =есколько 
воз<ож=ых рисков для и=весто-
ров, от<ечает Мадиев. Прежде 
всего это связа=о с высокой 
волатиль=остью биткои=а и 

других криптовалют, и соот-
ветствующие биржевые фо=ды 
также <огут быть подверже=ы 
существе==ы< це=овы< из<е-
=е=ия<. Второй ключевой <о-
<е=т – и=весторы в BTC ETF 
и=вестируют в фо=д, который 
приобретает биткои=, =о при 
это< =е владеют биткои=о< 
=епосредстве==о, те< са<ы< 
о=и огра=иче=ы в воз<ож=ости 
использова=ия криптовалюты 
=апря<ую. Не <е=ее важ=ы 
управле=ческие и операцио==ые 
риски, которы< подверже=ы все 
биржевые фо=ды. 

Также стоит учитывать регу-
лятор=ые риски (ры=ок крипто-
валют подверже= актив=ой 
регуляции в различ=ых юрис-
дикциях). ETF =аходятся в сфере 
регулирова=ия Зако=а об и=вес-
тицио==ых ко<па=иях 1940 
года (Investment Company Act 
of 1940), что дает и=вестора< 
=екоторую гара=тию, =о, с дру-
гой сторо=ы, делает стои<ость 
биткои=а более восприи<чивой 
к реше=ия< SEC. 

«Bitcoin-ETF – это высоко рис-
кова==ый и=вестицио==ый и=-
стру<е=т. Риски обыч=о ко<пе=-
сируются ша=со< более высоко-
го воз=агражде=ия. Угрозой в 
да==о< случае является потеря 
средств в результате волатиль=о-
сти или =еправиль=о выбра==ой 
и=вестицио==ой стратегии. По-
это<у очевид=ая воз<ож=ость 
– это диверсифицировать свои 
вложе=ия и часть из =их и=вес-
тировать в фо=ды Bitcoin-ETF, 
чтобы поте=циаль=о получить 
большую выгоду, че< от и=вести-
ций в классические и=стру<е=-
ты», – советует Д<итрий Заика.

Не все управляющие актива<и 
считают спотовые биткои=-ETF 
подходящи<и для и=дивидуаль-
=ых и=весторов, учитывая исто-
рию взлетов и спадов биткои=ов. 
Vanguard, входящий в большую 
тройку и=вестко<па=ий США, 
заявил, что =е пла=ирует пред-
лагать биткои=-ETF и другие 
продукты, связа==ые с крипто-
валютой, =а своей брокерской 
платфор<е. Гига=т по управле-
=ию актива<и в свое< =едав=е< 
сообще=ии в блоге =азвал бит-
кои= «скорее спекуляцией, че< 
и=вестицией». 

В DAMU Capital Management  
солидар=ы с <=е=ие< Vanguard: 
«Мы, как ко<па=ия, =е реко<е=-
дуе< свои< клие=та< и=вести-
ции в криптовалюты, считая их 
специфически< спекулятив=ы< 
и=стру<е=то<, и =е поддержи-
вае< их в таких и=вестицио=-
=ых реше=иях. Что касается 
долгосроч=ых стратегий, то <ы в 
=ашей ко<па=ии остае<ся скеп-
тика<и биткои=а и криптовалют 
в цело<. Наша позиция заключа-
ется в то<, что криптовалюты – 
это и=стру<е=т для спекуляций, 
=е и<еющий фу=да<е=таль=ой, 
базовой це==ости. При=и<ая во 
в=и<а=ие, что =и оди= актив =е 
<ожет расти беско=еч=о, те< бо-
лее таки<и высоки<и те<па<и, 
как биткои=, =еизбеж=о =а ры=-
ке =аступит точка =асыще=ия 
спроса, когда ра=ее купившие 
биткои=ы и=весторы захотят 
зафиксировать свою прибыль, 
продав их. Од=ако =овых поку-
пателей =а биткои= <ожет =е 
=айтись и це=ы =а =его <огут 
обрушиться оче=ь быстро», – за-
ключил ге=директор ко=салти=-
говой ко<па=ии. 

Ограничение ответственности

Kursiv обращает внимание на 

то, что приведенный выше ма-

териал носит исключительно 

информационный характер и не 

является предложением или реко-

мендацией совершать какие-либо 

сделки с ценными бумагами и 

иными активам.

Биткои=-ETF привлекают де=ьги 
рекорд=ы<и те<па<и

КурE биFкоина E моменFа запуEка 
EпоFовых BTC ETF, $

ИEFочник: Investing.com
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КурE биFкоина в динамике, $
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Денежные поFоки EпоFовых биFкоин-ETF
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28 618,1 

IBIT (BlackRock) FBTC (Fidelity) ARKB (Ark 21Shares) BITB (Bitwise) BTCO
(Invesco
Galaxy)

BRRR
(Valkyrie)

HODL
(VanEck)

EZBC
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Templeton)

BTCW
(WisdomTree)

DEFI
(Hashdex)

Капитализация, $ <л= на момент запус>а (11.01.2024) пос?еднее значение (08.03.2024)
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и дальнейшую эксплуатацию за-
вода по производству ТВЭЛов. В 
2021 году «Казатомпром» продал 
49% доли дочерней компании 
«Орталык» (сейчас добывает на 
участке Центральный и место-
рождении Мынкудук, а в 2022 
году завершила опытно-про-
мышленную добычу на место-
рождении Жалпак) за $435 млн 
китайскому партнеру, который 
в рамках сделки гарантировал 
покупку продукции «Ульба-ТВС». 
Этот завод был введен в экс-
плуатацию в декабре 2020-го, 
в течение следующего года 
прошел сертификацию у вла-

дельца технологии производства 
тепловыделяющих сборок и был 
признан сертифицированным 
поставщиком ядерного топлива 
для китайских АЭС. 

История возникновения заво-
да определила географию поста-
вок. Первые поставки ТВЭЛов 
начались в 2022 году, по его 
итогам было отгружено продук-
ции на сумму $51,1 млн. В 2023 
году – на $252,9 млн, прирост 
составил 395%. Весь объем идет 
по китайскому направлению. 
В общей структуре товарного 
экспорта РК поставки этой про-
дукции заняли 29-е место. 

Евр>?а убавляет, К<та= 
< Р>сс<я ?р<бавляют  

Kursiv Research определил че-
тыре ключевых направления для 
анализа продуктовой структуры 
экспорта: ЕС-27, страны ЕАЭС 
и Центральной Азии, а также 
Китай. Наименее сложная ситуа-
ция с Евросоюзом, поскольку 
львиную долю казахстанского 
экспорта в этом направлении 
составляют сырая нефть, газ и 
нефтепродукты. Сокращение 
добычи углеводородов или сни-
жение цен приводит к падению 
поставок. В отчетном периоде 
экспорт в ЕС-27 на фоне падения 

нефтяных котировок, как уже 
упоминалось, сократился на 
4,3% (до $31 млрд).

Китай – среди четырех ключе-
вых экспортных направлений из 
топ-10, по которым наблюдается 
прирост экспортной выручки. 
Сумма поставок в КНР выросла 
на 12,6% (до $14,7 млрд). Если 
разобрать структуру экспорта, в 
которой на топ-10 товаров в этом 
направлении приходится 87,3% 
выручки, то ситуация видится 
вполне оптимистической.

Сократились всего три по-
зиции: сырая нефть (–8,2%), 
катодная медь (–20%), высоко-

у гл е р о д и с т ы й  ф е р р о х р о м 
(–2,2%), сумма потерь по ним 
составила $819,3 млн. Потери 
перекрыла возросшая выруч-
ка по отгрузкам медных руд и 
концентратов (+39,1%, или 
дополнительные $778,3 млн), 
природного газа (+21,2%; $256,2 
млн), урана (+67%; $502,5 млн), 
необработанного цинка, содер-
жащего в массе более 99,99% 
цинка (+442,9%; $220,3 млн). 
Дополнительную сумму денег 
обеспечили поставки ТВЭЛов, 
которые также вошли в топ-10 
по объему выручки. 

Если рассматривать структу-
ру наиболее быстрорастущих 
экспортных продуктов (по от-
дельным направлениям сумма 
отсечения составляет $10 млн) 
в китайском направлении, то 
выделяются поставки нефте-
продуктов – полипропилена 
и бензола. Они выросли с ну-
левых значений в 2022 году. 
В минувшем году отгрузки 
полипропилена в КНР принес-
ли стране $40,8 млн, бензола 
– $11,4 млн. Напомним, в но-
ябре 2022 года «КазМунайГаз» 
запустил один из крупней-
ших индустриальных долго-
строев страны – Kazakhstan 
Petrochemical Industries Inc., 
первая фаза которого предпо-
лагает производство 500 тыс. 
тонн полипропилена в год (или 
1% мирового производства). 
В 2023 году отгрузки в Китай 
сгенерировали 48,6% выручки 
от поставок полипропилена на 
зарубежные рынки. Россия с 
долей в 40,9% является вторым 
крупнейшим покупателем этой 
продукции, третьим – Польша, 
этот рынок принес нам 3,1% от 
всего денежного потока. 

 Наблюдается рост экспорта 
в три страны ЕАЭС: поставки 
в РФ выросли на 7,7% (до $9,8 
млрд), в Кыргызстан – на 35,8% 
(до $1,1 млрд), в Армению – на 
18,9% (до $333,5 млн). Отгрузки 
в Беларусь, наоборот, сократи-
лись на 16,5% (до $155,8 млн). 
В результате экспорт в страны 
ЕАЭС прибавил 9,5%. 

Россия, на которую прихо-
дится 89% экспорта в ЕАЭС, 
нарастила импорт из Казахстана 
по шести позициям из топ-10: 
уран (+66,6%), оцинкованный 
плоский прокат (+16,6%), не-
агломерированные железные 
руды и концентраты (+37,3%), 
плоский прокат толщиной 3 мм
(+12,7%), медные руды и кон-
центраты (+114,6%), прочее зо-
лото (+45,2%). Соответственно, 
в минусе четыре позиции: оксид 
алюминия (–7,8%), плоский 
прокат толщиной более 10 мм 
(–22,1%), концентраты драго-
ценных металлов (–44,3%) и 
природный газ (–6,8%). 

 В российском направлении 
самая низкая товарная концен-
трация по сравнению с другими 
ключевыми торговыми парт-
нерами – десятка крупнейших 
поставок забирает на себя только 

36,1% в структуре всего экспорта 
РК в РФ. 

В списке десяти быстрорасту-
щих позиций по российскому 
направлению превалирует об-
работанная продукция. Среди 
машиностроительной продукции 
выделяются вагоны (открытые, 
с несъемными бортами высотой 
более 60 см; +5109%), полнопо-
воротные машины (+1939%), 
самосвалы (+1815%), обраба-
тывающие центры (1340%) и 
автомобили с объемом двигателя 
1–1,5 литра (+855%). Поставки 
частей печей выросли с нулевых 
значений до $12 млн в 2023 
году. Два вида продукции легкой 
промышленности отметились 
взрывным ростом: поставки жен-
ской одежды из прочего текстиля 
выросли с нулевых значений до 
$33,4 млн, мужских пальто – на 
734%. И только одна позиция 
представляет ГМК – отгрузки 
необработанного цинка (с со-
держанием цинка в массе менее 
99,99%) выросли с нулевых зна-
чений до $29,1 млн. 

Экспорт в Центральную Азию 
в 2023 году сократился на 3,2%. 
Спад связан преимущественно 
с охлаждением торговли с Уз-
бекистаном, на долю которого 
приходится 57% торговли со 
странами этого региона. От-
грузки в узбекском направлении 
упали на 13,8% (до $3,1 млрд), в 
таджикском – на 2% (до $859,3 
млн). Две центральноазиатские 
страны нарастили объемы: Кыр-
гызстан (+35,8%; почти до $1,1 
млрд) и Туркменистан (+16,7%; 
до $397,2 млн).

В структуре поставок основ-
ному торговому партнеру в ЦА 
– Узбекистану – главные десять 
продуктов занимают 52,7%. 
Спад наблюдается по четырем 
позициям, причем сократился 
экспорт многолетнего лидера в 
южном направлении – мягкой 
пшеницы (–3,3%), а также сталь-
ной заготовки прямоугольного 
и квадратного поперечного се-
чения (–18,3%), медных руд и 
концентратов (–62,7%) и смарт-
фонов (–81,1%). Выросли следу-
ющие товарные позиции: мука 
(+18,4%), удобрения, содержа-
щие азот и фосфор (+115%), 
среднеуглеродистые стальные 
полуфабрикаты (+30,1%), под-
солнечное и сафлоровое масло 
(+18,1%) и прочие дистилляты 
(+51,3%). 

Среди самых быстрорастущих 
(с объемом поставок свыше 
$10 млн в отчетном периоде) 
выделяются поставки самосва-
лов, холодильников, пультов/
панелей и обрушенного риса; 
все они выросли с нулевых зна-
чений в 2022 году. В категории 
быстрорастущих прочий КРС 
(+883%), минеральная и гази-
рованная вода (+620%), алюми-
ниевые бочки (460%), стальная 
заготовка, кроме квадратного 
сечения (+445%), картонные 
ящики (+284%) и бурый уголь 
(+266%).

Kursiv Research ?@о-
анализи@овал EF@GкFG@G 
экE?о@Fа КазахEFана ?о 
иFогам 2023 года, чFобы 
выявиFь Fочки @оEFа и 
EF@еEEа ?о оEновным 
на?@авлениям. 

Аскар МАШАЕВ

В 2023-м казахстанский экс-
порт сократился на 7% в годовом 
выражении. Годом ранее этот 
показатель вырос на 40,2%. За 
последние пять лет это третий 
спад, в 2019–2020 годах также 
наблюдалось уменьшение экс-
портной выручки. 

Kursiv Research в очередном 
обзоре разбирает, какие факторы 
вызвали спад товарного экспорта 
РК и какие новые точки роста 
наметились в прошлом году. 

Нефть вн<з, уран вверх
Денежный поток от экспорта 

товаров из Казахстана по итогам 
2023 года составил $78,7 млрд. 
7%-ное сокращение вызвано пре-
жде всего уменьшением выручки 
от реализации сырой нефти, доля 
которой остается преоблада-
ющей в структуре экспорта РК 
(по итогам 2023 года – 53,8%). 
Поэтому любые изменения в 
нефтянке соответствующим 
образом проецируются на со-
вокупные показатели внешней 
торговли РК. 

Нефтяная отрасль Казахстана в 
отчетном году добыла и отправи-
ла за рубеж больше, чем это было 
в 2022-м: на 6,8 и 8,4% соответ-
ственно. Но падение нефтяных 
котировок было глубже этих зна-
чений. Например, среднегодовая 
цена на эталонную марку Brent 
упала на 17,2%. В этих условиях 
нефтяники недосчитались $4,6 
млрд, в то время как весь товар-
ный экспорт РК сократился на 
$5,9 млрд. В целом поставки неф-
ти за рубеж принесли Казахстану 

$42,3 млрд, что на 9,8% меньше 
результата 2022-го.  

Еще шесть позиций в топ-10 
ключевых экспортных товаров 
РК закрыли год с отрицательным 
результатом. Выручка сокра-
тилась по поставкам катодной 
меди (до $2,8 млрд; –12,5%), вы-
сокоуглеродистого феррохрома 
(до $1,8 млрд; –25,1%), мягкой 
пшеницы (до $1,6 млрд; –11,4%), 
нефтяных масел (до $1,1 млрд; 
–25,2%), необработанного сере-
бра (до $642 млн; –2,8%) и муки 
(до $579 млн; –23%). 

Только три позиции закрыли 
2023-й с положительным ре-
зультатом. Выручка от экспорта 
урана выросла до $3,4 млрд, 
прибавив к прошлогоднему ито-
гу 31,2%. Такой рост произошел 
скорее благодаря удорожанию 
продукции, нежели увеличению 
объема отгрузок. Средняя цена 
реализации по группе «Казатом-
пром» выросла на 26,7%, тогда 
как объем поставок увеличился 
на 10,5%, следует из отчета нац-
компании по итогам минувшего 

года. Добавим, что уран занял 
второе место – последний раз 
такая ситуация была в 2016 году.

Экспортный продукт РК под 
номером три – медные руды и 
концентраты. Выручка, превысив 
$3 млрд, выросла сразу на 30,4%. 
Показатель был поддержан вну-
тренним производством: добыча 
медных руд выросла на 6%, вы-
плавка концентрата увеличилась 
на 9%, в то время как тонна этого 
цветного металла подешевела с 
$8,8 тыс. в 2022 году до $8,5 тыс. 
по итогам 2023-го. 

На топ-10 экспортных товаров 
РК в отчетном периоде пришлось 
74,8% всего экспорта. Годом ра-
нее топ-10 собирали 75,1% сово-
купного экспорта. Товарная кон-
центрация экспорта сократилась 
из-за проблем с углеводородами, 
но остается высокой. Динамика 
ключевых экспортных позиций 
отразилась на географической 
структуре внешней торговли. 
Удешевление нефти и некоторых 
металлов привело к смене фокуса 
экспортеров. 

В денежном выражении боль-
ше всего сократился экспорт в 
ЕС-27, куда направляется преиму-
щественно нефть. Если в 2022-м
Казахстан экспортировал товары 
на $32,4 млрд, то в минувшем 
году – почти на $31 млрд (–4,3%). 
Отгрузки сократили и другие 
страны из топ-10, которым в 
торговле с РК интересна главным 
образом наша нефть. Среди них 
Турция (–16,5%), Южная Корея 
(–16,1%), Сингапур (–9,2%) и 
Швейцария (–12,6%). 

Быстрее, б>льше, 
стаб<льнее 

Kursiv Research в своих обзо-
рах составляет топ-10 быстро-
растущих экспортных позиций, 
чтобы дополнительно подсве-
тить экономические процессы, 
происходящие у нас. Собствен-
но, группа быстрорастущих 
товаров вполне может быть 
дополнительным индикатором, 
отображающим сис темные 
успехи или провалы в экспорт-
ной деятельности РК, также 

это помогает выявить будущих 
экспортных чемпионов.

Для выявления быстрорасту-
щих статей экспорта берутся 
позиции с величиной более $25 
млн в отчетном периоде, которые 
делятся на показатель предыду-
щего года. Отсечение в $25 млн 
производится, чтобы исключить 
из анализа возможные неустой-
чивые контракты. 

При рассмотрении десяти наи-
более быстрорастущих статей 
всего товарного экспорта РК 
выделяется взрывной рост с 
практически нулевых значений 
по двум позициям. Экспорт жен-
ской одежды из прочего текстиля 
в 2023 году составил $33,4 млн 
(в 2022-м – всего $15). Поставки 
необработанного цинка, содер-
жащего по массе менее 99,99% 
цинка, выросли с $306,2 тыс. в 
2022 году до $39,3 млн в 2023-м. 

Всплеск по первой позиции, 
по всей видимости, связан с 
реэкспортом. На это указывают 
умеренный прирост индекса 
промышленного производства 

в легкой промышленности и 
аномальная динамика завоза 
женской одежды (ТН ВЭД 6204) в 
Казахстан – в 2023 году на $521,7 
млн. Хотя в предыдущие годы, в 
2018-м и 2019-м, до пандемии 
COVID-19 и российско-украин-
ского конфликта, сумма импорта 
колебалась в пределах $120 млн. 

 Казахстанская экономика ста-
бильно поставляет на внешние 
рынки необработанный цинк. 
Если анализировать отгрузки по-
следних пяти лет, то до 2023 года 
необработанный цинк шел в двух 
категориях. Первая (и по объему 
преобладающая) – это необра-
ботанный цинк, содержащий по 
массе более 99,99% цинка, вто-
рая – сплавы. В 2023 году к этому 
списку добавились поставки 
необработанного цинка, содер-
жащего по массе менее 99,99% 
цинка; можно предположить, что 
казахстанские производители 
по запросу рынка расширили 
номенклатуру выпуска. 

Из топ-10 быстрорастущих 
экспортных позиций по итогам 
2023 года наиболее устойчивыми 
являются поставки тепловыде-
ляющих элементов (ТВЭЛы). Их 
производит завод «Ульба-ТВС», 
который создан двумя атомными 
компаниями – казахстанским 
«Казатомпромом» и китайским 
CGNP. 

Краткая история этого про-
екта: в конце 2015 года двумя 
атомными компаниями создано 
юридическое лицо «Ульба-ТВС», 
ответственное за организацию 
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КАРТА ЭКСПОРТНЫХ НАПРАВЛЕНИЙ, 
СТРУКТУРА ТОВАРНЫХ ГРУПП
И ДИНАМИКА ЭКСПОРТА ТОВАРОВ
РК В 2023 ГОДУ
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Топ-10 экспорт=ых товаров РК в 2023 году
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* Учитывались группы с объе<о< экспорта более $25 <л=.
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Топ-10 статей экспорта РК в РФ по итога< 2023 года
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Топ-10 быстрорастущих статей экспорта РК
в РФ в 2023 году
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Объявления
 ТОО «Бозок Групп», БИН 181240016289, сооб-

щает о своей ликвидации. Претензии принимаNтсO 
в течение двух месOцев со днO публикации объOв-
лениO по адресу: г. Астана, р-н Есиль, пр. Кабанбай 
батыра, д. 42, кв. 194. Тел. +7 776 181 19 59.

 ТОО «АOаннова», БИН 231040015384, сообщает 
о своей ликвидации. Претензии принимаNтсO в 
течение двух месOцев со днO публикации объOвле-
ниO по адресу: г. Алматы, ул. Ауэзова, д. 175, кв. 9. 
Тел. +7 700 266 32 82.

 ТОО «IT PROJECT INVESTMENTS (ITPI)», БИН 
150840000177 (печать утерOна и считаетсO не-
действительной), сообщает о своей ликвидации. 
Претензии принимаNтсO в течение двух месOцев со 
днO публикации объOвлениO по адресу: г. Астана, 
ул. Бектурова, 1/2. Тел. +7 778 812 10 37. 

 ТОО «Grubrainas Company», БИН 170440010906, 
сообщает о своей ликвидации. Претензии прини-
маNтсO в течение двух месOцев со днO публикации 
объOвлениO по адресу: г. Астана, ул. Валиханова, 
3/1, кв. 39. Тел. +7 701 512 00 40.

 ТОО «Софтфин», БИН 221140017085, сообщает 
о своей ликвидации. Претензии принимаNтсO в те-
чение двух месOцев со днO публикации объOвлениO 
по адресу: г. Астана, пр. Кабанбай батыра, д. 59Б, 
кв. 32. Тел. +7 705 643 85 02.

 ТОО «Eleсtro Energi», БИН 171140000673, 
сообщает о своей ликвидации. Претензии прини-
маNтсO в течение двух месOцев со днO публикации 
объOвлениO по адресу: г. Алматы, ул. Ержанова, 
д. 192А. Тел. +7 705 142 85 45, e-mail: kozlov.d@
mail.ru

 ТОО «UBER Almaty», БИН 170740005603, 
сообщает о своей ликвидации. Претензии прини-
маNтсO в течение двух месOцев со днO публикации 
объOвлениO по адресу: г. Алматы, ул. Бокеева, 
д. 128. Тел. +7 707 325 48 68.

 Договоры о долевом участии в жилищном 
строительстве. SH - Б4 - 102MM и SH - Б4 - 103ММ 
от 20.04.2021 на парковочные места 102 и 103 по 
адресу: г Астана, ул. Керей Жанибек хандары, 42, 
в свOзи с утерей считать недействительными.

Довезти до предела 
Как и с кем автобренды из Китая конкурируют на казахстанском рынке

> стр. 1

«Корейцы» и вторичка
Официальные дистрибьNторы 

китайских брендов в большин-
стве своем отказались отвечать 
на вопрос, кто их основной кон-
курент на казахстанском рынке. 
ИсклNчением стали представи-
тели бренда Omoda в Казахстане. 
Они отметили, что основным 
своим конкурентом на местном 
рынке считаNт корейский и 
Oпонский автопром. 

«По качеству и оснащенности 
китайский автопром не уступает 
известным корейским, Oпонским 
брендам, а вот по цене может 
предложить более выгодные 
условиO длO потребителO», – про-
комментировали в компании 
Aster, OвлONщейсO официаль-
ным дистрибьNтором Omoda 
и Jaecoo. Оба входOт в концерн 
Chery Automobile. 

В самом Сhery на вопрос «КуD-

Eива» о своих главных конкурен-
тах четкого ответа не дали, хотO 
и сравнили своN обновленнуN 
Tiggo 8 PRO Max с корейским 
Kia Sorento. По мнениN предста-
вителей Сhery, эта модель вы-
игрывает сравнение с корейским 
кроссовером в технологиOх и 
безопасности и стоит при этом 
дешевле на 3,7 млн тенге.

«Я далек от мысли, что ки-
тайские автобренды ведут кон-
солидированнуN политику, не 
конкурируO друг с другом в целOх 
захватить казахстанский рынок», 
– говорит председатель Незави-
симого автомобильного соNза 
(НАС) ЭдуаDд Эдоков. Он не 
отрицает внутреннNN конкурен-
циN китайских авто в Казахстане, 
но уверен, что в нашей республи-
ке основным конкурентом длO 
брендов из Поднебесной OвлO-
NтсO подержанные автомобили 
европейских, американских, 
Oпонских и других марок. 

«Ценник на новых «китайцев» 
начинаетсO от 7 млн в дилерских 
центрах. Это как раз среднOO 
цена подержанного автомоби-
лO в неплохом состоOнии. Те 
потребители, которые были 
нацелены на подержанные авто, 
посмотрев, что за эти же деньги 
можно купить у дилера новый 
автомобиль с гарантией, сер-
висным обслуживанием, пред-
почли такой вариант. Многие 
казахстанцы впервые покупаNт 
машину из салона, и ценник на 
китайские авто им это позволOет. 
Это первый сегмент, в котором 
конкурируNт китайцы, если мы 
говорим о моделOх массового 
спроса», – продолжает Эдоков. 

В сегменте новых автомоби-
лей, полагает председатель НАС, 
главным оппонентом «китайцев» 

остаNтсO «корейцы». «Статисти-
ка за прошлый год показывает, 
что больше всего в Казахстане 
продаNтсO корейские бренды. 
Но цена на корейские авто при 
неплохом качестве начинаетсO 
не от 7 млн, а от 8,5–9 млн. Но 
«китайцы» берут не только це-
ной – они берут оснащением, 
дизайном. Потому что автопро-
изводители из КитаO в послед-
ние годы много вкладываNт в 
разработку, покупаNт западных 
инженеров, выкупаNт целые 
дизайнерские студии. С точки 
зрениO функционала, при равной 
цене в китайских моделOх можно 
увидеть больше электронных 
помощников, дисплеев и прочей 
дополнительной «начинки», – 
отмечает глава НАС. 

Третий важный соперник длO 
автобрендов из Поднебесной, по 
словам Эдокова, это бестселлер 
на местном рынке – Chevrolet 
Cobalt. Эта модель уступает в 
функционале, но привлекает ка-
захстанцев своей ценой, говорит 
Эдуард Эдоков. 

«Совокупно все китайские 
бренды занимаNт около 20% 
рынка. Но Chevrolet или Hyundai 

в отдельности продали больше, 
чем все китайские бренды вместе 
взOтые. Поэтому пока речь не 
идет о конкуренции китайских 
брендов между собой и тем более 
между суббрендами в составе 
одного концерна. Прежде всего 
сейчас речь идет о закреплении 
китайских брендов на рынке в 
целом, об их позиционирова-
нии и дальнейшей стратегии», 
– считает директор Агентства 
мониторинга и анализа автомо-
бильного рынка (АМААР) АDтуD 

МиEкаDян.

Искусство продаж
У китайских автопроизводите-

лей на зарубежных рынках есть 
общаO болеваO точка, и это одна 
из причин, почему сейчас между 
ними нет жесткой конкурен-
ции в Казахстане. Речь идет об 
устоOвшемсO мнении о низком 
качестве машин из КитаO (вне 
зависимости от бренда) – и этот 
негатив переломить до конца 
еще не удалось. 

Создатель отраслевой систе-
мы сквозной и бизнес-анали-
тики Strike Analytics Иван Куц 
специализируетсO на марке-

тинге в автомобильной отрас-
ли. По его мнениN, китайские 
компании недостаточно уде-
лONт вниманиO маркетингу и 
продвижениN, поэтому среди 
автолNбителей сохранOетсO 
мнение о низком качестве авто 
из Поднебесной.

«Китайские компании не фоку-
сируNтсO на том, как им продать 
свой автомобиль. Они мыслOт 
на уровне производственников, 
считаO, раз они произвели класс-
нуN машину, ее теперь точно все 
купOт. А это не так. Потому что 
ни в Казахстане, ни в России нет 
такого количества лNдей, как в 
Китае. И рынок не все эти авто-
мобили готов потреблOть в пол-
ном объеме», – считает Иван Куц.

«Дело в том, что наш мозг 
путает знакомое и хорошее. 
Это когнитивное искажение, 
присущее лNдOм. Именно на 
этом принципе базируетсO 
всO реклама, пиар, маркетинг. 
Чтобы сделать что-то в пред-
ставлении лNдей хорошим, 
нужно сделать это знакомым. 
Так формируетсO внутреннее 
ощущение довериO. Если бы 
дистрибьNторы и представи-

тели брендов делали это актив-
нее, они бы увеличили доверие 
к своим авто и достигли бы 
того, что их машины бы начали 
хотеть покупать. То же самое 
делали европейские, амери-
канские, Oпонские и корейские 
бренды. И у них это отлично 
получилось. У «китайцев» пока 
получаетсO хуже, но и они до 
этого дойдут», – продолжает он.

По мнениN спикера, авто-
брендам на этом этапе важно 
по максимуму вкладыватьсO в 
узнаваемость на местном рынке.

Работу в этом направлении 
можно заметить у всех китайских 
брендов, которые, повышаO своN 
узнаваемость, помогаNт и своим 
«соотечественникам», менOO 
в целом парадигму о качестве 
продукта madе in China.

Все средства хороши
Артур МискарOн считает, что 

в конечном счете в гонке за 
лидерство на рынке выиграNт 
бренды, чье производство будет 
локализовано. Из китайских 
брендов в Казахстане уже соби-
раNтсO Jetour и Jac. Последний, 
к слову, присутствует в стране 

дольше остальных – с 2015 года. 
В 2025 году Astana Motors начнет 
производство китайских авто 
Chery, Haval, Changan со сваркой 
и окраской. 

Пока же в борьбе за покупателO 
китайские автобренды снижаNт 
цены и предлагаNт хорошие 
скидки, которые были запущены 
в канун нового года, но продол-
жаNт действовать до сих пор. 
Например, кроссовер UNI-K от 
Changan у официального дилера 
стоит 12,9 млн тенге. ХотO бук-
вально месOц назад эта модель 
была на полтора миллиона до-
роже. А в ноOбре 2023-го ценник 
на него начиналсO от 15,9 млн 
тенге. ARRIZO 8 и Tiggo 8 PRO от 
Chery стали дешевле на 600 тыс. 
тенге с декабрO 2023-го. Haval 
M6 сбросил за этот месOц 1 млн, 
а Haval Dargo X – 2,5 млн. 

Помимо скидок дилеры сов-
местно с банками предлагаNт 
выгодные условиO кредитованиO 
и рассрочки. Например, до 15 
марта казахстанцы могут купить 
некоторые модели Chery без 
первоначального взноса. Также 
без первоначалки уже несколько 
месOцев доступны Haval M6.

Коллаж: Илья Ким

Фото: Илья Ким
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Сервисные офисы А?@аты

КоличеEFво 
коворкингов Общая площадь КоличеEFво рабочих 

меEF в open space
КоличеEFво рабочих 

меEF в EервиEных 
офиEах

(Eредневзвеш. 93) – цена 
рабочих меEF в open 

space 

(Eредневзвеш. 170) – цена 
рабочих меEF

в EервиEных офиEах
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ИEFочник: Bright Rich | CORFAC International
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* ЧаEFь попавших в график коворкингов уже закрылаEь. 

КоличеEF6о 7ибких 
офиEо6 6 АлмаFы EFре-
миFельно раEFеF чеF-
6ерFый 7од подряд. 
Ин6еEFоры перепрофи-
лируюF 6 ко6оркин7и 
клаEEичеEкие офиEы, 
конференц-залы и даже 
Fор7о6ые ценFры – по-
я6илаEь информация, 
чFо ко6оркин7ом Eоби-
раюFEя EделаFь поEFра-
да6ший 6о 6ремя КанFа-
ра ТЦ Promenade. 

Ната?ья КАЧАЛОВА

«Promenade в =>в>м ф>рмате – 
эт> уд>б=>е к>в>рки=г-пр>стра=-
ств> в сам>м це=тре Алматы», 
– указа=> =а сайте Retail Space 
Global, к>мпа=ии, за=имающей-
ся развитием и управле=ием 
т>рг>в>й =едвижим>стью. П>-
г>релец, в ми=увшем г>ду пла-
=ир>вавший сме=ить к>=цепт 
ТЦ =а фудм>лл, где д>ля т>рг>вых 
пл>щадей с>кратилась бы д> 
трети, =едав=> в>все >тказался 
>т т>рг>вли в п>льзу гибких 
>фис=ых пр>стра=ств. 

И эт> гл>баль=ый тре=д. Опе-
рат>р IKEA – Ingka Group – =а 
ф>=е упадка классических ТРЦ 
и=вестир>вал 60 мл= евр> в 
разраб>тку =>в>й к>=цепции 
св>их meeting place (так к>м-
па=ия =азывает св>и т>рг>вые 
це=тры). К>мпа=ия =амере=а 
перейти >т ф>рмата приг>р>д-
=ых к к>мпакт=ым г>р>дским 
ТРЦ, в к>т>рых кр>ме пр>чег> 
п>явятся к>в>рки=ги в стиле 
WeWork. «Люди ищут це=тры 
>браза жиз=и, места для встреч», 
– цитирует WSJ сл>ва старшег> 
вице-президе=та к>=салти=г>-
в>й фирмы Avison Young Бэйрда 
Кэмерона. 

Какие еще тре=ды =аблюда-
ются в сегме=те гибких >фис>в в 
Алматы, «КурEи6» уз=ал у участ-
=ик>в ры=ка.

Поко?ение Z
«Если пр>а=ализир>вать в>з-

раст п>сетителей к>в>рки=г>в, 
т> эт> в >с=>в=>м м>л>дые люди 
>т 22 д> 30 лет, предп>читаю-
щие св>б>д=ые пр>стра=ства, 
д>ступ=ые 24/7», – г>в>рит к>=-
сульта=т п> в>пр>сам стратегии 
и >пераци>==>й эффектив=>сти 
Strategy& Казахста= (вх>дит в 
структуру PwC) БахFияр СулFан.

Уже к 2025 г>ду п>к>ле=ие Z 
и «Альфа» (к>т>рым сейчас >т 
18 д> 25 лет), с>глас=> исслед>-
ва=ию The Future of Time, будут 
с>ставлять 30% =аселе=ия и 27% 
раб>чей силы в мире. П>эт>му 
и=фраструктура к>ммерческ>й 
=едвижим>сти п> всему миру 
уже сейчас адаптируется п>д 
их п>треб=>сти. Казахста= =е 
исключе=ие. 

Триггер>м для =ачала тра=с-
ф>рмации казахста=ск>г> ры=ка 
>фис=>й =едвижим>сти стал 
COVID-19, к>гда б>льшая часть 
к>мпа=ий была вы=ужде=а пе-
ревести с>труд=ик>в =а уда-
ле==ую раб>ту или гибрид=ый 
график. Эт>т тре=д сф>рмир>вал 
п>треб=>сть в гибк>м >фис=>м 
пр>стра=стве, п>дт>лк=ув спр>с 
=а к>в>рки=ги. А п>след>вавшие 
в 2020-м в>л=ы рел>каций р>с-
сия= и переезд в Казахста= пред-
ставительств между=ар>д=ых 
к>мпа=ий серьез=> п>высили 
зап>л=яем>сть г>т>вых к въезду 
гибких раб>чих пр>стра=ств 
как в ф>рмате мест в open space 
(к>в>рки=гах), так и в ф>рмате 
>б>с>бле==ых смарт->фис>в. 

«К>в>рки=ги п>зв>ляют аре=-
дат>ру въехать в п>л=>стью г>т>-
в>е >фис=>е п>меще=ие с =е>б-
х>дим>й мебелью и >ргтех=ик>й, 
чт> дает к>мпа=ии в>зм>ж=>сть 
>ператив=> запустить раб>ту и 
=е закладывать д>п>л=итель=ые 
расх>ды в CAPEX», – >бъяс=яет 
с>>с=>ватель и парт=ер Bright 
Rich | CORFAC International Вик-
Fор За7лумин.

Ос=>в=>й =еуд>влетв>ре==ый 
спр>с =а к>в>рки=ги и смарт- 
>фисы ск>=це=трир>ва= име==> 
в Алматы. Ур>ве=ь вака=сий в 
качестве==ых гибких >фисах с 
>тделк>й в юж=>м мегап>лисе 
=е превышает 1%.

Кратный рост
В  C u s h m a n  &  Wa k e f i e l d 

Kazakhstan г>в>рят, чт> две тре-
ти гибких >фис=ых пр>стра=ств 
в Алматы п>явил>сь п>сле 2020 
г>да. За пери>д с 2020 п> 2022 г>д, 
п> да==ым Strategy& Казахста=, 
пл>щадь гибких >фис>в в Алматы 
удв>илась. На сег>д=я, п> раз=ым 
п>дсчетам, в юж=>м мегап>лисе 
фу=кци>=ирует п>лт>ра десятка 
круп=ых и еще п>чти ст>льк> 
же =еб>льших гибких >фис>в и 
к>в>рки=г>в >бщей пл>щадью 
32–37,2 тысячи «квадрат>в». 

П> да==ым Br ight  Ric h | 
CORFAC International, за первые 

Спр>с =а гибк>сть
За счет чего в А?@аты растет рынок коворкингов и гибких офисов

три квартала ми=увшег> г>да 
п>чти п>л>ви=а (44%) сдел>к 
аре=ды пришлась =а =еб>ль-
шие >фис=ые п>меще=ия (д> 
250 кв. м). Т>льк> за IV квартал 
2023 г>да в г>р>де >ткрыл>сь 
три =>вых гибких >фис =ых 
пр>стра=ства, к>т>рые быстр> 
зап>л=яются аре=дат>рами. 
Эт> уже да==ые Cushman & 
Wakefield Kazakhstan. Оди= 
из >перат>р>в гибких >фис>в 
в ми=увшем г>ду расширил 
св>и п>меще=ия =а 1,2 тыс. 
кв. м. Те, к>му расширяться 
=екуда, перепр>филируют в 
>бслуживаемые >фисы св>и 
к>=фере=ц-залы.

Од=> из =>вых сервис=ых пр>-
стра=ств, п>явившихся в 2023 
г>ду, – Cloud Office в трехэтаж=>м 
зда=ии БЦ Venus – уже п>л=>стью 
зап>л=е=>. Т>льк> к>мпа=ия 
«Я=декс» аре=д>вала здесь 130 из 
750 >фис=ых «квадрат>в». Кр>ме 
=ее резиде=тами стали Bonduelle, 
Airbus, AIB company, China Mobile, 
«Киплуки=г Дистрибьюш=» и 
другие к>мпа=ии, рассказывают 

в к>мпа=ии Bright Rich | CORFAC 
International, выступившей бр>-
кер>м этих сдел>к.

«Аре=д>вать гибкий или клас-
сический >фис с >тделк>й в 
Алматы сег>д=я =епр>ст>, так>е 
предл>же=ие в дефиците. Неред-
к> здесь мы г>в>рим >б >фисах 
в субаре=ду, к>т>рые =е эксп>-
=ируются >ткрыт>», – >тмечает 
Викт>р Заглуми=. 

К?ассовое расс?оение
Жела=ие к>мпа=ий-рел>ка=-

т>в из Р>ссии и к>мпа=ий из 
даль=ег> зарубежья ср>ч=> 
с=ять г>т>вый выс>к>качестве=-
=ый >фис (в б>льши=стве за-
пр>с>в аре=дат>р пла=ирует 
заезд в =>вый >фис в тече=ие 
>д=>г>-двух месяцев) привел> к 
практически п>л=>му вымыва-
=ию таких предл>же=ий с ры=-

ка. П>сле чег> п>те=циаль=ые 
аре=дат>ры переключились =а 
г>т>вые >фисы класс>м =иже. 

«Аре=дат>ры жертвуют клас-
с>м ради г>т>в=>сти», – г>в>рит 
Викт>р Заглуми=.

Эта те=де=ция усилила разрыв 
в це=е аре=ды >фис>в с г>т>в>й 
>тделк>й и в с>ст>я=ии «без >тдел-
ки/требуется рем>=т». С=ачала 
резк> п>д>р>жали >фисы с г>т>-
в>й >тделк>й в классе А, а затем и 
в пр>ектах б>лее =изк>г> класса.

П> да==ым Br ight  Rich | 
CORFAC International, диапаз>= 
став>к аре=ды раб>чих мест 
в сервис=ых >фисах Алматы 
с>ставляет 70–350 тыс. те=ге в 
месяц. Сред=евзвеше==ая став-
ка аре=ды – 170 тыс. те=ге/мес. 
Ставка аре=ды места в open space 
=ах>дится в к>рид>ре 45–153 
тыс. те=ге/мес., сред=евзвеше=-
=ая – 93 тыс. те=ге. 

Несм>тря =а бур=ый р>ст, 
>бъем ры=ка гибких раб>чих 
пр>стра=ств в Алматы п>ка с>-
ставляет лишь >к>л> 3% >т всег> 
>фис=>г> ры=ка мегап>лиса. Н> 

к>в>рки=ги и смарт->фисы бу-
дут и дальше >тв>евывать д>лю 
ры=ка у классических >фис=ых 
ф>рмат>в, сх>дится в> м=е=ии 
б>льши=ств> участ=ик>в ры=ка.

«Классические >фисы вы=уж-
де=ы ме=яться п>д п>треб=>сти 
=>в>г> п>к>ле=ия. Д>ля сервис-
=ых >фис>в будет расти», – увере-
=ы в Strategy& Казахста=.

«Мы видим как выс>кий и=терес 
к ф>рмату с> ст>р>=ы аре=дат>-
р>в, так и б>льшую п>треб=>сть 
в =>вых пр>ектах, – >тмечают в 
Bright Rich | CORFAC International. 
– Перечисле==ые фе=>ме=ы явля-
ются =е сиюми=ут=>й к>=ъю=к-
тур>й ры=ка, а д>лг>ср>ч=ым 
тре=д>м развития >фис=>г> ры=ка 
Алматы. Б>лее т>г>, >=и с>впа-
дают с мир>выми те=де=циями 
движе=ия >фис=>й =едвижим>сти 
в ст>р>=у REaaS (Real estate as a 
service). П>дтвержде=ием эт>г> 
является т>т факт, чт> з=ачитель-
=ая часть между=ар>д=ых к>мпа-
=ий при=яла реше=ие разместить 
св>й >фис име==> в гибких >фис-
=ых пр>стра=ствах».

У рук>в>дителя департаме=та 
к>=салти=га и >це=ки Colliers 
Kazakhstan Па6ла Аношина 
и=>е м=е=ие. «В кратк>ср>ч=>й 
перспективе гибкие >фис=ые 
пр>стра=ства будут в при>ритете, 
так как их м>ж=> >рга=из>вы-
вать спекулятив=> и д>стат>ч=> 
быстр> (даже =а первых этажах 
жилых к>мплекс>в), чт>бы уд>в-
летв>рить текущий спр>с. Н> 
зачастую такие пр>стра=ства 
аре=дуют или л>каль=ые «старта-
перы», или между=ар>д=ые к>м-
па=ии, пла=ирующие вых>д =а 
ры=>к Казахста=а. Для п>след=их 
исп>льз>ва=ие гибких >фис>в 
м>жет >казаться целес>>браз=> 
лишь =а стадии изуче=ия ры=ка 
и =а старте >пераци>==>й дея-
тель=>сти. В п>следующем такие 
к>мпа=ии будут искать класси-
ческ>е >фис=>е п>меще=ие п>д 
расшире=ие штата с>труд=ик>в», 
– г>в>рит >=. 

В  C u s h m a n  &  Wa k e f i e l d 
Kazakhstan считают, чт> сегме=т 
гибких >фис>в будет расти за 
счет пр>фесси>=аль=ых сете-
вых >перат>р>в, предлагающих 
б>льшие >фис=ые пр>стра=ства, 
=ареза==ые =а >б>с>бле==ые 
сервис=ые >фисы.

«Независимые >перат>ры в 
=аст>ящее время представляют 
>к>л> 50% предл>же=ия =а ры=-
ке. Н> =аш а=ализ п>казывает, 
чт> гибкие п>меще=ия аре=д>-
дателя->перат>ра >быч=> пред-
лагают б>лее выс>к>е качеств> 
>бслужива=ия и и=фраструкту-
ры для св>их клие=т>в. В =>вых 
пр>ектах =аблюдается перех>д >т 
>ткрытых пр>стра=ств к>в>рки=-
г>в к закрытым >бслуживаемым 
>фисам. В д>лг>ср>ч=>й перспек-
тиве пр>д>лжат раб>тать т>льк> 
пр>фесси>=аль=> управляемые 
гибкие п>меще=ия, за=имающие 
б>льшие пл>щади», – указа=> в 
>тчете Almaty Marketbeat Q4 2023 
Cushman & Wakefield Kazakhstan. 
Эксперты к>мпа=ии >тмечают, 
чт> =а алмати=ск>м ры=ке уже 
п>являются специализир>ва=-
=ые к>в>рки=г-це=тры. 

О д = и м  и з  т а к и х  м > ж е т 
стать бывший т>рг>вый це=тр 
Promenade. 

Насыщенность рынка офисов, кв. @/тыс. Gе?.

Москва

Санкт-Петербург

Астана

А?@аты

1 613

868

950

491

ИEFочник: Bright Rich | CORFAC International

500 кв. @

32 000 кв. @

ВаканFная
площадь

Общая площадь EервиEных 
офиEов в АлмаFы

ИEFочник: Bright Rich | CORFAC International

Общий объе@ рынка офисной недвижи@ости А?@аты (GLA)

1,1
@?н кв. @

Фото: Shutterstock/vectorart
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ле ?@оде<о=EF@и@ов4ли 5олее 
вз@оEлые г@у??ы к4з4хEF4=Eких 
?оF@е5иFелей. Т4к, ?ок4з4Fель 
CCI у <ужчи= в фев@4ле EоEF4вил 
100,8 ?у=кF4, 4 у же=щи= – 100,6 
?у=кF4. П@и эFо< E@4в=иFель=о 
5ольшее E=иже=ие в фев@4ле 
?@оде<о=EF@и@ов4ли <ужчи=ы 
– =4 2,7 ?у=кF4 (у же=щи= – 2,3 
?у=кF4), в оFличие оF я=в4@Eкой 
вол=ы, когд4 5ольший ?еEEи-
<из< де<о=EF@и@ов4ли и<е==о 
же=щи=ы. 

В ?озиFив=ой зо=е ?@одолж4-
юF оEF4в4FьEя 5олее <олодые 
?оF@е5иFели: <олодежь оF 18 до 
29 леF в фев@4ле де<о=EF@и@уеF 
?ок4з4Fель и=декE4 ?оF@е5иFель-
Eкой уве@е==оEFи в 118,8 ?у=кF4, 
4 у <олодых вз@оEлых оF 30 до 
44 леF ?ок4з4Fель CCI EоEF4вил 
101,1 ?у=кF4. П@и эFо< <олодежь 
оF 18 до 29 леF являеFEя еди=-
EFве==ой воз@4EF=ой г@у??ой, 
?@оде<о=EF@и@ов4вшей @оEF 
?оF@е5иFельEкой уве@е==оEFи 
в фев@4ле – =4 3,7 ?у=кF4, в Fо 
в@е<я к4к <олодые вз@оEлые, к4к 
и оEF4ль=ые воз@4EF=ые г@у??ы, 
в фев@4ле де<о=EF@и@уюF E=иже-
=ие ?оF@е5иFельEкой уве@е==о-
EFи – =4 4 ?у=кF4 @ов=о. Вз@оEлые 
же ?оF@е5иFели уходяF в 5олее 
?еEEи<иEFич=ую зо=у: к4з4х-
EF4=цы оF 45 до 59 леF ?@оде<о=-
EF@и@ов4ли E=иже=ие ?ок4з4Fе-
ля ?оF@е5иFельEкой уве@е==оEFи 
=4 5,4 ?у=кF4 (до 91,8 ?у=кF4), 
к4з4хEF4=цы EF4@ше 60 леF – =4 
4,3 ?у=кF4 (до 89,2 ?у=кF4).

Потребители 
в регионах 

В @егио=4ль=о< @4з@езе @оEF 
у@ов=я ?оF@е5иFельEкой уве@е=-

=оEFи в фев@4ле де<о=EF@и@уюF 
?@еи<ущеEFве==о з4?4д=ые 
@егио=ы – АкFю5и=Eк4я о5л4EFь 
(?ок4з4Fель и=декE4 – 103,2 ?у=-
кF4, +2,1 ?у=кF4), З4?4д=о-К4-
з4хEF4=Eк4я о5л4EFь (96,4 ?у=к-
F4, +1,6 ?у=кF4), М4=гиEF4у Eк4я 
о5л4EFь (116,9 ?у=кF4, +10 ?у=-
кFов). Т4кже E@4в=иFель=о 5оль-
шой ?оF@е5иFельEкий о?Fи<из< 
в фев@4ле ?@оде<о=EF@и@ов4л 
го@од Шы<ке=F (?ок4з4Fель CCI 
в фев@4ле – 108,6 ?у=кF4, +5,5 
?у=кF4 к я=в4@ю), Ту@кеEF4=-
Eк4я (113 ?у=кFов, + 2 ?у=кF4) 
и УлыF4уEк4я (105 ?у=кFов, +6,7 
?у=кF4) о5л4EFи.

ОF<ече==ый в я=в4@е о?Fи-
<из< це=F@4ль=ых и воEFоч=ых 
@егио=ов РеE?у5лики К4з4хEF4= в 
фев@4ле E<е=илEя з=4чиFель=ы< 
уходо< в ?еEEи<иEFич=ую зо=у 

– оEо5е==о в К4@4г4=ди=Eкой 
(–8,9 ?у=кF4, до 90,9 ?у=кF4) и 
П4влод4@Eкой (–9,5 ?у=кF4, до 
91,6 ?у=кF4) о5л4EFях. Пок4з4-
Fели CCI эFих @егио=ов, =4@яду 
E ?ок4з4Fеля<и в КоEF4=4йEкой 
(88,3 ?у=кF4, –10,1 к я=в4@ю) и 
ВоEFоч=о-К4з4хEF4=Eкой (90,5 
?у=кF4, –1,3 ?у=кF4) о5л4EFях, 
являюFEя <и=и<4ль=ы<и оF-
<ече==ы<и з=4че=ия<и, чFо 
дел4еF це=F@4ль=о-воEFоч=ый 
<4к@о@егио= РК (и Eеве@=ый – в 
<е=ьшей EFе?е=и) =4и5олее ?еE-
Eи<иEFич=ы< E ?оF@е5иFельEкой 
Fочки з@е=ия.

П@и эFо<, в оFличие оF Шы<-
ке=F4, коFо@ый в фев@4ле ?@оде-
<о=EF@и@ов4л @оEF ?оF@е5иFель-
Eкой уве@е==оEFи, 4EF4=ч4=е и 
4л<4Fи=цы 5ыли 5олее Eде@ж4=ы 
в оце=к4х – ?ок4з4Fель CCI для 
Ал<4Fы в фев@4ле =4ходиFEя в 
=ейF@4ль=ой зо=е в 100 ?у=кFов 
@ов=о (–4,6 ?у=кF4), 4 ?ок4з4Fель 
для АEF4=ы ушел в ?еEEи<иEFич-
=ую зо=у, EоEF4вив 97,2 ?у=кF4 
(–8,9 ?у=кF4).  

Латентная 
тревожность  

В фев@4ле оF<еч4еFEя доEF4-
Fоч=о з=4чиFель=ое E=иже=ие 
доли к4з4хEF4=цев, коFо@ые 
оF<еFили, чFо их =ичего =е 5еE-
?окоило / =е вол=ов4ло в Fече-
=ие <еEяц4 (E 35,7 до 31,5%, =4
4,2 ?. ?.). Од=4ко з=4чиFель=ого 
@оEF4 F@евож=оEFи ?о д@уги< 
в4@и4=F4< оFвеFов оF<ече=о 
=е 5ыло – ф4кFичеEки, фев@4ль 
оз=4<е=ов4лEя E=иже=ие< @о-
EF4 E?окой=ых =4EF@ое=ий, =о 
?@и эFо< F@евог4 =е лок4ли-
зов4л4Eь в к4ко<-Fо =4?@4вле-

=ии з4 иEключе=ие< ?е@ежи-
в4=ий о лич=ой фи=4=Eовой 
EиFу4ции. 

Фи=4=Eовые F@уд=оEFи ?@о-
долж4юF 5ыFь в Fо?е ?@ичи= 
для 5еE?окойEFв – ?очFи к4ждый 
чеFве@Fый к4з4хEF4=ец оF<еFил, 
чFо его/ее F@евож4F =ехв4Fк4 
де=ег, долги, к@едиFы, ?@и эFо< 
фи=4=Eовые F@уд=оEFи EF4ли 
5ольше 5еE?окоиFь к4з4хEF4=-
цев в фев@4ле, увеличившиEь =4 
2,9% к я=в4@ю. И=фляция, @оEF 
це= и F4@ифов F4кже вошли в 
@ейFи=г =4и5олее 5еE?окоящих 
к4з4хEF4=цев ?@ичи=, од=4ко их 
оF<еч4юF з=4чиFель=о @еже, че< 
фи=4=Eовые F@уд=оEFи – к4ждый 
деEяFый о?@оше==ый (11,9%), 
=еE<оF@я =4 @оEF о5еE?окое=-
=оEFи и=фляцией в фев@4ле =4 
2,9%. 

Т4кже в фев@4ле оF<еч4еFEя 
E=иже=ие F@евоги з4 EоEFоя-
=ие здо@овья – Eвое и 5лизких 
(E 10,9% в я=в4@е до 9,9% в 
фев@4ле). Н45люд4еFEя @оEF 
о5еE?окое==оEFи ?@и@од=ы<и 
к4F4клиз<4<и (4,7%), ?@и@од-
=ы<и явле=ия<и (3,4%), чFо 
<ожеF EвидеFельEFвов4Fь о =е-
коFо@о< оFложе==о< эффекFе 
4фFе@шоков.    

Замедлившаяся 
инфляция?

По д4==ы< Бю@о =4цио=4ль-
=ой EF4FиEFики РеE?у5лики К4-
з4хEF4=, годов4я и=фляция ?@о-
долж4еF Eок@4щ4FьEя E Eе=Fя5@я 
2023 год4 и в фев@4ле EоEF4вил4 
9,3%, з4<едлившиEь =4 0,2% 
(г/г) E я=в4@я. Од=4ко ?о иFог4< 
фев@4льEкого иEEледов4=ия ?о-
F@е5иFели EF4ли чуFь ч4ще фик-
Eи@ов4Fь увеличе=ие EFои<оEFи 
Fов4@ов: 5олее 5ыEF@ый @оEF це= 
з4 ?оEлед=ий год оF<еFили 60,1% 
(в я=в4@е – 58,3%) к4з4хEF4=цев, 
чFо ф4кFичеEки возв@4щ4еF 
?оF@е5иFелей к их окFя5@ьEки< 
оце=к4< (оF<еч4ли @езкий @оEF 
це= в окFя5@е 2023 год4 – 60,2%).

ПоF@е5иFели в 5ольшей EFе-
?е=и о@ие=Fи@уюFEя и<е==о =4 
из<е=е=ия <еEяч=ой и=фляции, 
EооFвеFEFве==о, 5олее чувEFви-
Fель=о @е4ги@уюF =4 з4<едле=ие 
или уEко@е=ие и=фляции з4 
<еEяц. По д4==ы< БНС РК, и=-
фляция в фев@4ле уEко@ил4Eь и 
EоEF4вил4 1,1% (в я=в4@е – 0,8%), 
и ?оF@е5иFели EF4ли =е Fолько 
выEк4зыв4Fь 5олее у<е@е==ые/
?еEEи<иEFич=ые оце=ки @оEF4 
це= в ?@ошло< <еEяце, =о и 
?е@еE<4F@ив4Fь оце=ки з4 веEь 
год. Н4 1,7% вы@оEл4 доля Fех, 
кFо оF<еFил Eиль=ый @оEF це= 
з4 ?оEлед=ий <еEяц (до 47,1%), 
=4 1% вы@оEл4 доля EчиF4ющих, 
чFо це=ы вы@оEли у<е@е==о (до 
32,3%), 4 воF доли @4зделяющих 
о?Fи<иEFич=ые оце=ки – чFо 
це=ы вы@оEли =ез=4чиFель=о / 
=е из<е=илиEь / E=изилиEь – Eо-
к@4FилиEь.   

Ближе 
к реальности 

Ожид4е<ый у@ове=ь годовой 
и=фляции в фев@4ле, Eогл4E=о 
кв4=Fифик4цио==о<у 4=4лизу, 
EоEF4вил 8,8%, чFо =иже у@ов=я 
ф4кFичеEкой годовой и=фляции, 
коFо@4я EоEF4вляеF 9,3%, Eо-
гл4E=о д4==ы< БНС РК. Од=4ко 
=еEколько воз@оEл4 доля Eиль=ых 
«?еEEи<иEFов» (=4 0,8 ?. ?.), ко-
Fо@ые в Fече=ие год4 ожид4юF 
5олее 5ыEF@ого или F4кого же 
@оEF4 це=, к4к и в ?@ошло< году, 
4 F4кже вы@оE у@ове=ь =ео?@еде-
ле==оEFи (=4 1,5 ?. ?.).

СооF=оше=ие у@ов=я ожид4е-
<ой к воE?@и=и<4е<ой и=фля-
ции в фев@4ле =ез=4чиFель=о 
вы@оEло и EоEF4вило 0,92 – ожи-
д4=ия =4Eеле=ия ?ок4 еще =4хо-
дяFEя =иже ф4кFичеEкой ди=4-
<ики и=фляцио==ых ?@оцеEEов, 
од=4ко в фев@4ле =4<еFил4Eь 
Fе=де=ция E5лиже=ия ожид4-
=ий E @е4ль=ы<и д4==ы<и. ЭF4 
Fе=де=ция <ожеF 5ыFь Eвяз4=4 
E Eезо==ы< ф4кFо@о< (?@ед-
EFоящи< веEе==и< @оEFо< це= 
=4 ?@одукFы ?иF4=ия) и/или 
уEко@е=ие< @оEF4 ВВП до 4,2% 
в фев@4ле. 

В E@4в=е=ии E я=в4@е< оце=ки 
и=фляцио==ых ?@оцеEEов жи-
Fелей АEF4=ы и Ал<4Fы EF4ли 
EущеEFве==о оFлич4FьEя: в Fо 
в@е<я к4к 4л<4Fи=цы ожид4юF 
EущеEFве==ого з4<едле=ия @оEF4 
це= (EооF=оше=ие E=изилоEь E 
0,92 до 0,82), оце=ки 4EF4=ч4= 
?@4кFичеEки =е из<е=илиEь.

Следящие 
за инфляцией

ОF<еч4е< F@4дицио==ую для 
=4шего иEEледов4=ия ге=де@=ую 
E?ецифику: =4 @оEF це= оEF@ее 
@е4ги@уюF же=щи=ы, к4к 5олее 
4кFив=о з4=яFые в до<4ш=е< 
хозяйEFве – ?@иче< к4к в ?е@-
E?екFиве ?@ошедшего <еEяц4 
(52,1%), F4к и год4 (63,3%). Од-
=4ко в фев@4ле <ужчи=ы де<о=-
EF@и@уюF 5ольший в E@4в=е=ии 
E же=щи=4<и @оEF – =о Fолько 
?о иFог4< ?@ошедшего год4 (=4 
3,3 ?. ?., до 56,5%, у же=щи= – =4 
0,4 ?. ?.), 4 ?о иFог4< <еEяц4 ли-
де@EFво ?@одолж4юF уде@жив4Fь 
же=щи=ы (=4 2,2 ?. ?., у <ужчи= 
– =4 1,2 ?. ?., до 41,6%). 

В воз@4EF=ых г@у??4х 5олее 
@езкий @оEF це= оF<еч4юF <о-
лодежь (=4 2,5 ?. ?. и 3,4 ?. ?.) и 
<олодые вз@оEлые (=4 1,6 ?. ?. и 
4,2 ?. ?.), =о воF ?о 45EолюF=ы< 
з=4че=ия< лиде@EFво вFо@ой 
<еEяц ?од@яд ?@одолж4юF уде@-
жив4Fь <олодые вз@оEлые оF 30 
до 44 леF (49,2% и 63,4%), в Fо 
в@е<я к4к EF4@шие уч4EF=ики 
де<о=EF@и@уюF 5олее у<е@е==ые 
оце=ки. Го@одEкие жиFели в це-
ло< 5олее чувEFвиFель=ы к @оEFу 
це= и з4 ?@ошедший <еEяц (48%, 
у EельEких жиFелей – 46,6%), и з4 
?@ошедший год (62,1%, у Eель-
Eких жиFелей – 57%). По иFог4< 
<еEяц4 @езкий @оEF це= Eко@ее 
оF<еч4ли жиFели Ак<оли=Eкой 
(58,6%) и П4влод4@Eкой (57,1%) 
о5л4EFей, 4 ?о иFог4< год4 <е=ее 
у<е@е==ые оце=ки оF<ече=ы у 
жиFелей Ак<оли=Eкой (69,1%) и 
ВоEFоч=о-К4з4хEF4=Eкой (67,4%) 
о5л4EFей.     

Тарифы ЖКХ в центре 
внимания

НеE<оF@я =4 Fо, чFо фокуE 
в=и<4=ия к4з4хEF4=цев F@4дици-
о==о ок4зыв4еFEя ?@иков4==ы< 
к це=4< =4 F4кие ?@одукFы ?и-
F4=ия, к4к <яEо и ?Fиц4 (35,7%, 
E=иже=ие =4 5,9 ?. ?.), <олоко 
и <олоч=ые ?@одукFы (34,8%, 
–2,6 ?. ?.), хле5 и хле5о5улоч=ые 
изделия (31,3%, –1,7 ?. ?.), овощи 
и ф@укFы (29%, –2,8 ?. ?.) – в 
фев@4ле к4з4хEF4=цы оF<еч4ли 
<е=ьший @оEF це= ?о вEе< клю-
чевы< ?@одукF4< ?иF4=ия. Т4кже 
в Fо? ощуFи<о ?одо@ож4вших 
Fов4@ов вошли F4кие ?@одукFы, 
к4к <ук4 (26%, –1,1 ?. ?.), к@у?ы, 
<4к4@о==ые изделия (24,4%, 
–1,1 ?. ?.), яйц4 (22,5%, –5,4 ?. 
?.), E4х4@ и Eоль (21%, –2,8 ?. 
?.), @4EFиFель=ое <4Eло (19,8%, 
–0,1 ?. ?.). 

Еди=EFве==ы< видо< Fов4@4/
уEлуги, чей @оEF ок4з4лEя оче=ь 
ощуFи<ы< ?о иFог4< фев@4ля, 
являюFEя уEлуги ЖКХ: еEли в 
я=в4@е @оEF F4@ифов к4к ощуFи-
<ый оF<еч4ли Fолько 12,5% к4-
з4хEF4=цев, Fо в фев@4ле – ?очFи 
к4ждый чеFве@Fый (18,3%, +5,9 
?. ?.). С =4ч4л4 год4 F4@ифы 
ЖКХ EF4=овиFEя од=ой из E4<ых 
@езко до@ож4ющих к4Fего@ий 
Fов4@ов/уEлуг, коFо@ые 5еE?о-
кояF к4з4хEF4=цев, чFо F4кже 
?одFве@жд4еFEя д4==ы<и Бю@о 
=4цио=4ль=ой EF4FиEFики – 5о-
лее @езкий @оEF це= в фев@4ле 
?@оизошел и<е==о в EекFо@е 
?л4F=ых уEлуг (12,8%), в ч4EF-
=оEFи, =4 ЖКХ F4@ифы вы@оEли 
оF 19,9 до 33,9% в E@4в=е=ии E 
фев@4ле< 2023 год4.       

В ожидании роста
В фев@4ле количеEFво ожид4ю-

щих @оEF4 це= в ?е@E?екFиве 

<еEяц4 и год4 =еEколько увели-
чилоEь, хоFя ?@ог=оEFичеEкие 
оце=ки к4E4Fель=о 5удущего 
@оEF4 це= оEF4юFEя у<е@е==ы<и. 
ЧуFь 5ольше F@еFи к4з4хEF4=цев 
(35,3%) ожид4юF в Eледующе< 
<еEяце у<е@е==ого @оEF4 це=, 
4 в ?е@E?екFиве год4 5ольш4я 
ч4EFь (39%) ?@ед?ол4г4еF Eо-
@4з<е@=ый ?@едыдуще<у году 
@оEF це=. Од=4ко в E@4в=е=ии E 
я=в4@Eки< з4<е@о< оF<еч4еFEя 
увеличе=ие доли Fех, кFо ожид4-
еF в Eледующе< <еEяце @езкого 
@оEF4 це= =4 Fов4@ы и уEлуги (=4 
2,7 ?. ?., до 18,5%). П@ог=озы =4 
из<е=е=ие це= в Fече=ие год4 
оEF4юFEя 5олее EF45иль=ы<и – 
доля ожид4ющих 5олее 5ыEF@ого 
@оEF4 це= в фев@4ле увеличил4Eь 
вEего =4 0,8%.

Же=щи=ы EF4ли ч4ще ожид4Fь 
@оEF4 це= в Eледующе< <еEяце 
(20,1% ?@оFив 16,7% у <ужчи=) и 
в Eледующе< году (21,5% ?@оFив 
19,2% у <ужчи=), в оFличие оF 
я=в4@Eкой вол=ы, когд4 <ужчи-
=ы выEк4зыв4ли 5олее ?еEEи<и-
EFич=ые оце=ки в ?е@E?екFиве 
год4. Более 5ыEF@ого @оEF4 це= 
в ?е@E?екFиве <еEяц4 и год4 
ожид4юF <олодые вз@оEлые оF 
30 до 44 леF (20,5% и 23,2%, 
EооFвеFEFве==о). Регио=4ль=о 
E я=в4@я EиFу4ция з=4чиFель=о 
из<е=ил4Eь: в ?е@E?екFиве <еEя-
ц4 ожид4юF 5олее @езкого @оEF4 
це= в ВоEFоч=о-К4з4хEF4=Eкой 
(22,7%), Ж4<5ылEкой (22,2%) 
и ЖеFыEуEкой (21,7%) о5л4EFях, 
4 в ?е@E?екFиве год4 – жиFели 
Кызыло@ди=Eкой о5л4EFи (28%).        

Доллар укрепляется
ПоEле =еEкольких <еEяцев 

E=иже=ия уве@е==оEFи в @оEFе 
4<е@ик4=Eкой в4люFы ?озиции 
долл4@4 в ?@едEF4вле=ии к4з4х-
EF4=цев EF4ли 5олее EF45иль=ы-
<и – и в ?е@E?екFиве год4, и в 
?е@E?екFиве <еEяц4. В фев@4ле 
чуFь 5олее ?олови=ы к4з4хEF4=-
цев (50,5%) ве@яF в @оEF долл4@4 
в ?е@E?екFиве год4, их чиEло 

увеличилоEь E я=в4@я =4 2,9 ?. ?.,
F4кже вы@оEли доли ?ол4г4ю-
щих, чFо долл4@ 5удеF EFоиFь 
5ольше (=4 2,2 ?. ?., до 29,3%) 
или EFолько же (=4 1,5 ?. ?., до 
47,6%) в ?е@E?екFиве <еEяц4.  

В ук@е?ле=ие долл4@4 к Fе=ге 
че@ез год и <еEяц F@4дицио==о 
5ольше ве@яF <ужчи=ы: 52,6% 
(+0,5 ?. ?.) в ?е@E?екFиве год4 
и 31,5% (+2 ?. ?.) в ?е@E?екFиве 
<еEяц4, од=4ко оE=ов=ой вкл4д 
в ук@е?ле=ие ?озиFив=ого ?@о-
г=оз4 долл4@4 в фев@4ле в=еEли 
=е о=и – и<е==о же=щи=ы EF4ли 
5ольше ве@иFь в @оEF долл4@4 к4к 
в ?е@E?екFиве год4 (+5,1 ?. ?., до 
48,6%), F4к и <еEяц4 (+2,3 ?. ?., 
до 27,3%). Молодежь ?@одолж4еF 
5ыFь =4и5олее о?Fи<иEFич=ой 
г@у??ой в Eвоих ?@ог=оз4х ку@-
E4 долл4@4 – в ?е@E?екFиве год4 
(61,6%) и <еEяц4 (31,9%), од=4ко 
в ?е@E?екFиве <еEяц4 ?о @езуль-
F4F4< фев@4льEкого з4<е@4 5оль-
шую уве@е==оEFь в ?е@E?екFивы 
@оEF4 долл4@4 де<о=EF@и@уюF 
д@угие воз@4EF=ые г@у??ы (+2,7 
?. ?. у г@у??ы 30–44 леF, +3,9 
?. ?. у г@у??ы 45–59 леF, +3,8 
?. ?. у г@у??ы EF4@ше 60 леF).
В ?е@E?екFивы долл4@4 в Fече=ие 
12 <еEяцев 5ольше ве@яF жиFели 
EFолицы (62,1%) и АFы@4уEкой 
о5л4EFи (61,1%), в @оEF в Fече=ие 
<еEяц4 – жиFели М4=гиEF4уEкой 
о5л4EFи (38,9%).  

Актуализация страха 
безработицы

В фев@4ле к4з4хEF4=цы ?@о-
долж4юF иE?ыFыв4Fь о5еE?око-
е==оEFь ?о оF=оше=ию к EиFу4-
ции =4 @ы=ке F@уд4: ?ок4з4Fель 
и=декE4 5ез@45оFицы E=изилEя 
=4 2,2 ?у=кF4 и EоEF4вил 73,1 
?у=кF4. С@4в=иFель=о 5ольшую 
о5еE?окое==оEFь 5ез@45оFицей 
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48,5 49,8 50,5 50,9 51,1 53,1 53,2 52 54,4 52,7 55,3 56 53,4

31,1 32,1 31,2 31,5 30,4
37,4 35,6 34,8 35,3 36,6 37 35,5 35

Источник: иссл54овани5 Freedom Finance Global PLC, расч5ты иссл54оват5льской компании URTG
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иссл54оват5льской компании United 

Research Technologies Group

Уходя в =ейF@4ль=ую зо=у: 
потребительская уверенность в Казахстане продолжает снижаться

Ин45кс потр5бит5ль-
ской ув5р5нности (CCI) 
про4олжа5т снижаться, 
почти 4остигнув п5сси-
мистичной зоны. КазаE-
станFы стали чуть чащ5 
фиксировать рост F5н, 
ори5нтируясь на ускор5-
ни5 инфляFии за м5сяF, 
о4нако р5ж5 отм5чать 
рост F5н на основны5 
про4укты питания – 
в больш5й ст5п5ни 
констатируя ув5лич5ни5 
тарифов ЖКХ. Рост об5с-
поко5нности состояни-
5м рынка тру4а по-пр5ж-
н5му соEраня5тся, как 
и сниж5ни5 кр54итного 
оптимизма. 

П@едEF4вляе< чиF4Fеля< @е-
зульF4Fы 16-й вол=ы иEEледов4-
=ия ?оF@е5иFельEкой уве@е=-
=оEFи, ?@оводи<ого Freedom 
Finance Global PLC ?о <еFодике 
United Research Technologies 
Group =4 еже<еEяч=ой оE=ове E 
=оя5@я 2022 год4.  

Балансируя на грани 
пессимизма

Фев@4льEкий з4<е@ де<о=-
EF@и@уеF F@е=д =4 E=иже=ие 
?оF@е5иFельEкой уве@е==оEFи 
к4з4хEF4=цев, =4ч4вшийEя E де-
к45@я 2023 год4. ДоEFиг=ув ?и-
кового з=4че=ия в 108,2 ?у=кF4 в 
=оя5@е, и=декE ?оF@е5иFельEкой 
уве@е==оEFи ?@оде<о=EF@и@ов4л 
E=иже=ие =4 3,5 ?у=кF4 в дек45@е, 
=4 1,5 ?у=кF4 в я=в4@е и =4 2,5 
?у=кF4 в фев@4ле. По @езульF4-
F4< фев@4льEкого иEEледов4=ия 
з=4че=ие EоEF4вило 100,7 ?у=кF4. 
Т4ки< о5@4зо<, F@е=д =4 E=иже-
=ие ?оF@е5иFельEкой уве@е==о-
EFи ?@одолж4еF ук@е?ляFьEя, 4 
з=4че=ие и=декE4 <4кEи<4ль=о 
?@и5лизилоEь к ?еEEи<иEFич=ой 
зо=е (F. е. <е=ее 100 ?у=кFов).

С=иже=ие ?@оде<о=EF@и@ов4-
ли вEе Eу5и=декEы, иE?ользуе<ые 
для @4EчеF4 ?оF@е5иFельEкой 
уве@е==оEFи: и=декE оце=ки 
Fекущего EоEFоя=ия E я=в4@я 
?оFе@ял 2,3 ?у=кF4, E=изившиEь 
до 81,3 ?у=кF4, 4 и=декE ?оF@е5и-
FельEких ожид4=ий – 3,1 ?у=кF4, 
E=изившиEь до 130,4 ?у=кF4. П@и 
эFо< =4и5олее д@4<4Fич=ое E=и-
же=ие в фев@4ле де<о=EF@и@уеF 
и=декE 5л4го?@ияF=оEFи уEловий 
для к@у?=ых ?оку?ок (–3,6 ?у=-
кF4, до 77,2 ?у=кFов), 4 F4кже 

и=декE ожид4е<ых из<е=е=ий 
эко=о<ичеEкой EиFу4ции в РК в 
долгоE@оч=ой ?е@E?екFиве (–3,9 
?у=кF4, до 131,4 ?у=кF4). Су<-
<и@уя, <ож=о оF<еFиFь «оFк4F» 
?ок4з4Fелей 4=4лизи@уе<ых 
(Eу5-)и=декEов к у@ов=ю ?ок4-
з4Fелей Eе=Fя5@ьEкой вол=ы 
иEEледов4=ия ?оF@е5иFельEкой 
уве@е==оEFи.   

Оптимистичная 
молодежь / 
пессимистичные 
взрослые  

А=4лизи@уя ди=4<ику и=декE4 
?оF@е5иFельEкой уве@е==оEFи 
?о Eоци4ль=о-де<ог@4фиче-
Eки< г@у??4<, <ож=о оF<еFиFь 
Eледующие F@е=ды: ге=де@=ые 
оFличия око=ч4Fель=о =ивели-
@ов4лиEь, 4 ?еEEи<из< в фев@4-
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Затрудняюсь ответить

Другое

Финансовые
трудности

Ничего
не волновало

Политическая
ситуация в мире

Политическая
ситуация в стране

Вопросы, связанные
с работой/бизнесом/
учебой

Образование

Природные явления

Здравоохранение

Экология

$азвлечение/
отдых/спорт

Природные катаклизмы

%оц. проблемы

Безработица, потеря
работы

Вопросы
инфраструктуры

Проблемы
со здоровьем

$ост цен,
инфляция

Проблемы в семье

Экономическая
ситуация в стране

Экономическая
ситуация в мире

Что вас больше всего 
волновало, вы7ывало 

на8большее 
беспокойство?  

Источник: исследование Freedom Finance Global 
PLC, расчеты исследовательской компании URTG
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Как потребительская уверенность 
разделяет страны

казаEстанFы в последний раз 
испытывали в осенний период – в 
сентябре (71,7 пункта) и октябре 
(72,8 пункта) 2023 года. Сниже-
ние индекса безработиFы гово-
рит нам об актуализаFии страEа 
перед отсутствием рабочиE мест, 
однако показатель февральского 
замера пока не достиг минималь-
ныE значений, зафиксированныE 
в течение всего периода проведе-
ния исследования.

На 2 проFентныE пункта в 
феврале выросла доля теE, кто 
полагает, что через год безра-
ботныE в КазаEстане станет 
больше – с 39,1 до 41,1%, причем 

увеличилась за счет теE, кто 
ранее затруднялся с прогнозом 
о безработиFе (снижение с 10,5 
до 8,7%). ДругиE значительныE 
изменений отмечено не было – 
чуть более трети (36,2%, +0,1 п. 
п.) казаEстанFев полагают, что 
безработныE будет примерно 
такое же количество, а примерно 
каждый седьмой считает, что 
безработныE станет меньше 
(14,1%, –0,3 п. п.).

Большая обеспокоенность си-
туаFией на рынке труда отме-
чается среди женщин (41,9%, в 
январе – 39,5%), а также респон-
дентов предпенсионного воз-
раста (44,9%, в январе – 41,4%). 
Интересно, что среди городскиE и 
сельскиE жителей не наблюдается 
значительныE отличий – несмо-
тря на чуть больший оптимизм 

сельскиE жителей (74,1 пункта), 
городские жители демонстри-
руют сEожие прогнозы (72,4 
пункта). Регионально ситуа Fия 
значительно более неоднородна: 
наибольший уровень тревоги за 
ситуаFию на рынке труда испы-
тывают жители Мангистауской 
(45,1 пункта), Алматинской 
(65,1 пункта) и Акмолинской (66 
пунктов) областей, более пози-
тивные оFенки в феврале демон-
стрируют Абайская (90,2 пунк та) 
и Улытауская (87,1 пункта) обла-
сти, которые также показали в 
этом месяFе значительный рост 
потребительской уверенности.

Сберегать, 
не трат8ть?

В сравнении с январским заме-
ром доля не планирующиE брать 
кредит не изменилась (77,8%) 
– потребители все так же осто-
рожны с совершением крупныE 
покупок и взятием для этиE Fелей 
кредитов. При этом доля плани-
рующиE взять кредит в феврале 
незначительно увеличилась – на 
0,8 п. п., до 19,4%, то есть поч-
ти каждый пятый казаEстанеF 
планирует в течение следующиE 
12 месяFев взять кредит или 
осуществить покупку с помощью 
кредитныE средств. 

Доля планирующиE взять кре-
дит увеличилась за счет женской 
аудитории: 19,2% женщин наме-
рены брать кредит в феврале (в 
январе – 17,8%), в то время как 

у мужчин показатель остался на 
прежнем уровне (19,6% в янва-
ре и феврале, соответственно).
А вот в возрастныE группаE ди-
намика соEраняется – чаще всего 
к кредитным средствам плани-
руют прибегать казаEстанFы в 
возрасте от 30 до 44 лет (23,1%, 
снижение на 2,4 п. п. с января), 
жители Туркестанской (30,2%), 
Кызылординской (25,4%, рост 
на 1,9 п. п.) и Абайской (25,2%) 
областей.  

Более половины казаEстанFев 
(51,8%, +2,3% к январю) полага-
ют, что сейчас скорее плоEое вре-
мя для того, чтобы обращаться к 
кредитным средствам. При этом 
незначительно выросла доля теE, 
кто считает, что сейчас скорее Eо-
рошее время для взятия кредитов 
– всего на 0,9%, до 14,1%, а также 
снизилась доля неопределившиE-
ся с прогнозами (на 1,5% и 1,7%). 

Соответственно, продолжается 
и тренд на снижение уровня кре-
дитного доверия – в феврале со-
ответствующий индекс снизился 
на 0,6 пункта и достиг отметки в 
34,9 пункта, почти сравнявшись с 
сентябрьским показателем (34,8 
пункта). Снижение кредитного 
доверия активнее демонстри-
руют женщины (35,4 пункта в 
феврале, –1,5 пункта), которые 
ранее были более оптимистичны 
в сравнении с мужчинами (34,3 
пункта в феврале, +0,4 пункта). 
Также снижение кредитного 
доверия демонстрируют все воз-
растные группы – снижение от 1 
до 2 пункта, кроме пенсионеров 
(+4 пункта в феврале), которые 
приближаются по уровню кре-
дитного оптимизма к молодежи 
(у казаEстанFев старше 60 лет 
– 36 пунктов, у молодежи – 37,4 
пункта).     

В отличие от январского заме-
ра, когда казаEстанFы продемон-
стрировали рост сберегательныE 
настроений, в феврале депозит-
ное доверие снизилось, причем 
сразу на 2,6 пункта (до 53,4 
пункта). Почти треть казаEстан-
Fев (32,4%, –3,4 п. п. к январю) 
продолжает полагать, что сейчас 
подEодящее время для исполь-
зования депозитныE и другиE 
сберегательныE продуктов, од-
нако увеличились доли теE, кто 
полагает, что сейчас ни Eорошее 
и ни плоEое время (+2 п. п., до 
31,9%) или плоEое время (+3 
п. п., до 23,9%) для того, чтобы 
копить. Пока сложно говорить о 
снижении интереса казаEстанFев 
к сберегательным инструментам, 
однако уровень депозитного 
оптимизма почти откатился к 
ноябрьскому показателю (52,7 
пункта), то есть оFенки стали 
более умеренными, Eоть и оста-
ются сравнительно высокими в 
перспективе всего периода про-
ведения исследования.  

Снижение уровня депозитного 
доверия произошло благодаря 
мужчинам (с 55,2 пункта в ян-
варе до 51,5 пункта в феврале), 
в то время как женщины более 
склонны демонстрировать де-
позитный оптимизм (с 56,7 
пункта в январе до 55,1 пункта в 
феврале). Наибольшее снижение 
депозитного доверия в феврале 

было отмечено у казаEстанFев 
среднего возраста – на 3,2 пунк-
та у группы 30–44 лет и на 3,3 
пункта у группы 45–59 лет, Eотя 
снижение наблюдается во всеE 
возрастныE группаE, в том числе 
и среди традиFионно оптими-
стичной молодежи 18–29 лет 
(на 1,3 пункта, до 59,3 пункта).
В региональном аспекте области, 
в январе демонстрировавшие 
наибольшее депозитное доверие 
– Актюбинская и Мангистауская, 
в феврале значительно его сни-
зили – на 10,3 (до 52,4 пункта) 
и 8,8 пункта (до 56,7 пункта), 
соответственно. Региональны-
ми лидерами по депозитному 
доверию в феврале выступают 
Кызылординская (57,9 пункта), 
Улытауская (57,7 пункта), Севе-
ро-КазаEстанская (57,1 пункта) 
области и Шымкент (57,4 пун-
кта).         

Спокойств8е, только 
спокойств8е

Несмотря на снижение доли 
казаEстанFев, отметившиE в 
феврале, что иE ничего не тре-
вожило/беспокоило, более по-
ловины казаEстанFев (54%, –1,5 
п. п. к январю) полагают, что 
иE преимущественно окружают 
спокойные настроения. При этом 
в феврале увеличилась доля теE, 
кто считает, что иE окружают од-
нозначно спокойные настроения 
(+4 п. п., до 32,1%), но снизилась 
доля теE, кто отмечал скорее спо-
койные настроения (–5,4 п. п., до 
21,9%). Незначительно выросли 
доли полагающиE, что превали-
руют скорее тревожные или од-
нозначно тревожные настроения 
– на 0,7 п. п. и 1,6 п. п. Тревожные 
настроения скорее склонны от-
мечать женщины (45,5% против 
37,2% у мужчин), казаEстанFы в 
возрасте от 45 до 59 лет (47,2%) 
и 30–44 лет (44,3%), которые по 
итогам февральского замера по 
уровню тревожности обогнали 
ранее лидирующую группу пен-
сионеров (43,6%). Среди регио-
нов по уровню тревожности в 
феврале выделяется Алматы 
– 49,4% алматинFев полагают, 
что иE окружают тревожные 
настроения.      

Однако уровень стресса, на-
оборот, скорее сократился – 45,7 
казаEстанFев отметили, что не 
сталкивались со стрессом (+1,2 
п. п. к январю), Eотя более поло-
вины (52,7%, –0,5 п. п. к январю) 
продолжают отмечать, что ис-

пытывали стресс за последний 
месяF. При этом почти каждый 
четвертый (18,8%) казаEстанеF 
оказывался в стрессовой ситуа-
Fии несколько раз за последний 
месяF, также незначительно 
выросла доля теE, кто сталки-
вался со стрессом несколько 
раз в неделю (с 9,8 до 10,9%). 
Чаще отмечают, что испытыва-
ли стресс: женщины (57,9%, у 
мужчин – 46,9%), казаEстанFы 
от 30 до 44 лет (58%), в то время 
как молодежь, лидировавшая по 
уровню стресса в январе, в февра-
ле сталкивалась со стрессовыми 
ситуаFиями реже (54,3%, –4 п. 
п. к январю). В разрезе регио-
нов чаще в феврале испытывали 
стресс алматинFы (64,8%) и 
астанинFы (60,3%).        

Укреплен8е 
песс8м8ст8чного 
тренда   

В феврале 2024 года продол-
жается тренд на снижение по-
требительской уверенности и 
сопутствующиE субиндексов, 
причем индекс CCI почти поки-
нул позитивную зону. Снижение 
продемонстрировали все субин-
дексы, но наибольшее – индексы, 
связанные с личным материаль-
ным положением, совершением 
крупныE покупок и ожидаемыE 
изменений экономической си-
туаFии в РК.

Несмотря на замедление го-
довой инфляFии и небольшое 
ускорение инфляFии за месяF, по 
данным БНС РК, по результатам 
нашего исследования казаEстан-
Fы стали чуть чаще фиксировать 
рост Fен как в перспективе ме-
сяFа, так и в перспективе года. 
При этом жители КазаEстана 
стали реже отмечать рост Fен на 
ключевые продукты питания, в 
феврале чаще обращая внимание 
на рост тарифов ЖКХ. 

Наблюдается снижение коли-
чества казаEстанFев, которыE 
ничего не беспокоило в февра-
ле, однако обеспокоенность в 
меньшей степени локализована. 
Рост обеспокоенности состоя-
нием рынка труда соEраняет-
ся и в феврале, так же, как и 
стремление отказаться от со-
вершения крупныE покупок в 
кредит. При этом в сравнении с 
январским замером депозитный 
оптимизм также снизился – тем 
не менее, казаEстанFы в Fелом 
больше планируют сберегать, 
чем тратить.       

Анастас8я САБЛИ�А, 

социолог-аналитик 

исследовательской компании 

United Research Technologies 

Group

В более ранних материа-
лах (а именно, июнь  -
с ком) мы затрагивали 
тему, что страны могут 
демонстрировать схо-
жие тренды в колебани-
ях ведущих индикаторов 
– таких, как индекс CCI. 
В краткосрочной и сред-
несрочной перспективе 
затронутые определен-
ным экономическим, 
социальным или поли-
тическим потрясением 
страны склонны де-
монстрировать схожие 
паттерны изменений 
потребительской уве-
ренности.

�снован8е 
для ра7делен8я

Проводимые сравнительные 
исследования опережающиE 
индексов часто обращаются к 

анализу масштабов и эффектов 
потрясений не только для кон-
кретной страны, но и для ряда 
стран, объединенныE в «блоки» 
на основании иE территориаль-
ной или культурной близости.
И если идея разделяемой ре-
акFии на экономические или 
соFиальные шоки территори-
ально соседствующиE стран 
(или стран, связанныE тесными 
экономическими связями) ка-
жется достаточно очевидной, то 
значимость культурной «близо-
сти» стран может быть дискус-
сионной. 

Ра7деляй 8 властвуй
Одной из гипотез, пытаю-

щиEся объяснить связь между 
культурной «близостью» стран 
и иE сопоставимой реакFией на 
масштабные экономические, 
соFиальные или политические 
события, является представление 
ряда исследователей о наличии 
некоторыE иерарEий между 
странами. Данные иерарEии 
формируются на основании 
существующиE географическиE, 
экономическиE и культурныE 
связей, которые в свою очередь 
могут вести к (культурному) до-

минированию одниE стран над 
другими. 

Эта гипотеза является резуль-
татом подEода новой эконо-
мической географии и модели 
«ядро-периферия», где ядром вы-
ступают экономически развитые 
страны, а некоторые (зачастую 
– экономически развивающиеся) 
страны становятся своеобраз-
ными «последователями». Стра-
ны-последователи фактически 
«отстают» от развитыE стран в 
соFиально-экономическом пове-
дении, с некоторым опозданием 
перенимая и реагируя на регио-
нальные шоки.

Культурные блок8 
Достаточно часто предметом 

исследования данной модели 
выступает Европейский cоюз 
как политическое объединение 
и экономическая зона, которая 
состоит из стран с разным соFи-
ально-политическим бэкграун-
дом. В культурном измерении 
Европейский cоюз принято раз-
делять на субрегионы – страны 
Северной Европы (куда в том 
числе вEодят страны Балтии), 
страны Южной Европы (куда 
также вEодят Кипр и Мальта), 

блок стран Центральной и Вос-
точной Европы (состоящий преи-
мущественно из стран бывшего 
Варшавского договора), а также 
страны Западной Европы. 

Однако демонстрируют ли 
блоки стран, сформированные 
исEодя из более близкиE терри-
ториальныE и культурныE связей, 
сEожее соFиально-экономиче-
ское поведение? И какие страны 
становятся «ядром» потреби-
тельской уверенности, а какие – 
представляют собой периферию?   

Европейское 
(не) равенство

Базируясь на данныE индика-
тора уровня потребительской 
уверенности, представленныE 
ОрганизаFией экономическо-
го сотрудничества и развития 
(OECD) по 28 странам Европей-
ского союза, группа исследовате-
лей протестировала разделение 
стран на блоки в зависимости от 
данныE индекса CCI. Проведен-
ный анализ подтвердил сEодство 
динамики потребительского до-
верия только для стран Северной 
Европы, а также частично – для 
стран Западной Европы. Осталь-
ные субрегионы (Южная Евро-

па, Центральная и Восточная 
Европа) не демонстрируют до-
статочного сEодства в динамике 
потребительской уверенности. 
Более того, связи потребитель-
ского доверия между странами 
могут развиваться независимо 
от иE местоположения, иногда – и 
культурной близости (например, 
языка, религии и т. д.). 

Эконом8ческ8е 
реакц88

Более того, есть страны, выби-
вающиеся из общиE трендов и 
формирующие отдельные клас-
теры на основании иE экономи-
ческого поведения. Большинство 
потребителей ЕС следуют обще-
му тренду, снижая уровень своей 
потребительской уверенности 
по мере роста проFентныE ста-
вок, однако некоторые страны 
(Кипр, Румыния и Словакия) де-
монстрируют прямо противопо-
ложное поведение. Негативная 
реакFия потребителей на рост 
доEодов и положительная реак-
Fия на повышение проFентныE 
ставок, в свою очередь, могут 
быть связаны с отсутствием дове-
рия к правительству, принимаю-
щему решения по экономической 

политике, или повышением кон-
курентоспособности экспорта.   

Л8деры довер8я
Также была выдвинута гипо-

теза о том, что страны Западной 
и Северной Европы (не включая 
страны Балтии) представляют 
собой «ядро» с точки зрения 
потребительской уверенности. 
Однако, исEодя из проведенного 
анализа, лидерами (потреби-
тельского) доверия стали Шве-
Fия, Великобритания и Люксем-
бург. Эти страны – Fентральные 
объекты различныE кластеров, 
включающиE южные или быв-
шие коммунистические Fен-
трально-восточные страны ЕС, 
которые с точки зрения потреби-
тельской уверенности являются 
«периферией».

А что с Центральной 
А78ей?

Несмотря на то, что исследо-
вание о связи соFиально-эко-
номического поведения стран 
Центральной Азии с другими 
странами не проводилось, было 
бы интересно проследить не 
только географические, но и 
существующие культурные свя-
зи, которые влияют на общую 
динамику лидирующиE показа-
телей. Не менее значимым было 
бы выделение страны-«ядра» по 
уровню потребительского дове-
рия среди стран Центральной 
Азии для определения ключевыE 
паттернов потребительского 
поведения. 

Индекс ож8дан8я бе7работ8цы
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LIFESTYLE

Almaty Theatre, 29, 30 марта,

19:00

Дворец Республики, 29 марта,

19:00

Almaty Theatre, 24 марта,
18:00

Дворец Республики, 11 апреля,

20:00

New Format Gala в А?@аты

«Я??а» в А?@аты

Дворец Республики, 5 апреля,

20:00

Бо?ьшо= >онцерт

«Фабри>и звезд» в А?@аты

DAVID GARRETT TRIO, ICONIC
WORLD TOUR в А?@аты

Фортепианное трио
Bel Suono в А?@аты

БЛИЗКИЕ 
КОНТАКТЫ 
К4к ф4=F4EFик4 
>5ъ54и=я5F В>EF>к и 
З4?44

В марте 7р8тел8 ув8дят экран87ац88 сра7у двух фантаст8ческ8х 
про87веден8й, которые можно на7вать краеугольным8 для жанра. 

В начале месяца в к8нотеатрах вышла вторая часть «Дюны», где 
черты европейского Средневековья смеш8ваются с 8сламск8м8 
мот8вам8, 7аложенным8 еще автором эпопе8 Фрэнком 
Гербертом; а в конце марта Netflix выпускает сер8ал «Задача трех 
тел» по мот8вам культового романа к8тайского п8сателя Лю 
Цыс8ня о по8ске 8нопланетян в эпоху «культурной революц88» 
(сер8ал сделан со7дателям8 «Игры престолов»). 

Обе экран87ац88 – пр8меры жанровой мульт8культурност8, 
где объед8няются восточные 8 7ападные особенност8. О том, 
как в фантаст8ке встречаются ра7ные сюжеты 8 почему в так8х 
случаях все равно не обход8тся бе7 проблем, – в матер8але 
«Курс8ва».

Матвей ШАЕВ

Самураи далекой-далекой 
галактики 

За почти пяти45сятил5тнюю историю 
«Зв5з4ных войн» фанаты и иссл54оват5-
ли усп5ли разложитL Mту вс5л5нную по 
полочкам, обнаружив в них отсылки как 
к ака45мич5ским тру4ам вро45 «Тыся-
ч5ликого г5роя» Джо7ефа Кэмпбелла, 
анализирующ5го в5чно5 пут5ш5стви5 
протагониста в мировых сюж5тах, так 
и к старомо4ной булLварной фантасти-
к5 – ам5риканским комиксам о Флэше 
Гордоне и Баке Роджерсе 1930-х го4ов. 

О4нако космич5ская сага в болLш5й 
ст5п5ни обязана восточной, а н5 запа4-
ной кулLтур5. Увл5ч5ни5 Джорджа Лу-
каса кин5матографом Ак8ры Куросавы 
прив5ло к тому, что 5го п5рвый филLм 
фактич5ски пр54ставля5т п5р5лож5ни5 
самурайской картины «Три н5го4яя в 
скрытой кр5пости» о спас5нии принц5ссы 
л5г5н4арным г5н5ралом, скрывающимся 
по4 ви4ом разбойника, и 4вумя н5у4ач-
ливыми кр5стLянами, которы5 в «Зв5з4-
ных войнах», наприм5р, пр5вратилисL в 
4рои4ов. Зв5з45 филLма Тос8ро М8фунэ 
Лукас и вовс5 пр54лагал 4в5 роли – сна-
чала положит5лLного Оби-Вана К5ноби, 
а зат5м отрицат5лLного Дарта В5й45ра. 
Даж5 характ5рно5 слово «4ж54ай» было 
по4смотр5но им там ж5 – Mто искаж5нно5 
названи5 японского жанра «4зи4айгMки», 
историч5ской 4рамы, которая тог4а была 
на пик5 популярности в кино, в том числ5 
благо4аря Куросав5. 

Сам Куросава с голливу4ским миром 
почти н5 п5р5с5кался: самыми близкими 
5го контактами были филLмы «По5з4-б5-
гл5ц», поставл5нный Андреем Конча-
ловск8м по мотивам 5го сц5нария, и 
«Сны», фантастич5ская притча, по445р-
жанная Warner Bros. и такими р5жис-
с5рами, как Март8н Скорсе7е, Ст8вен 
Сп8лберг и, собств5нно, Джор4ж Лукас 
(их отнош5ния напоминали отнош5ния 
учит5ля и уч5ника: в 1990 го4у тот 4аж5 
вручал Куросав5 поч5тного «Оскара» на 
сц5н5). 

Ку4а бол55 инт5р5сная и запутанная 
история с приглаш5нным в США из-за 
границы иностранц5м, в которой ока-
зался зам5шан и Спилб5рг, случиласL у 
Сатьядж8та Рая, классика ин4ийского 
кино, о котором Куросава отзывался так: 
«Н5 ви45тL филLмы СатLя4жита Рая – вс5 
равно что н5 ви45тL солнц5 или луну в 
Mтом мир5». 

Чужой в Голливуде 
У Рая было н5сколLко ипостас5й. П5р-

вая – 54ва ли н5 важн5йший ин4ийский 
р5жисс5р того вр5м5ни, в4охнувший 
по4 влияни5м италLянского н5ор5ализ-
ма жизнL в националLно5 кино: 5го 
45бютная «П5снL 4ороги», история 
о простой с5мL5 в б5нгалLской 45-
р5вн5, стала болLшим событи5м 
на Каннском киноф5стивал5 
в 1956 го4у. Вторая – т5с-
но связанный с фанта-
стич5ским жанром 
писат5лL. 

Рай в том чис-
л5 занимался 

Как выяснится поз4н55, н5на45жным 
авантюристом, пооб5щавшим р5жисс5-
ру проложитL путL про5кту в Голливу4 
и по4ключитL крупных зв5з4: Марлона 
Брандо и П8тера Селлерса. Рай начал 
с ним работу, поставив услови5, что 
съ5мки бу4ут прохо4итL в Ин4ии на тр5х 
языках – хин4и, английском и б5нгалL-
ском. Сюж5т «Иноплан5тянина» 4олж5н 
был рассказыватL о 4ружб5 приш5лLца 
с малLчиком (Mто изм5н5ни5 истории 
5щ5 бу45т им5тL посл54ствия много л5т 
спустя), а ср54и 4ругих п5рсонаж5й были 
журналист из КалLкутты, ам5риканский 
инж5н5р и ин4ийский бизн5см5н, при-
ч5м ролL посл54н5го пр54назначаласL 

стопроц5нтному англичанину С5лл5рсу 
(тот за свою карL5ру играл и ин4ийц5в, 
и китайц5в в противор5чивых по совр5-
м5нным м5ркам филLмах). 

Но Уилсон ра4и собств5нной выго4ы 
завла45л правами на написан-

ный сц5нарий, к которому н5 
им5л никакого отнош5-

ния, и про5кт, заплани-
рованный на 1967–1968 

го4ы, вош5л в ста4ию 
«произво4ств5нно-
го а4а»: съ5мки н5 
м о гл и  н ач а т L с я , 

Бран4о пом5нял пла-
ны, а про4юс5р болLш5 

инт5р5совался голли-
ву4скими в5ч5ринками, 

ч5м работой на4 филLмом. 
В итог5 Рай, поняв, что кино н5 

состоится, в5рнулся в Ин4ию, а сц5на-
рий «Иноплан5тянина» так и остался 
в н54рах Голливу4а – и о н5м снова 
вспомнили, ког4а в 1982 го4у на Mкра-
ны выш5л «Иноплан5тянин» Стив5на 
Спилб5рга, во многом повторяющий 
сюж5т ин4ийского р5жисс5ра, а такж5 
образ приш5лLца, по4робно описанный 
и зарисованный Ра5м. 

На Mто схо4ство почти сразу обратил 
внимани5 Артур Кларк, а много л5т 
спустя Мартин Скорс5з5 заявлял, что 
паралл5ли оч5ви4ны и у н5го н5т со-
мн5ний – б5з влияния Mтого сц5нария н5 
обошлосL. То ж5 само5 сказал сам Рай, н5 
ставший, впроч5м, пр54ъявлятL пр5т5н-
зий к Спилб5ргу. Тот в отв5т лишL мог 
оправ4ыватLся, что нич5го об Mтом н5 
знал и 5го история н5 им55т никакого от-
нош5ния к ранн5му «Иноплан5тянину» 
(справ54ливости ра4и, оригиналLный 
замыс5л Спилб5рга пр54полагал вовс5 
н5 с5м5йно5 кино, а фантастич5ский 
хоррор, т5матич5ски про4олжаю-
щий «Близки5 контакты тр5тL5й 
ст5п5ни»). 

Трудности перевода 
Ам5риканская киноин4устрия 

налаживала связL с восточной 
кулLтурой. Как ни странно, ку4а 
усп5шн55 Mто получалосL 45латL 
на т5л5визионном поприщ5: так, 
кулLтовый с5риал «Зв5з4ный 
путL», вп5рвы5 показанный в 
1966 го4у, по замыслу соз4ат5ля 
Дж8на Родденберр8 пр54-
ставлял и45алLно5 бу4ущ55 
ч5лов5ч5ства, г45 со вс5ми 
конфликтами было поконч5но, 
и потому стал о4ним из ранних 
прим5ров diversity – кулLтур-
ного разнообразия и болLшого 
колич5ства самых разных п5р-
сонаж5й; наприм5р, в сюж5т5 
появился япон5ц Сулу, и Ро445н-
б5рри старался н5 сво4итL 5го к 
набору популярных в то вр5мя в 

кино ст5р5отипов. 
Проц5ссы кулLтурного обм5на 

м5ж4у Востоком и Запа4ом шли и 
в лит5ратур5. Пожалуй, о4ним из 

самых ярких фантастов, инт5р5со-
вавшихся Востоком, был Ф8л8п Д8к 

(книга «Ч5лов5к в высоком замк5» 1962 
го4а постро5на на китайской «Книг5 п5-
р5м5н» – и, по словам Дика, с помощLю 
н55 и написана), о4нако благо4аря Ден8 
В8льневу бол55 актуалLно5 в посл54ни5 
го4ы имя – Фрэнк Герберт, соз4ат5лL 
цикла «Дюна». 

Как и Джор4ж Лукас, к которому он 
относился прохла4но, критикуя «Зв5з4-

ны5 войны» (т5м н5 м5н55 в них 4аж5 
нахо4ят отсылки к «Дюн5»!), Г5рб5рт 
ч5рпал в4охнов5ни5 из разных источ-
ников при соз4ании причу4ливого 
мира бу4ущ5го. НаиболLш55 влияни5 на 
н5го оказали л5г5н4ы о корол5 Артур5, 
биография полковника Т. Э. Лоуренса, 
он ж5 Лоур5нс Аравийский из филLма 
Дэв8да Л8на (кстати, им5нно 5му – н5 
путатL с Дэв8дом Л8нчем – изначалLно 
хот5ли 4ов5ритL Mкранизацию романа), 
4виж5ни5 Mнвайронм5нтализма, а такж5 
ислам, во многом ставший основой 5го 
вс5л5нной. 

Таки5 слова, как Шаи-%улу4 (знам5ни-
ты5 п5счаны5 ч5рви) и Лисан алL-Гаиб 
(пророк в в5рованиях наро4а фрим5-
нов), были фактич5ски заимствованы 
Г5рб5ртом из арабского языка, а борLба 
Пола Атр5й45са им5ну5тся в книгах 4жи-
ха4ом. Сам сюж5т «Дюны» можно про-
читатL и как политич5скую алл5горию 
– 4остаточно зам5нитL Mкзотич5скую 
пряностL на н5фтL и уви45тL паралл5ли 
с Ближним Востоком. Любопытно, что 
автор обратил внимани5 и на Восточный 
блок – имя антагониста с5рии, барона 
Влад8м8ра Харконнена, в5роятно, 
отсылало в т5 го4ы к «красной угроз5». 
Для лит5ратурных р54акторов 1960-х 
го4ов таки5 кулLтурно-р5лигиозны5 кон-
ц5пции звучали слишком н5понятно – и 
4аж5 ра4икалLно, поMтому Г5рб5рта про-
сили «приглушитL» исламско5 влияни5; 
тот отказывался, н5 раз впосл54ствии 
говоря о болLшой роли ислама в совр5-
м5нном мир5. 

Таки5 ж5 вопросы по4нялисL посл5 
выхо4а филLмов ВилLн5ва – как бол55 
4вух л5т наза4, так и с5йчас. В54ущи5 
из4ания мира анализируют, как авторы 
в итог5 обошлисL с мат5риалом и н5т 
ли в Mтом н5р54кой голливу4ской н5чув-
ствит5лLности (в общ5м-то, в н5которой 
ст5п5ни свойств5нной и самим книгам, 
вс5 ж5 написанным «со стороны») – так, 
автор статLи в The Washington Post Хар8с 
А. Дурран8 в 2021 го4у указывал, что 
филLм активно обхо4ит стороной Mти 
исламски5 ч5рты, в то ж5 вр5мя 45лая 
упор на пов5рхностную MкзотичностL; 
о4ним из характ5рных изм5н5ний ста-
ло отсутстви5 слова «4жиха4», которо5 
зам5нили на бол55 «н5йтралLно5» 4ля 
запа4ной ау4итории «похо4» (в ори-
гинал5 – «crusade», то 5стL кр5стовый 
похо4, что в итог5 поро4ило 4остаточно 
противор5чивый конт5кст). 

Netn ix в космической 
гонке 

В связи с Mтим крайн5 любопытно 
уви45тL, как Netflix справится с Mкрани-
заци5й китайского научно-фантастич5-
ского романа Лю Цыс8ня «За4ача тр5х 
т5л» о масштабной войн5 ч5лов5ч5ства 
с вн5з5мной цивилизаци5й – н5 толLко 
потому, что Mту амбициозную книгу, 
насыщ5нную научными и философски-
ми и45ями, вообщ5 тру4но вообразитL 
на Mкран5, но и потому, что она скон-
ц5нтрирована на Кита5: особую ролL 
в н5й игра5т «кулLтурная р5волюция» 
Мао Ц7эдуна, служащая завязкой вс5го 
сюж5та (впроч5м, н5лин5йного и охва-
тывающ5го разны5 уголки мира). В то 
ж5 вр5мя сц5наристы Дэв8д Бен8офф и 
Д. Б. Уайсс, соз4ат5ли с5риалLной «Игры 
пр5столов», взявши5ся за про5кт, могли 
по4обратL к Mтой истории н5обхо4имы5 
ключи: сам Лю &ысинL заявлял, что 5му 
оч5нL нравятся «Инт5рст5ллар» Кр8сто-
фера Нолана и «Дюна» ВилLн5ва, а 5го 
книги можно назватL «вариаци5й на 
т5му» сюж5тов Артура Кларка. 

Прич5м Netflix н5сколLко опоз4ал 
– 4ля самых н5т5рп5ливых зрит5л5й 
уж5 5стL алLт5рнатива. Это китайская 
Mкранизация как в ви45 мулLтс5риала 
2022 го4а, так и полноц5нного игрового 
с5риала 2023-го. До Mтого китайская 
киноин4устрия уж5 45монстрировала 
свои возможности в жанр5. В 2019 го4у 
вышла «Блуж4ающая З5мля» по моти-
вам рассказа вс5 того ж5 Лю &ысиня, 
названная «п5рвым космич5ским блок-
баст5ром Китая». Сам р5жисс5р Франт 
Гво поз4н55 признался, что в кино 5го 
прив5л уви45нный в 1990-5 го4ы сикв5л 
«Т5рминатора», и он вс5г4а м5чтал снятL 
фантастику. 

ФилLм заработал в мировом прокат5 
$700 млн, став пятым в списк5 самых 
кассовых н5англоязычных картин, 
ч5тыр5 го4а спустя получил прикв5л, а 
Netflix приобр5л права на 5го м5ж4уна-
ро4ную 4истрибуцию – похож5, вс5-таки 
«космич5ская гонка» уступила м5сто 
сотру4нич5ству. Н5 зря 4аж5 Кинг-Конг 
и Го4зилла, 4ва самых знам5нитых фан-
тастич5ских монстра из разных част5й 
св5та, т5п5рL забыли о враж45 и объ5-
4иняются в новом филLм5 франшизы, 
который тож5 оч5нL кстати выхо4ит в 
конц5 марта.

п5р5во4ами за-
па4ной лит5ра-
туры, наприм5р 
произв545ний Рэя 
Брэдбер8 и Артура 
К ларка,  соавтора 
Стэнл8 Кубр8ка 
п о  « К о с м и ч 5 -
с ко й  о4 и с с 5 5 
2001 го4а», на 
б5нгалLский 
язык. Инт5-
р5сно, что в 
б5нга лLской 
лит5ратур5 к Mто-
му мом5нту уж5 сущ5ствовала 
4оволLно силLная фантастич5-
ская тра4иция: так, на руб5ж5 
XIX и XX в5ков автор Джагада-
нанда Рой опубликовал пов5стL 
о космич5ском пут5ш5ствии на 
В5н5ру и описал там приш5лLц5в 
(иссл54оват5ли указывают, что 
он с45лал Mто на н5сколLко л5т 
ранLш5, ч5м, наприм5р, Герберт 
Уэллс в «Войн5 миров»), а ф5ми-
нистская писат5лLница Бегум 
Рокея написала утопич5скую 
книгу «Сон султанши», г45 было 
показано ж5нско5 общ5ство, 
4остигш55 н5бывалого т5хноло-
гич5ского прогр5сса. 

Сам Рай, о4нако, испытал 
влияни5 запа4ных писат5л5й: 
при4уманны5 им в начал5 1960-х 
го4ов п5рсонажи сыщик Ф5лу4а 
и проф5ссор Шонку были в4ох-
новл5ны Ш5рлоком %олмсом и 
Mксц5нтричным проф5ссором 
Ч5лл5н4ж5ром из «Зат5рянного 
мира». В 1962 го4у он написал 
рассказ о приш5лLц5, который 
прил5та5т в б5нгалLскую 45-
р5вню, начина5т общатLся 
с м5стными жит5лями и за-
во4ит 4ружбу со школLным 
учит5л5м. 

Позж5 Рай захот5л снятL 
филLм по сво5му расска-
зу, по45лился и455й с 
Артуром Кларком, и 
тот, заинт5р5совав-
шисL, связал Рая 
с  про4юс5ром 
со Шри-Лан-
ки Майком 
У8лсоном. 
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